EEEEEEEEEEEEEEEEEEEEE

OBKLOPENY
KI.AMARMI

i}

THOMAS ERIKSON




OBKLOPENY
KLAMARMI



OBKLOPENY
KLAMARMI

THOMAS ERIKSON

VYDAVATELSTVO MOTYL



SURROUNDED BY LIARS

Copyright © Thomas Erikson, 2024 by agreement with Enberg Agency
in cooperation with Andrew Nurnberg Associates Prague s.r.o.

All rights reserved.

Translation © Martina Sturcelové, 2024

Cover illustration © freepik.com

Slovak edition © Vydavatelstvo Motyl, s. r. 0., 2024
www.vydavatelstvomotyl.sk

Print: TBB, a. s., Banska Bystrica, Slovakia

ISBN: 978-80-8164-388-0



OBSAH

Na 0sobnej Urovni ........cooiiii i,
Je Cestnost najlepSou stratégiou? ................
UZitocné informacie - Styrifarby..................
Kedy ste naposledy klamali? ....................
Toto vSetko sa da aplikovat aj na ludi okolo vas . ..
NESLAVNE ZNAMI KLAMARI: diabol ............

2. KAPITOLA: COJEPRAVDA? ................
AbsolUtne pravdy. ........c..veieiiiiiiiiiaan.,
Zemjeplocha ....................c.ccciiiiiiiint.

Dva priklady klamania so Statistikami . ..........
Vyznamticha ...
Pravda, taktnost a zlozitost absolltnej cestnosti . .
TEST: Kde jehranica? ...........................
Ako sa zblizits pravdou .............cooiiiiian,
NESLAVNE ZNAMI KLAMARI: Anna Andersonova

15
17
22
24
28
34
35
37

39
4
44
49
53
56
59
61
71
75
79
80



3. KAPITOLA: CO JE KLAMSTVOACONIE? ............

Anatomia klamstva. ....
Milosrdné 1zi...........

Na klamanie treba déveryhodnu stratégiu ................

Co nie je klamstvo? ...

Klamanie s dobrymi amyslami................coovvvvenn...

Analyza motivov........

NESLAVNE ZNAMI KLAMARI: Anna Delveyova. . .........

4. KAPITOLA: SKUTOCNE DOVODY,

PRECO KLAMEME .

Devat dovodov na klamstvo ...........ccoviiiiiinnt.
Klamstva a podvody vo svete plazov .....................
Klamanie pre 0sobny zisk ........covveiiiiiiii .

Pod faloSnou vlajkou . ..
Preco klamete? .......
Pre toto klameme.......

NESLAVNE ZNAMI KLAMARI: Caroline Callowayova. . . ..

5. KAPITOLA: NASLEDKY KLAMANIA. ..................
Nikto nema rad kKlamarov..............ccoviiiiiiinnn..
Problémy, ktoré mézu sposobit 1Zi.........................
Klamanie a podvody v Tonkinskom zalive. ................
Vplyv klamania na rdzne typy osobnosti...................
Désledky klamstva v médiach ............................

Cambridge analytica. ..
Hovorite vzdy pravdu? .
Ako sa vyhnut klamaniu

NESLAVNE ZNAMI KLAMARI: Lance Armstrong .. .......

6. KAPITOLA: AKO VYMYSLIET UVERITELNU LOZ .. . . ..

Krok za krokom ........
Rozpoznavanie signalov

83
84
88
94
96
101
105
106

109
110
120
125
130
136
136
139

143
145
147
154
157
160
161
168
169
172

175
177
186



Vzorovy KIamar ............ ..o it 188
Pochopenie klamstva ............ ... 193
NESLAVNE ZNAMI KLAMARI: Podvodnik z tindera ...... 195

7. KAPITOLA: AKO KLAMANIE ZVLADAJU

STYRIFARBY?...............ooiiiiiiiiiiiiiin, 199
Cerveni Klaml zAMerne ...........coveeueeeiiiieaenn.s. 201
ZIti klamu, aby ich ocenili ..........oooiiii ... 204
Zeleni klamu, aby sa vyhli hadkam a pozZiadavkam ....... 207
Modri klam, aby si ziskali déveru druhych ............... 210
Ako reaguju jednotlivé typy osobnosti na klamstvo? ....... 213
Farby ukazujucestu........ooviiiiii i 223
NESLAVNE ZNAMI KLAMARI: Bill Clinton ............... 228

8. KAPITOLA: AKO KLAMU PSYCHOPATI A NARCISTI ... 227

Majstrovski manipulatori ...............ccoii i 229
Impozantni podvodniCi . ... 231
Ako Mark klamal policii ...........cooiiiiiiiii i, 235
Vztahové nebezpedenstva. ..., 237
Dasato lieCit?. ..o 239
NESLAVNE ZNAMI KLAMARI: Bernie Madoff . ........... 242
9. KAPITOLA: ODHALOVANIE KLAMAROV. ............. 247
KtojevtomnajlepSi? ... 248
AKO SatoO oDl ..t 250
Psychologoviaa klamari.............ccooiiiiii ... 254
Mozny prinos detektorov IZi............coooiiiii . 258
Pravda vzdy vyjde n@javo ...........cooiiiiiiiiiiiiian 260
NESLAVNE ZNAMI KLAMARI: Richard Nixon ............ 261
10. KAPITOLA: KONFRONTOVANIE KLAMARA . . ........ 265
Pochopenie motivu. ... 267
AKO POStUPOVAL . ..ot 269



Zvazte nasledky. .. ..o 273

Ako zvladnut popieranie............coiiii i 275
Ako dobehnUt klamara............cooiviiiiiiiiiiinnnn., 277
NESLAVNE ZNAMI KLAMARI: PapezkalJana............. 278
TEST:steklamar(ka)? ...............cccoviiiiiiiiiinanns 281
Par slov na zaver a niekol'ko dobrych rad na cesty....... 293

DODATOK: pravda a konzistentnost

vmédiachapolitike..................................... 301
Viac o socidlnychsietach..............cccoiiiiiiiian., 302
Viac o politickej korektnosti. ...l 313
Hras Gislami........oooiiii e 321
DOSLOV ... 343



Uvod

PRECO SI PRECITAT KNIHU
0 KLAMAROCH

Prezradim vam Cosi, o mozno uz dlho tusite - poradcovia nie
vzdy vedia, ¢o robia. Ani zdaleka!

DIhé roky som pracoval ako poradca v oblasti riadenia. Tato
profesia sa Casto tazko definovala a pokusy opisat ju zneli velmi
konkrétne a zaroven nerealisticky. Rozpatie siahalo od nosenia
$andénov po stretdvanie sa s manazérmi firiem v autdch znacky
Volvo. Najvacsi pozitok mi vSak vzdy prinasal jeden druh prak-
tickych semindrov, ktory som organizoval pre rozne typy Iudi.

V devitdesiatych rokoch minulého storo¢ia bolo moderné
hovorit o zakladnych hodnotach. Akoby vsetko stviselo prave
s nimi. Kazdy mal pracovat na tych svojich. Motto: Ak nepo-
zndme svoje zdkladné hodnoty, nemézeme v nicom uspiet platilo
aj pre tych, ktori nemali ani potuchy, ¢i vyznavaja vobec nejaké
hodnoty. Alebo ani nerozumeli, ¢o zdkladné hodnoty su.

LenZe moje odvetvie ti myslienku omielalo dookola. Je na-
Case zadefinovat nejaké zdkladné hodnoty! Podme na to!



THOMAS ERIKSON

Na jednom seminari sme napriklad zhromazdili niekolko
ludi z organizacie — manazérov, predajcov, hocikoho. Podstat-
né bolo dostat ich do tej istej miestnosti. Zacal som im vysvet-
lovat, ¢o st zakladné hodnoty a preco nemaju $ancu nieco do-
kazat, ak si nezadefinuju aspon pét alebo $est hodnot.

Kazdy ¢len skupiny si zapisal nejaké navrhy, spolu sme ich
rozobrali a prepracovali sa k stuboru spolo¢nych zékladnych
hodnét. Asi vas neprekvapim tvrdenim, Ze to boli zivé diskusie,
obzvlast pri pocte aspon tridsiatich ucastnikov.

Nechépte ma zle. To cvicenie je velmi obohacujuce a naozaj
uzito¢né. V tom problém nespocival. Ten nastal az pri dalsom
sedeni, ked mala skupina presne opisat kazda hodnotu, jednu
za druhou. Nemad totiz zmysel iba hddzat do éteru otrepané fra-
zy. Budem stru¢ny, no dufam, Ze mi este dovolite jeden kratky
priklad.

V devitdesiatich percentach pripadov, ked som pouzil spo-
minané cvicenie (a to sa stalo stovky raz), padlo ako jedna zo
zakladnych hodnot slovo cestnost.

,Cestnost
$ene prikyvnu.

1<

povie skupina. ,,Ano. Toto chceme!“ Vietci nad-

»Dobre,“ odvetim. ,,Cestnost znie dobre. Teraz mi povedzte,
¢o to znamena. A najma ako by sa mal ¢lovek spravat, aby do-
kazal, Ze je stopercentne Cestny.“

Nadsenie opadne viac-menej okamzite.

Spociatku to vyzera jednoducho. Hovorit pravdu. Nato si
vsak ktosi uvedomi, Ze je to ovela komplikovanejsie. Pravda
byva tazkym bremenom. Niekedy zranuje city. Uraza.

Ako to teda vyriesit? Skupina sa pusti do diskusie. Nakoniec
to niekto rozluskne - hovorit pravdu, ak nehrozi, ze ranime
niecie city.

Pravdu? Akd pravdu? Ciu pravdu? Kolko pravdy?
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UvoD

Ak zékaznik spochybnuje niektoré nase postupy, ktoré aj
tak v prvom rade sluzia pre nas prospech, neda sa az tak dobre
vysvetlit, ¢o si manazment naozaj mysli o nasich zdkaznikoch,
viak? Také nieco by sme dobrovolne nikdy nevypustili von.

Zamotava sa to. Zasluzi si od nas vlastne kazdy pravdu?
Niektori zdakaznici nam o¢ividne klamu, lebo chct vyhody. Ne-
musime k nim byt ¢estni. Tym podvodnikom v podstate patri
to, ¢o dostanu. Naozaj.

Nasleduje dlha rozprava a vedie k mnozstvu nevyrieSenych
dilem.

Asi ste uz pochopili. Po niekolkych rozhovoroch so stupa-
jucou intenzitou hlasitosti skupina nakoniec vyskrtne ¢estnost
zo zoznamu moznych zakladnych hodnot. Nevie sa dohodnut
ani len na tom, ¢o to prekliate slovo znamend.

Cestnosti sa nepodarilo prezit do konca cvicenia eite ani
raz, odkedy ho robievam.

Pre¢o vam to spominam? Budem k vam od zaciatku tprim-
ny. Bolo by uzasné, keby ste suhlasili so vSetkymi mojimi na-
zormi na pravdu a klamstvo v tejto knihe. Na jednej strane vam
v tom budu branit vlastné zakladné hodnoty a na druhej strane
sa zrejme bude vasa definicia klamstva li$it od moje;j.

Niektori z vas mozno tuto knihu znechutene odhodia do
kuta, lebo vas donuatim kriticky sa pozriet do zrkadla a poku-
sit sa zodpovedat niekolko zasadnych otazok: Preco klamete?
Mate predstavu, aky vplyv maju vase 1zi na okolie?

Ini citatelia zistia vela o sebe. Aj o druhych, ¢o bude este
vdcsia zabava.

Tato kniha sa vam vsak predovsetkym zide preto, lebo vam
poskytne vsetko potrebné na identifikovanie klamara. Bez
ohladu na to, ¢i ide o blizkeho priatela, kolegu, bratranca, alebo
nadriadeného. Nauc¢im vas aj nejaké taktiky na rozoznavanie
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klamstiev a to je dolezité, lebo nikto nechce byt obetou pod-
vodu, viak?

Nastroje, ktoré vam poskytnem, sa daju vyuzit pri vset-
kych interakciach s ludmi. Aj oni po nich siahaja pri kontakte
s vami, ¢o je eSte zasadnejsie.

Budme k sebe uprimni. Nikto nie je dokonaly.

Najzvlastnejsie na klamstvach je podla mna to, Ze ich akcep-
tujeme. Aspon to tak vyzerd. Kazdy do inej miery, no som si
relativne isty, Ze som este nestretol ¢loveka, ktory by chcel vidy
pocut iba pravdu. Casto je totiz bolestivd a jedinou dal$ou
moznostou je v podstate iba klamstvo. V§ak? Navyse klameme
vietci, takze nikto nemdze odprisahat, Ze po tomto nastroji ni-
kdy nesiahol.

Dlho som vahal, ¢i mam napisat tato knihu. Mal som ju na
zozname buducich diel dlhé roky a komplikécie sa prejavili uz
na samom zaciatku. Vydavatel mi oznamil, Ze hned v uvode
musim zadefinovat, ¢o je klamstvo, inak bude nesmierne tazké
napisat nieco uzitocné.

Bol to férovy pristup.

Netrvalo vsak dlho a zamotal som sa v otazkach milosrd-
nych 1z a polopravd. Respektive prikraslenych pravd. Alebo
mojich pravd. Pripadne alternativnych skuto¢nosti. Statistik.
Falos$nych sprav a politickej korektnosti, ktoré nepripustaju
pochybnosti alebo manipuluju s udajmi s cielom presadit kon-
krétne nazory. Je to poriadny chaos. Socidlne siete, iné média.
Komu sa vlastne da naozaj verit?

Nevedel som v8ak odolat. Tato kniha sa rodila tazko, no
chcel som tuto tému raz a navzdy preskimat. Otvorim vam
dvere do sveta manipuldcie, neddveryhodnosti, podvodov
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a klamstiev. Budeme sa vSak venovat aj faktom potrebnym na
to, aby sme sa zorientovali v komplikovanych podmienkach,
v ktorych sa dnes vietci ocitdme.

Naud¢im vds, ako identifikovat klamstvo, odhalit klamara
a konfrontovat ho s pravdou.

Ukazem vam aj to, ako sa do ¢o najvacsej moznej miery dr-
zat pravdy. Prave sme si totiz povedali, Ze Cestnost nie je ni¢
jednoduché. Vsetci sa sice zhodneme, Ze je dolezita, no ¢iha za
nou mnozstvo problémov. A vsetci sa spreneverujeme pravde.
V podstate pri prvej prilezitosti.

Myslim to vazne.

Hovorim skuto¢nu pravdu, ked poviem, Ze sme obklopeni
klamarmi.

Kazdy totiz klame.

Dokonca aj vy.

Ja tiez.

Mohli by sme to v$ak robit menej ¢asto, najst odvahu a byt
uprimnejsi. Keby sme vedeli ako. A preco. Pustme sa teda spo-
lu do dobrodruzstva a drzme si pri tom palce.

Namieste je eSte upozornenie, Ze nebudete suhlasit so viet-
kym, ¢o ndjdete v knihe. Niektoré veci vas mozno dokonca
podrazdia. Ak sa to stane, vedzte, Ze to nikdy nebolo mojim
umyslom. Hoci priznavam, Ze mi bude milsi vas hnev nez to,
aby ste moju knihu zavreli a pomysleli si: No a ¢o?

Vitajte na osviezujucej ceste do fascinujiceho sveta klam-
stiev a podvodov.

Thomas Erikson
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1. KAPITOLA

UVAHA 0 KLAMSTVACH

Je mi liito, Ze sa ti nepdci moja tiprimnost,
ale ak mam byt priamy,
mne sa nepdcia tvoje klamstvd.

Nezndmy



AHOT, PHIL!
CHCES POCUT DESAT-
MINUTOVU PRAVDY

ALEBO PATSEKUNDOVE

AHO3, MIKE!
AKO SA MAS?

TAKZE RADSET
KLAMSTVO.

NIKDY SOM SA NEMAL
LEPSIE, DAKUIEM.

Mnohych [udi bavi tak trochu klamat. Bert to ako korenie do
kazdodenného Zivota a je vzrusujtce, ak im na to nikto nepri-
de. Velké klamstvo, malé klamstvo, nikto ma neprichytil, ha-
-ha-ha, vyhravam. Predstava, Ze presved¢ite niekoho, aby uve-
ril nepravde, byva lakava, obzvlast ak sa ¢asto ocitate v nejasne
vymedzenych oblastiach, ¢o sa tyka moralky.

V dnes$nej rychlej dobe vzbudzuje nehovorenie pravdy este
vacsie vzrudenie nez kedykolvek predtym. Koniec koncov,
spatnu viazbu dostavame v podstate okamzite. Patologické kla-
manie, manipuldcia a podvody sa nepochybne stali beznymi
stcastami fudského kontaktu. Ci ide o vymy3lanie znepokoju-
jucich faktov na upttanie pozornosti, prekricanie a zdimerné
nespravne interpretovanie tatistik na doloZenie vlastného na-
zoru, alebo opakované uchylovanie sa k milosrdnej 1Zi s ciefom
vyhnut sa tradpnej situdcii, hranica medzi pravdou a klamstvom
je ¢oraz nejasnejsia.
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KLAME KAZDY?

Nie. Nejestvuju nevyvratitelné statistické dokazy, ze klame kaz-
dy. Tvrdit opak by bola odporna loz. Podla mojich skuisenosti
s ludskymi bytostami sa to vSak da predpokladat. A podla mna
nebudete namietat. Vsetci vieme, Ze je to tak. Kazdy kde-tu
trochu zaklame. Vela veci to zjednodusuje.

Madm sa dobre, vdaka.

Tie Saty ti naozaj pasujii.

Tiez ta lubim.

Uz idem.

Och! Nevidel som ta!

Nie, neprekdza mi to.

Podla mna sa da celkom opodstatnene tvrdit, ze obcas vset-
ci trochu klameme.

Hoci je to drsné, klamanie je relativne instinktivne a aj rela-
tivne bezné konanie. Ak sa vae vnutro brani, Ze vy neklamete,
precitajte si este raz vyssie uvedené priklady. A potom uznajte
pravdu.

Kazdy ¢lovek mad, samozrejme, iné dovody klamat a tie za-
visia aj od jednotlivych situdcii. Klameme, aby sme sa ubra-
nili, vyhli konfliktu, urobili na niekoho dojem, udrzali ta-
jomstvo alebo ziskali spolo¢enské uznanie prezentovanim sa
v krajSom svetle.

Najcastejsie klameme, aby sme ochranili niecie pocity a ne-
obrali toho ¢loveka o zdanie $tastia a bezpecia. Do istej miery
byvaju tieto milosrdné 1zi a drobné vynechania faktov aj opod-
statnené. Dokonca mozu prospiet nasim vztahom, teda aspon
to tvrdia psychologické vyskumy.

Ak predpokladame, Ze vietko, ¢o nie je stopercentna pravda,
musi byt loz, je to jasné. Pri otazkach o naSich vnutornych
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pocitoch sa niekedy jednoducho neda odpovedat pravdivo.
Pripustit si niektoré veci boli, preto sa z toho chceme vyvliect
vyhybanim sa pravde.

Dve strany mince

Malokedy to vsak byva také jednoduché.

Predstavte si, Ze otec klame svojej osemroc¢nej dcére. Na
prvy pohlad by sa zdalo, Ze je to ¢osi hrozné. No povedzme,
ze dievcatko stratilo svoju oblibent hracku a otec videl, ako ju
preslo auto. Nechce dcére zlomit srdce, tak jej povie, Ze hracka
$la do nemocnice a vrati sa, len o jej bude lepsie.

Je to relativne nevinné. Otec klame, aby dcéru ochranil pred
bolestou. V podstate je to milosrdna loz. Hoci méa dobry tmy-
sel, je dolezité dosiahnut spravnu rovnovahu medzi ochranou
citov dievéatka a umoznenim tej malej spracovat, ¢o sa stalo,
a naucit sa zvladat bolest. Zivot predsa byva bolestivy. A skor ¢i
neskor kazdému prinesie vyzvy.

Dievcatko sa jedného dna bude na hracku pytat. Alebo ju
bude chciet navstivit v nemocnici. Ludia to predsa robia, nie?

Otec potom bude mat dve moznosti. Bud povie pravdu
a prizna sa, Ze si to celé vymyslel. Nebude to prijemné, ale
aspon Cestné. Alebo si mdze vymysliet dalsie klamstvd, aby
zmiernil nasledky tych predoslych.

Zakratko sa ocitne v spleti podvodov a 1zi, z ktorych sa taz-
ko unika, hoci mal spociatku tie najlepsie imysly.

Mam aj iny priklad.

Na strednej skole povedala moja spoluziacka svojmu naj-
lepsiemu kamaratovi, Ze jeho kresbu vybrali na skolsku vy-
stavu. V skuto¢nosti to tak nebolo. Na jednej strane ho tuzila
vidiet $tastného, no zaroven aj odvratit jeho pozornost, zatial

18



1. UVAHA 0 KLAMSTVACH

¢o sa usilovala dostat na td istd vystavu svoje dielo. Dufala, zZe
ak chlapec uveri, Ze jeho kresbu uz vybrali, nebude na nej tak
poctivo pracovat, ¢o zvysi jej Sance na uspech.

Toto konkrétne klamstvo sa zrodilo zo zmesi dobrych a se-
beckych umyslov. Moja spoluziacka chcela kamarata potesit,
no predovsetkym jej slo o vlastny prospech. Takéto 1zi prinasa-
ju do¢asnt odmenu, no z dlhodobého hladiska mozu nastrbit
doveru.

Podla mna prave v tom spociva hlavny problém. Klamstvo
je dvojse¢na zbran. Niekedy ludi chrani a poskytuje im pre-
chodné ttocisko pred krutostou pravdy. Inokedy st za nim
osobné benefity, ziarlivost alebo manipuldcia.

Vicsina klamstiev nie je, samozrejme, zamerne zlomyselna,
no véetky skor ¢i neskor prinasaji nasledky.

Falos$né spravy a neslavne zname trolie farmy

Kedysi verejnost verila tomu, ¢o si precitala v novinach, no to
bolo uz velmi ddvno. Dnes nie je ni¢ isté a mnohi z nas by zrej-
me najradsej véetko videli na vlastné o¢i, aby lepsie pochopili
udalosti. Vezmime si napriklad falo$né spravy. Je to v podstate
vecné, ale nespravne spravodajstvo, respektive prezentované
zavadzajuco s cielom zmiast prijemcu, aby nevedel rozoznat,
¢o je pravda a ¢o nie je. Aj preto uz viacero Iudi nepozera spra-
vy v televizii. Netusia totiz, do akej miery su pravdivé.

Vicsina spravodajskych programov sa zameriava na nega-
tivne udalosti, kedze prave tie prinasaja najviac kliknuti, res-
pektive citatelov alebo divakov. Preto maji mnohi pocit, Ze ich
spravy iba deprimujui. Dost ma to hneva.

Podla mna ti, ktori riadia nase konanie na socidlnych sie-
tach, velmi dobre vedia, ako funguje ¢lovek. Akoby vsak vobec
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nerozumeli, aky vplyv maju na nds socilne siete. Alebo st im
nasledky tplne ukradnuté, pokial dosahuju zisky.

Nech je, ako chce, nastup digitalnych platforiem nas vysta-
vil kazdodennej zaplave informadcii. Nanestastie mnoho nie
najcestnejsich jedincov a institucii si velmi rychlo uvedomilo,
akt moc mé vymyslanie faktov pri klamani a manipulovani ve-
rejnou mienkou.

Niektori lacno poluju po najnovsich a najstavnatejsich pod-
robnostiach a nikdy neuvazuji nad tym, ako podozrivo vyze-
raju. Tato prevaha falo$nych sprav aktivne podnecuje Sirenie
nepravd a to zase zvySuje dosah alternativnych narativov, kto-
rych cielom je uprednostnit to ¢i ono.

Falosné spravy okrem toho zneuzivaju vrodenu Iudsku
zvedavost. Hraju nam na city a hodnoty, aby ziskali ¢o naj-
viac kliknuti na stranky a reakcii. Falo$né oznamy o smrti
poprednych celebrit ¢i skandalézne preciny politikov vyvo-
lavaju rozsiahlu polemiku. Netreba pritom uvadzat konkrét-
ne mend. Bez ohladu na vase politické presvedcenie, dé sa
s istotou predpokladat, ze aj strana, ktort podporujete, obcas
prekruca pravdu.

Uvedené priklady mozno vyznievaju nevinne, no existuju
aj takzvané trolie farmy, ktoré vyrabaju iba propagandu zamas-
kovant ako spravy a pchaji do nej samé kontroverzné vyhlase-
nia. V ruskom Petrohrade podporuje trolia farma s nazvom In-
ternet Research Agency vyhradne zdujmy ruského prezidenta
Vladimira Putina a oc¢iernuje USA a Ukrajinu. Predpoklada sa,
ze ich kampane okrem iného prispeli k verejnej mienke, vdaka
ktorej vyhral Donald Trump v roku dvetisic$estnast americké
volby. Je to pravda? Néazory sa roznia.
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Je veda vidy zaloZena na pravde?

Pani! Vo svete postavenom na datach sluzia tatistiky a vedec-
ké vysledky ako zaklad pre kadejaké presvedcivé argumenty
a nazory, ktoré maju formovat verejni mienku a ziskat $irokd
podporu. Proti roznym myslienkam sa ¢asto bojuje tvrdenim,
ze sa nezakladaju na vede. Ak sa ludia rozhodnu, Ze niecomu
neuveria, zvyc¢ajne spochybnia aj dokazy, ktoré maju pred oca-
mi, ak nie st dolozené a potvrdené aspon polmilionom vedec-
kych $tudii.

Zaujimavé je, ze ludia, ktori siahaju po vede pri formovani
vlastnych nazorov v jednej oblasti, si pripraveni absolutne ig-
norovat vedecké dokazy pri inych nazoroch. Ako je to mozné?
Neskor sa spolu pozrieme na rozne aspekty toho, ako vplyvaju
emocie a nazory na ludi, ktori maja vyssie IQ nez velkost topa-
nok. Nie sme raciondlne tvory, ako vidite.

A ¢&o $tatistiky? St vzdy presné, alebo nie? Cisla predsa ni-
kdy neklamt. Nuz, do istej miery. Dva plus dva su stale $tyri.
Klamdri viak vyuzZivaju aj &isla. Statistiky sa obc¢as prezentuju
podvodne, a preto je nesmierne tazké verit faktom.

Kazdého, kto uprednostnuje isty postoj alebo nazor, mozno
laka predstava skreslenia alebo selektivneho vysvetlenia $tatis-
tiky tak, aby vrhala pozitivne svetlo na ich presvedcenie. Tato
manipulacia sa vyskytuje, ked ma niekto pocit, ze jeho ideo-
légia je dolezitejsia nez fakticka pravda. Chce predlozit fakty
konkrétnym spdsobom, hoci vsetci ostatni vedia, Ze to nedava
zmysel. Prekruca teda ¢isla a zamerne hladd dokazy, ktoré po-
tvrdzuju jeho fiktivou pravdu.

Povedzme, Ze podla $tatistik prevazuju pri niektorych dru-
hoch kriminalneho spravania zastupcovia istej etnickej prislus-
nosti. Takato informacia sa da komunikovat roznymi spésobmi
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