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Podékovani
Mily Davide,

kdyZ jsem Té poprvé vidéla, necekala jsem, Ze toho spolu vymyslime tolik.
Tato kniha potfebovala Ctyfi ruce, aby byla napsdna; ani bez jednoho by
nedokdzala vzniknout, a to v8e rovnym dilem. Byl jsi ten nejlepsi spolupra-
covnik i oponent a ja jsem Ti velmi vdécnd, Ze ses rozhodl podniknout se
mnou nase spisovatelské dobrodruzstvi.

Kazdy jsme Uplné jiny, a pfesto si nedovedu predstavit nikoho jiného,
s kym bych radsi probirala kazdou strénku a poslouchala jeho pohledy na
véc, ndzory a pripominky.

Dékuiji za veskery TvUj €as a t&Sim se na dalsi nase odvdazné realizace.
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Kazdy zde dékuje vém, sobg, babicce.. | j& dékuji a opravdu si toho velice
vazim — vas, vaseho €asu a vasich penéz investovanych do této knihy. Dé-
kovat je ale pro mé mdlo. Ted a tady vam slibuji, Ze vas tato knizka obohati.
A vérte mi, co slibim, vidycky splnim.

Kniha je pfesné pro Vas. Neni pro investory, developery ani pro obchod-
niky s akciemi. Ti si budou muset naijit jinou knizku.

Hlavni myslenka je jednoduchdé: Pfesvédcit vds, Zze ndjem = palec doly,
vlastni nemovitost = palec nahoru, a ukédzat vam cestu z prondjmu do
viastniho!

V prvni fadé se ale pojdme v knize zorientovat. Idedini stav je, Ze si ji pfe-
Ctete celou. Pokud to pro vés nebude ¢asové mozné, at uz z jakéhokoliv di-
vodu, pfejdéte na rychlocetbu. Jdéte po nadpisech, pfikladech, obrézcich,
shrnutich ¢i vytuénénych textech. Tim nejdulezitéjSim jsou pak pracovni
listy! Ty prosim nepreskakujte ani pfi rychlocteni, jinak to nebude mit smysil.



Struktura v bodech vypada takto:
Kapitola 1 - Nez zménite adresu, zménte mysleni

1. uvédoméni — prondjem muze byt vétsi risk nez hypotéka
2. uvédomeéni — na hypotéku dosdhne kazdy

Kapitola 2 — Kupte svou prvni nemovitost

3. uvédomeni - vim, co chci, a jdu si pro to!
4. uvédomeni - chci na to jit netypicky

Kapitola 3 — Makléfe vybirejte stejné peclivé jako nemovitost
5. uvédoméni - Sikovny makléf méa milionovou hodnotu, bibec
vds o miliony pfipravi
6. uvédomeéni - profika i kfivka snadno prokouknete

Bonusové kapitoly

Peprnosti v realitdch aneb nejéastéjsi podvody v praxi
Skryté vady pfi nakupu a jak je resit



Strukturou jdeme hezky krok za krokem. Zac¢indme srovndnim prondjmu
a hypotéky, ddle se orientujeme ve vasi situaci, tvofime plan, prochdzime
cely ndkupni proces a nakonec trochu Stouchneme do realitnich maklérd
(téch spatnych ®).

Jak uz jsem psalq, kniha z vas neudéld developera ani investora do nemo-
vitosti. Hlavni mysSlenka je dostat vas z prondjmu, kde vyhazujete penize
z okna, do vasi vlastni vysnéné nemovitosti (mysleno opravdu vysnéné, ne
nutné sest domu na Bahamach). A pokud to nepuljde napfimo, coz vétsi-
nou nejde, pak pres vice ndkupu a prodejU. V celé knize budeme pouzivat
redind data, se kterymi se budeme drzet pri zemi, aby vysledky neplatily jen
pro velkd mésta, ale pro drtivou vétsinu pfipadu.
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