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Poděkování

Milý Davide,

když jsem Tě poprvé viděla, nečekala jsem, že toho spolu vymyslíme tolik. 
Tato kniha potřebovala čtyři ruce, aby byla napsána; ani bez jednoho by 
nedokázala vzniknout, a to vše rovným dílem. Byl jsi ten nejlepší spolupra-
covník i oponent a já jsem Ti velmi vděčná, že ses rozhodl podniknout se 
mnou naše spisovatelské dobrodružství. 

Každý jsme úplně jiný, a přesto si nedovedu představit nikoho jiného, 
s kým bych radši probírala každou stránku a poslouchala jeho pohledy na 
věc, názory a připomínky. 

Děkuji za veškerý Tvůj čas a těším se na další naše odvážné realizace.
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Tohle prosím přečíst 
a nepřeskočit!

Každý zde děkuje vám, sobě, babičce… I já děkuji a opravdu si toho velice 
vážím – vás, vašeho času a vašich peněz investovaných do této knihy. Dě-
kovat je ale pro mě málo. Teď a tady vám slibuji, že vás tato knížka obohatí. 
A věřte mi, co slíbím, vždycky splním.

Kniha je přesně pro Vás. Není pro investory, developery ani pro obchod-
níky s akciemi. Ti si budou muset najít jinou knížku.

Hlavní myšlenka je jednoduchá: Přesvědčit vás, že nájem = palec dolů, 
vlastní nemovitost = palec nahoru, a ukázat vám cestu z pronájmu do 
vlastního!

V první řadě se ale pojďme v knize zorientovat. Ideální stav je, že si ji pře-
čtete celou. Pokud to pro vás nebude časově možné, ať už z jakéhokoliv dů-
vodu, přejděte na rychločetbu. Jděte po nadpisech, příkladech, obrázcích, 
shrnutích či vytučněných textech. Tím nejdůležitějším jsou pak pracovní 
listy! Ty prosím nepřeskakujte ani při rychločtení, jinak to nebude mít smysl. 
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Struktura v bodech vypadá takto:

Kapitola 1 – Než změníte adresu, změňte myšlení

	 1. uvědomění – pronájem může být větší risk než hypotéka
	 2. uvědomění – na hypotéku dosáhne každý

Kapitola 2 – Kupte svou první nemovitost

•	3. uvědomění – vím, co chci, a jdu si pro to!
•	4. uvědomění – chci na to jít netypicky

Kapitola 3 – Makléře vybírejte stejně pečlivě jako nemovitost

 	 5. uvědomění – šikovný makléř má milionovou hodnotu, blbec 
vás o miliony připraví

 	 6. uvědomění – profíka i křiváka snadno prokouknete

Bonusové kapitoly

 	 Peprnosti v realitách aneb nejčastější podvody v praxi
 	 Skryté vady při nákupu a jak je řešit
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Strukturou jdeme hezky krok za krokem. Začínáme srovnáním pronájmu 
a hypotéky, dále se orientujeme ve vaší situaci, tvoříme plán, procházíme 
celý nákupní proces a nakonec trochu šťouchneme do realitních makléřů 
(těch špatných 🙂).

Jak už jsem psala, kniha z vás neudělá developera ani investora do nemo-
vitostí. Hlavní myšlenka je dostat vás z pronájmu, kde vyhazujete peníze 
z okna, do vaší vlastní vysněné nemovitosti (myšleno opravdu vysněné, ne 
nutně šest domů na Bahamách). A pokud to nepůjde napřímo, což větši-
nou nejde, pak přes více nákupů a prodejů. V celé knize budeme používat 
reálná data, se kterými se budeme držet při zemi, aby výsledky neplatily jen 
pro velká města, ale pro drtivou většinu případů.
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