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Predslov od Roberta Kiyosakiho

(V knihe sa Casto vyskytuje spojenie bohaty otec. Pre rozliSenie:
bohaty otec oznacuje Robertovho nevlastného otca a Bohaty otec
predstavuje vzdelavaciu spolo¢nost, ktori Robert zalozil. Rich
Dad’s Company: spolo¢nost’ Bohatého otca — pozn. prekl.)

Knihu Pribehy uspesnych z edicie Bohaty otec mam nesmierne
rad najma pre tieto tri dévody:

1. Tito ludia zacali konat a dosiahli uspech. Nedavno som sa
ako host’ z(i¢astnil miestnej televiznej relacie vo Phoenixe v Ari-
zone, kde zijem so svojou manzelkou Kim. Spolu so mnou tam
bola este jedna Zena, ktora ¢itala moju knihu Bohaty otec, chu-
dobny otec, a moderator s nami robil interview a klddol ndm rdz-
ne otazky. Doty¢na dama povedala, Ze kniha sa jej pacila, no za-
roven sa priznala, Ze z nej ma pocit premarneného ¢asu. Podobne
ako tisicky d’alsich citatel'ov a televiznych divakov sa stazovala
na to, ze jej nepovedala ni¢ o tom, ako ma pokracovat’ d’ale;.
Nezareagoval som na to, lebo v tej chvili vo mne vsetko zacalo
vriet. RadSej som ni¢ nepovedal a s umelym Gismevom na tvari
som iba pokrutil hlavou.

,»Takze ¢o by mala urobit’ d’alej?* opytal sa ma moderator.
»Najst’ si inl knihu, ktora by jej objasnila, ¢o ma robit’ d’alej,
znela moja chaba, no nie vel'mi presved¢iva odpoved.

Najviac ma dokazu nahnevat’ a vyviest’ z miery l'udia, ktori ro-
bia iba to, ¢o sa im povie. UZ ako ziak som si v $kole vS§imol, ze
niektorym spoluziakom sa darilo prave preto, lebo robili presne
to, ¢o im ucitel’ prikazal. Hovorilo sa im ucitelovi maznacikovia.
Ja som ¢asto robil prave tie veci, ktoré mi nikto neprikazal, alebo
naopak, robil som veci, ktoré mi prikazovali nerobit... a vzdy
z toho bol malér. Pomerne skoro som si teda uvedomil, Ze som

7



typ ¢loveka, ktory nenavidi, ked’ mu niekto hovori, ¢o ma robit’.
Preto sa snazim zo vSetkych sil, aby som vo svojich knihach ne-
robil to isté a neprikazoval 'ud’om, ¢o maji urobit’.

Knihkupectva a kniznice st plné knih typu ,,ako na to*. Také
prirucky su §ité na mieru prave pre ludi, ktori maju radi, ked’ sa
im povie, ako maju nieco urobit’.

Knihy z edicie Bohaty otec nie st prirucky. Su to knihy, kto-
ré maju dalej odovzdavat’ posolstvo finan¢nej mudrosti méjho
nevlastného bohatého otca a poskytnut’ 'ud’om poucenie. Pred-
stavuju pribeh mojej cesty pokusov a omylov, snahu uplatnit’
mudrost’ bohatého otca a premenit’ vlastné chyby a zlyhania na
zivotné lekcie, z ktorych sa ¢lovek méze poucit’. Nikdy od niko-
ho necakam, Ze ma bude nasledovat’ a kracat’ v mojich Sl'apajach.
Jednoducho sa chcem s ostatnymi podelit’ o tieto Zivotné lekcie
a povzbudit’ ich v tom, aby si sami dokéazali najst’ vlastnt cestu
k finanénému uspechu.

Nase knihy st pisané s ciel'om rozsirit’ zivotné prilezitosti Cita-
tel'ov, nie poskytnut’ im recept na zbohatnutie. Pred rokmi mi mgj
bohaty otec vysvetlil, ze existuju miliony ciest, ako zbohatnut’.
Bolo mojou tlohou néjst’ taku, ktora by mi najviac vyhovovala.
Takze namiesto toho, aby som zbohatol rovnakym spésobom ako
moj bohaty otec a vyuzil jeho recept na uspech, vzal som si k srd-
cu jeho rady, prijal jeho mudrost’ a nasiel som vlastnu cestu, ktora
sa mi najviac osvedCila. A v tom spociva podstata tejfo knihy.
Je plna pribehov uspesnych I'udi, ¢o prevzali midrost’ bohatého
otca a objavili cestu, ktora ich napokon priviedla az k finan¢né-
mu uspechu. Nie su to l'udia, ktori by len vysedavali na mieste
a ¢akali na niekoho, kto im povie, o maju robit’ d’ale;j.

Dnes su na svete miliony l'udi, ktori vo svojom zamestnani ne-
vidia budticnost’ ani nadej na pracovny postup, l'udi, ktori tvrdo
pracuju a vkladaji svoje peniaze do stratovych investicii. VAcsi-
na z nich si uvedomuje, Ze mozno nikdy nebudi méct’ odist’ do
dochodku, no napriek tomu cakaju, ze ich niekto chyti za ruku
a ukaze im cestu von z finanénej pasce. Chodievaji do knihku-
pectiev a kniznic v nadeji, Zze tam najdu knihu typu ,,ako na to*,
ktora im pomdze tto cestu von najst’. Hrdinovia nasich pribehov
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nepotrebovali Ziadnu podobntl prirucku. Namiesto toho napisali
svoj vlastny pribeh o ceste za bohatstvom.

2. Tymto ludom sa darilo, zatial' ¢o miliony inych prisli o bi-
liony dolarov. Kniha Bohaty otec, chudobny otec prvy raz vysla
v aprili 1997. Mnohi z vas si mozno pamatajl, ze to bolo ob-
dobie internetovej horucky, alebo ako sa hovorilo, internetovej
bubliny, manie, ktora predstavovala rozkvet r6znych interneto-
vych firiem, ¢o nemali premysleny obchodny model a coskoro
skrachovali, hoci dokézali prildkat’ obrovské investicie. Cudia,
¢o nikdy predtym do ni¢oho neinvestovali, si zrazu brali uvery,
za ktoré rucili hodnotou svojich domov, a tieto peniaze, pripad-
ne svoje tazko naSetrené uspory, zacali vkladat’ do podielovych
fondov, cennych papierov ¢i dokonca akcii réznych spolo¢nosti,
ktoré s nimi obchodovali na trhu, €o je stratégia znama ako prva
verejnd ponuka akcii (IPO) a je vyhradena prevazne pre boha-
tych alebo pre tych, ktori su finan¢ne vzdelani.

Pocas svojej propagacnej cesty v rokoch 1997 az 2003 som
casto upozoriioval investorov na nastrahy spojené s trhom cen-
nych papierov i na to, aké riskantné mézu byt podielové fondy.
Pri mnohych prilezitostiach mi rdzni finanéni komentatori ostro
vycitali prave to, ze vystupujem proti podielovym fondom a trhu
cennych papierov a dokonca sa mi prihodilo, Zze ma uprostred
jedného televizneho vysielania poziadali, aby som odiSiel. Nie-
kolko finan¢nych novin a Casopisov otvorene kritizovalo moju
knihu a posolstvo spolo¢nosti Bohatého otca a niektoré denniky
o mne napisali klamstva a falosne prezentovali moje vyhlasenia,
len aby mna i odkaz mo6jho bohatého otca zdiskreditovali. Za-
ciatkom roka 2003 vSak mnohi z tychto komentatorov zacali pri-
pustat’, Zze odkaz bohatého otca predsa len ma obrovsky vyznam.

Dnes, ked’ miliony T'udi prisli o bilidony dolarov, je naozaj po-
teSenim precitat’ si knihu o I'ud’och, ktorym sa, naopak, pocas
tohto extrémne turbulentného obdobia finan¢ne dari. Som si isty,
ze mnohi l'udia vratane spominanych komentatorov lutuju, ze
v tom Case neposlichli rady moéjho bohatého otca a namiesto
toho sa riadili radami svojich finan¢nych poradcov.



3. Lekcie a miidrost bohatého otca sa osvedcili. Casto potu-
jem, ako l'udia hovoria: ,,Cakam na to, kedy sa trh opit’ spama-
ta.* Takisto pred sebou stale vidim finanénych poradcov, ktori
ponukali zI¢é rady pred padom trhu, ako rozdavaju tie isté zl¢ rady
aj po jeho pade. Nad’alej sa snazia vnutit’ 'ud’om svoje mudrosti
a opiat’ im radia: ,,Dlhodobo investujte, diverzifikujte, kupujte
a drzte.” Rovnako ich mézete pocut, ako s pokojnym svedomim
vyhlasuju: ,,Trh medziroc¢ne narasta v priemere o 9 %.“ Smutné
na tom je, Ze miliony investorov este stale venujii pozornost’ po-
dobnym radam, hoci existuju presvedcivé dokazy, ze také rady
jednoducho nefunguju. Je skutocne nad moje chapanie, preco sa
nimi l'udia neprestajne riadia, alebo ¢o je eSte horSie, Ze podakto-
ri dostavaju za také zl¢ rady dokonca zaplatené. Tato kniha vam
predstavi tych, ktori prevzali kontrolu nad svojimi financiami
a zodpovednost’ za svoje financné vzdelanie a finan¢nu budic-
nost’. Bohaty otec ¢asto hovoril: ,,Doévod, pre¢o ma tol’ko l'udi fi-
nancné problémy, spoc¢iva v tom, Ze poc¢uvaji rady obchodnikov
namiesto rad bohatych l'udi.”

Hlavny dovod, preco mam rad tuto knihu

Nazdavam sa, ze z uvedenych troch dovodov je najdolezitej-
§i prave ten prvy. To preto, lebo tito I'udia urobili délezity krok
a vybrali sa na novl cestu. Nasu prva knihu Bohaty otec, chudob-
ny otec sme zakoncCili vyzvou: Zacnite konat’! A mnohi nas po-
sluchli. Podstipili riziko a o je najddlezitejsie, zacali sa vzdela-
vat a stali sa zodpovedni za seba i za svoju financnu buducnost’.
Neodovzdali svoje peniaze do riik velkym finan¢nym institiciam
anezili v nadeji a modlitbach, Ze tieto institiicie maju na dusi ich
dobro. Bohuzial’, miliony ostatnych nad’alej robia to isté.

Smerujeme do obdobia vel'kého finanéného chaosu a neistoty.
Finan¢né burky, ktoré pred nami stoja, nas vSetkych preveria...
vratane mna samého. Cudia, ktori sa s nami v tejto knihe podelia
o svoje pribehy, st na tieto financné burky zajtrajska pripraveni.
Zacali konat’, vzdelavat’ sa, ziskavat’ skusenosti a madrost’, pre-
to su lepSie prichystani na to, ¢o pride. A to ma na tom najviac
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nadchyna. Buducnost’ bude ovel'a svetlejsia pre tych, ktori sa pri-
pravuju uz dnes. Bohuzial’, chmurna buducnost’ stoji pred tymi,
ktori stale o¢akavaji navrat starych dobrych ¢ias.

Robert Kiyosaki
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Uvod od Sharon Lechterovej

Zacnite konat so spolocnostou Bohatého otca

V knihe CASHFLOW kvadrant sme vam predstavili Styri kvad-
ranty, podl'a ktorych sa l'udia daju rozdelit' do Styroch skupin
v zavislosti od toho, ako vo svete financii zarabaju peniaze.

o\

Z a S na l'avej strane kvadrantu predstavuju zamestnanca a sa-
mostatne zarobkovo ¢innu osobu alebo majitela malého podniku.
Typicky zamestnanec hl'add predovsetkym istotu a zamestna-
necké vyhody, zatial’ Co predstavitel’ kvadrantu S je odbornik,
ktory ,,vlastni“ iba svoju pracu. Cim je uspesnejsi, tym viac je
zaneprazdneny a je na svoj maly podnik Coraz naviazanejsi. Lava
strana kvadrantu je oblast’, pre ktorti vas pripravuju nase tradicné
skoly. Casto sa jej hovori aj ,.krysie preteky* (pachtenie sa za
peniazmi a kariérou).
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M a I na pravej strane kvadrantu predstavuje majitela velke-
ho podniku a investora. Majitel’ vel'kého podniku ma k dispozi-
cii l'udi, ktori prenho pracuju, a chod podniku sa riadi pomocou
presne vymedzeného systému. Tento systém funguje nezavisle
od majitel'a. Investor mé zasa k dispozicii peniaze, ktoré pren-
ho pracuju. Ked’ to zhrniem, uplnua finan¢nu slobodu najdete iba
na pravej strane CASHFLOW kvadrantu. Je to oblast, ktorej sa
hovori ,,rychlodraha® (najrychlejsi sposob, ako dosiahnut’ ciel).

Vsetci l'udia, ktori nam poskytli svoje zivotné pribehy o do-
siahnutych uspechoch, maju jeden spolo¢ny ciel: financnu slo-
bodu. Vsetci sa usiluju o to, aby sa premiestnili na pravu stranu
kvadrantu. Ked’ sa ndm ozyvaju Citatelia nasich knih, takmer
vzdy od nich pocivame o tom, ako sa presunuli z 'avej strany
CASHFLOW kvadrantu na pravi. Este nikto nam nepovedal, ze
sa presunul opa¢nym smerom. Je to preto, lebo kazdy z nich po-
chopil, Ze presun z l'avej strany na pravu predstavuje spdsob, ako
dosiahnut’ spominany ciel’.

Filozofia spolo¢nosti Bohatého otca vychadza z predpokladu,
ze prava strana kvadrantu je oblast’, v ktorej vase peniaze pracuji
pre vés. Casto nam l'udia hovoria, Ze jednou nohou stoja v kvad-
rante Z alebo S a druhou nohou na pravej strane, kde vlastnia
podnik alebo investuju. Prechody medzi jednotlivymi kvadrant-
mi tak maji svojim spésobom premostené. Ich cielom je vytva-
rat’ dostatocny cashflow na to, aby mohli odist’ zo zamestnania
alebo opustit’ Zivot v kvadrante S a natrvalo sa presuntt’ do kvad-
rantov M a L.

Pribehy uvedené v tejto knihe vypovedaju o rozdiele medzi
tym, Co znamena byt celkom zavisly od druhych kvoli prijmu
a tym, o znamena mat’ svoj finan¢ny Zivot plne pod kontrolou.
Vypovedaju aj o strachu, ktorému l'udia celili, a ako sa naucili ten-
to strach prekonat’. Vd’aka radam Bohatého otca objavili vlastnii
cestu za finan¢nou slobodou, ktora im najviac vyhovovala.

Podnikli patri¢né kroky na dosiahnutie financnej istoty a roz-
behli vlastny podnik alebo zacali investovat’ do nehnutelnos-
ti, pripadne oboje. LCudia, ktori uz vlastnia podnik, aj nad’alej
vyuzivaju lekcie Bohatého otca, aby sa naucili, ako sa da taky

14



podnik riadit’ lepSie a mat’ dobré vzt'ahy aj so svojimi zamest-
nancami.

Predtym, ako sa zacali finan¢ne vzdelavat’, nebol ani jeden
z nich odbornik na peniaze. Niektori ziskali vysokoskolsky dip-
lom na vyznamnych univerzitach; ini to dokazali iba s maturit-
nym vysved¢enim. Zopar z nich este stale Studuje. Nezalezi na
tom, aké vzdelanie dosiahli alebo dosiahnu. Délezité je, Ze vSetci
chapu vyznam ziskavania aktiv a rozdiel medzi dobrym a zlym
dlhom. Nezalezi ani na tom, v akych podmienkach vyrastali,
v akej krajine ziju alebo ako finan¢ne zacinali, pretoze sa na-
ucili chapat’ dolezité aspekty penaznych tokov, dokdzali prevziat
kontrolu nad svojim finanénym zivotom a dnes pevne kracajua po
ceste za finan¢nou slobodou. Niektori z nich sa vymanili z okru-
hu krysich pretekov a stastne vkrocili do rychlodrahy — do sveta
pravej strany CASHFLOW kvadrantu. Ak ste podobne ako l'udia
v tejto knihe dosiahli financny uspech, podel'te sa, prosim, s nami
o svoj pribeh na webovej stranke www.richdad.com, aby sa aj
ostatni mohli inSpirovat’ va$im uspechom.

Aj vy moZete prevziat’ kontrolu nad vlastnym financénym
Zivotom

Pokial’ ste niekedy v hibke svojej duse citili, Ze praca zamest-
nanca alebo samostatne zarobkovo ¢innej osoby vam neprinasa
vytiizenu financénu istotu, eSte stale mate moznost’ zmenit to. Ak
va$a investicia stratila na hodnote, ste unaveni z nekone¢ného
pocuvania zastaranych finan¢nych rad, mate obavy z toho, Ze
nebudete moct’ pokojne odist’ do dochodku alebo by ste chceli
travit’ viac Casu so svojou rodinou, vzdy sa da najst’ sposob, ako
uskutocnit’ zmeny a vykrocit novym smerom. Tato kniha je pra-
ve o takych l'ud’och. I vy sami sa mdzete stat’ tvorcami vlastného
uspesné¢ho pribehu.

Zelam vam vsetko najlepsie, aby ste si nasli vlastnu cestu k fi-
nan¢nému uspechu.
Sharon Lechterova



CAST PRVA

ZaleZi na tom, ako tu hru hrdte

Ak chcete dosiahnut’ financnu slobodu, musite sa naucit’ hru
penazi. Ja som sa ju naucil od svojho bohatého otca. Vdaka jeho
lekciam som neskor vytvoril stolovu hru CASHFLOW. Tato hra
vam formou zdabavy pomoze ziskat financné zrucnosti, pretoze
pocas hrania mate moznost vyskusat si kazdy krok niekolkokrat
a konat. Je to natolko unikatna hra, ze jej bol udeleny patent.
Povzbudi vas, pouci a prinuti mysliet tak, ako rozmyslaju bohati
ludia. V tejto casti knihy sa stretnete s lud'mi, ktori svoj financny
uspech prisudzuju prave tejto hre.

Tito ludia zistili, Ze na rozdiel od inych stolovych hier, v ktorych
mozete vyhrat iba jedinym sposobom a pocas hracieho casu, hra
CASHFLOW vam poskytne ovela viac moznosti a prinesie vam
poznatky, ktoré zdaleka presahuju ramec hracieho casu. Zakaz-
dym, ked’ sa zapojili do hry CASHFLOW, nielenze zdokonalili
svoje financné zrucnosti, ale takisto sa im zvysilo sebavedomie.
V hre su zdroven k dispozicii Styri hracie karty predstavujice
maly obchod, velky obchod, obchodné prileZitosti a trh. Vela
ludi mi povedalo, zZe prave tieto karty ich naucili rozmyslat o in-
vesticidach novym sposobom. V kazdej novej hre im poskytli od-
lisné prileZitosti, vdaka ktorym ziskali informdcie, dolezité pre
investicie generujice cashflow.

Eda a Terry Colmanovcov z Kalifornie motivovali najmd karty
tykajuce sa nehnutelnosti. Ich cesta k financnej slobode pravde-
podobne udrie na citlivii strunu mnohym z vas. Ak ste na viastnej
koZi zazili obdobie 60-tych rokov minulého storocia ako Colma-
novci, zrejme ste takisto boli ovplyvneni hnutim hippies, pre kto-
ré financny uspech nic neznamenal. Naopak, tieto ,,deti kvetov*
hladali skor slobodu, lasku a mier, pricom peniaze a materialny
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svet boli pre nich niecim, ¢o odmietali. Buducnost nebola délezi-
ta a rozmyslanie o nej povazovali za stratu casu.

Ed a Terry su velmi otvoreni, co sa tyka ich pohladu na peniaze
v minulosti. Ako mnohi ludia tejto generacie, aj oni prijimali do-
bové nazory a opovrhovali cimkolvek, co siviselo s peniazmi. Co
zarobili, to aj minuli. Planovanie buducnosti nebrali do uvahy
(aspon nie dovtedy, kym sa im nenarodil syn Jake, ktorého pribeh
si takisto mozete precitat’ v tejto knihe).

Ked' dospeli k presvedceniu, Ze potrebuju mat nejaky financny
plan, zacali skumat rézne moznosti. Niektoré z nich fungovali,
iné nie. Oni sa vSak nevzdavali. Zacali sa vzdelavat, pretoze
cheeli najst cestu k financnej slobode. Nakoniec si uvedomili, Ze
investovanie do nehnutelnosti im ponuka skvelé prileZitosti. Naj-
prv podnikli malé kréciky a postupne sa ich tempo zrychlovalo.
Dozviete sa, ¢o urobili a ako to urobili.

Ak ste sa narodili v case populacnej explozie (Ide o obdobie
ekonomickej prosperity v USA po 2. svetovej vojne. V sucas-
nosti sa tato generacia l'udi narodenych v rokoch 1946 az 1964
dostava do déchodkového veku, o vyrazne zat'azuje ekonomic-
ky a socialny systém krajiny — pozn. prekl.), financne sa vam
prilis nedari a mate pocit, ze je uz prilis neskoro na to, aby ste sa
vydali na novi cestu a vyskusali nieco nové, potom si precitaj-
te, ¢o o tom hovoria Colmanovci. Nikdy nie je prilis neskoro na
prehodnotenie svojich ndazorov na bohatstvo — najmd ak dokazete
najst vhodné prostriedky, ktoré vam pomozu.

Na druhej strane, pokial’ sa nachadzate vo veku 30 — 40 rokov,
ste hlboko zadlzeni a mate obavy zo svojej financnej istoty v bu-
ducnosti, potom si precitajte pribeh Tracy Rodriguezovej. Po-
dobne ako mnohi ini, ¢o zbankrotovali, aj Tracy s manzelom sa
ocitli vo velmi zloZitej Zivotnej situdcii, a to napriek tomu, Ze cely
Cas usilovne pracovali. Ich financna istota ma dnes svoje pevne
zapustené korene v ich viastnom podniku, k comu im podstat-
nou mierou pomohla prave hra CASHFLOW a spominané hracie
karty.

A mozno mate po pdtdesiatke a ste presvedceni, Ze investicia
prindsajuca cashflow uz nie je pre vas. Pocul som vela ludi tejto
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vekovej kategorie, ako negativne zmyslaju a nariekaju: ,, Pre
mna je uz prilis neskoro.”; ,,Na to som uz prili§ unaveny/a*;
., Som uz prilis stary/a na nejaké zmeny. “ Ak sa s takymi nazormi
stotoznujete, precitajte si, ako Cecilie Morrisonova zmenila svoj
pohlad na tento probléem. Déchodok Cecilie a jej manzela Geor-
ga bude stabilne kryty penaznym tokom, ktory ziskavaju zo svo-
Jich investicii do nehnutelnosti. Investicnou motivaciou sa pre
nich stala hra CASHFLOW.

To, ako Ed, Terry, Tracy a Cecilie dokazali prevziat kontrolu
nad svojim financnym Zivotom, su pribehy, ktoré ukazuju ich volu
vyrovnat' sa s realitou a vybrat si cestu, ktorou sa budu uberat
dalej. Rozhodnutia, ktoré urobili — a stale robia — su povzbudzu-
Juce. Tito financne slobodni ludia su vitazmi v hre, ktord sa vola
Zivot.



Prva kapitola
Na peniazoch zalezi

ED a TERRY COLMANOVCI
Venice, Kalifornia

Predstavte si film o tom, ako sa v 21. storo¢i zo slobodomysel’-
nych l'udi 60-tych rokov minulého storocia stavaju ti, ktori inka-
suju zisk z ndjomnych poplatkov svojich nehnutelnosti. Zrejme
by ste taky ndmet povazovali iba za d’alSiu hollywoodsku fanté-
ziu. Tento pribeh je vSak pravdivy. Pred tromi rokmi sme s Ter-
ry zacali kupovat’ nehnutel'nosti. Dnes vlastnime osem domov
v troch Statoch v celkovej hodnote viac ako milién dolarov.

Nas pribeh o tom, ako sme dospeli k zmene nazoru a vykrocili
z finan¢nej stagndcie na cestu ¢inov, je do velkej miery aj pri-
behom o d’alsich 'ud’och z naSej generacie, ktori urobili to isté.

Prva scénka

Nase majetkové pomery v minulosti by nemali nikoho vel'mi
prekvapit. U nas doma peniaze nikdy neboli hlavnou témou dis-
kusie. Preto som o nich nikdy nemal dostatok informacii, o ne-
jakom Skoleni ani nehovoriac. Moji rodicia si o0 mne mysleli, ze
pokial’ ide o peniaze, som celkom nezodpovedny; vzdy ked’ som
nejaké mal, vSetky som minul. Na rozdiel odo miia, moja mladsia
sestra, ta ,,zodpovedna®, si svoje peniaze starostlivo sporila.

Vzdelanie bolo v nasej rodine povazované za spravnu vec, ale
nikto mi nikdy nepovedal, aké vzdelanie potrebujem ziskat’, aby
mi zaistilo stidle zamestnanie a pripravilo ma na zivot. VSestran-
ny C¢lovek vzdelanie nevyhnutne potrebuje. Zatial’ co moja sestra
vystudovala vysoku $kolu, ja som ju nedokoncil a vypadol som
v tretom roc¢niku z Antioch College (sukromna vysoka Skola
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slobodnych umeni v Yellow Springs v Ohiu znama pre svoj de-
mokraticky pristup k Studentom, ktori sa ako partneri mézu po-
dielat’ na jej sprave a riadeni — pozn. prekl.).

Vyrastal som v Los Angeles a Terry pochadza z opacného kon-
ca Ameriky, z New Yorku. Napriek vzdialenosti Studovala dva
roky na univerzite v Kalifornii, kde sme sa v roku 1980 zoznami-
li a v roku 1987 sme sa zobrali. Obaja sme v tom case boli eSte
stale pripitani k Zivotnému $tylu hippies zo 60-tych a 70-tych
rokov minulého storocia.

Zastavali sme nézor, Ze peniaze, mena tych ,,praSivych kapi-
talistickych svin®, nie si vobec dolezité. Ked sa hovorilo o pe-
niazoch, mnohych mladych I'udi z naSej generacie sa zmocnilo
nefal§ované rozhoréenie. Zit’ od vyplaty do vyplaty nam pripada-
lo prirodzené a nejaké ambicie hromadit’ peniaze sa u nas nikdy
neprejavili. VSeobecne uznavanou menou nasej generacie bola
»volna laska®“. O financiach sme nevedeli takmer ni¢ a nikdy
nam ani nenapadlo nieco sa o nich dozvediet.

Pred pétnastimi rokmi sme uz ako tridsiatnici pracovali vo fil-
movom §tidiu. Ja som bol pomocny kameraman a do tejto bran-
dze som sa dostal skér nahodou. M6j otec, kameraman na vol'nej
nohe a rezisér, sa ma opytal, ¢i by som si to nechcel vyskusat'.
Mal som prax i nejaké skusenosti s umeleckou grafikou a foto-
grafovanim a ked’Zze som v tom Case beztak ni¢ dblezité nerobil,
suhlasil som. Nevnimal som to ako nejakdi mimoriadnu prilezi-
tost’ alebo krok k vysnivanej kariére. Praca jednoducho zname-
nala peniaze.

Raz sa za mnou prisla do $tadia pozriet’ Terry, prave ked’ som
mal nakricat’ nejakl scénku, a vSimla si nasu vizazistku, ktorej
zruénost’ na fiu silno zaposobila. Tak sa z Terry napokon stala
umeleckd maskérka a navySe sa zacala venovat aj modelingu
ruk. Niekedy vystupovala v reklamach a ukazovala svoje ruky,
ale CastejSie ich predvadzala na reklamnych a umeleckych foto-
grafiach.

Dostavali sme vel'a ponuk od réznych reklamnych agentur, ¢o
pre nas znamenalo cestovanie, hotely a pomerne luxusny Styl
zivota. Presuvali sme sa od jednej zdkazky k druhej a praca ndm
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niekedy zabrala aj patnast’ hodin denne. Desat’ alebo dvadsat’ dni
v mesiaci sme to narocné tempo vydrzali, no zvySok Casu patril
iba nam. Chodili sme na plaz, a ked” sme si chceli zahrat’ tenis,
jednoducho sme si ho zahrali. Zmyslom nasho Zivota sa stalo
minanie penazi. Uzivali sme si a zili sme iba pritomnostou.

Na prvy pohl'ad to bol vel'mi slobodny a pohodovy sposob Zi-
vota, no iba dovtedy, kym sa nam o rok neskor nenarodil syn
Jake. Jeho prichod na svet znamenal dorazné precitnutie. Nema-
li sme ziaden plan pre budicnost’ a nikdy sme neuvazovali nad
tym, o by sa s nami mohlo stat’ — nehovoriac o naSom synovi
— o desat’ alebo dvadsat’ rokov. Dlh na nasej kreditnej karte sa
vySplhal az do vysky 10 000 dolarov a na sporiacom ucte sa na
nas usmievala suma ledva 500 dolarov. Nemali sme pred sebou
ziaden ciel’, nemali sme Ziaden majetok, ziadne investicné moz-
nosti a nevedeli sme, ako najst’ vychodisko z tejto t'azivej situa-
cie, v ktorej sme sa ocitli. ,,Co budeme teraz robit'? pytali sme
sa sami seba.

Terry zostala so synom doma a ja som pracoval. BohuZzial’, moj
pracovny harmonogram bol Sialeny a niekedy som bol prec¢ aj
celé tyzdne. Coskoro sa Jake dostal do veku, ked’ si za¢inal uve-
domovat’ moju nepritomnost’, a zacal sa pytat: ,,Kde je otec?*
Citili sme sa ako v pasci. Od filmu som vSak odist’ nemohol.
Této praca bolo to jediné, co som vedel robit, a nedokazal som
si predstavit’ zamestnanie v inej oblasti priemyslu, ani keby ma
niekto oslovil alebo si ma rovno najal. Uvedomovali sme si, ze
musime nie¢o zmenit’, ale nevedeli sme, kde zacat’. Bolo nacase
dospiet’ a posuntit’ sa d’ale;j.

Druha scénka

Dovol'te mi, aby som vam kratko nacrtol pozadie tejto scénky.
Priblizne v roku 1992 sme boli rozhodnuti urobit’ nieco s nasou
finan¢nou buducnost’ou a boli sme ochotni vyskusat’ nové veci.
Jedného slne¢ného kalifornského rdna som bol s Jakom v par-
ku a hojdal som ho na hojdacke. Bol tam este jeden otec a robil
so svojim synom to isté. Vidiet' dvoch otcov, ako rano v parku
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