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Vsetky prava vyhradené. Okrem pouzitia ukazok na ucely recenzie a kritiky ziadna cast’
tejto knihy nesmie byt reprodukovana ani Sirena v akejkol'vek forme alebo akymikol'vek
prostriedkami bez predchadzajiceho pisomného sthlasu vydavatela.

Zakupenim produktu rozumiete, Ze akékol'vek pouzitie informacii z tejto publikacie a
uspechy, ¢i netispechy z toho plyntce st len vo vaSich rukach a autorka za ne nenesie
Ziadnu zodpovednost.



V tejto knihe sa snazi autorka ukazat prilezitosti, ktoré niekedy nevidime alebo im
nevenujeme tol’kd pozornost cez skutocné pribehy. Pribehy, ktoré boli prijemné i menej
prijemné, malé aryvky zo Zivota, ktoré ju posunuli vpred a ukazali jej toto poslanie vinom
svetle.

Aby sa autorka knihy ,Cesta realitného makléra“ odhodlala a zdiel'ala svoje skusenosti
a uspechy v realitnej sfére, musela si prejst velkymi finan¢nymi i psychickymi padmi,
ktoré ju posunuli k jej cielu. Autorka Adriana Barnett po vyStudovani gymnazia a
nadstavbového Studia na zdravotnickej Skole pracovala ako anestéziologicka sestra na
oddeleni ARO v Bratislave. UZ tam spoznala ddéleZitost I'udského pochopenia a pomoci.
Neskor pracovala ako agent poistovacej spolo¢nosti v Rakusku.

Ked' sa jej narodila milovana dcéra Dominika, ktord vychovavala sama s pomocou svojej
maminy, rozhodla sa, Ze pre svoje Zivobytie prijme akidkol'vek pracu, aby tak mohla byt
napomocna svojej rodine a financovat svoje externé Studium na Fakulte ekonomiky
a manazmentu v Nitre. Od vypomocnych prac, upratovacky az po ¢asnicku.

"Je jedno, v com budeme podnikat, je jedno, akou formou budeme pomahat’ tomuto svetu,
Zelam si, aby cesta nas vSetkych bola plno zazitkov a doviedla nas tam, kde si prajeme.
UZivajme si nasSu CESTU." - Adriana Barnett

Kniha je urcena pre zacinajucich podnikatelov, osobné poznatky a skdsenosti su
premietnuté do oblasti realitného biznisu, lebo v nej autorka pdsobi, ale tak ako je
podnikanie Siroky pojem, daju sa vSetky popisy implementovat do akejkolvek sféry
podnikania. Najdete tu aj uryvky zautorkinho osobného Zivota, ktoré si dovolila

uverejnit, lebo vie, Ze vel'a I'udi sa nachadza v r6znych etapach svojho Zivota. Rozhodla sa
o ne podelit, aby inSpirovala aj tych, ktori si myslia, Ze neuspech v osobnom Zivote sa neda
zmenit.

Vyhovorky st najcastejSou formou, ktord vacSina I'udi pouziva k tomu, aby ospravedInili
samych seba preco nieco neurobit, pre¢o neurobit’ krok k svojim cielom a snom.



PODAKOVANIE

Verim, Ze vd'aka tejto knihe sa mi podari pribliZit' za¢inajicim podnikatel'om, preco sa
oplati svoje sny zrealizovat a nevzdat to.

Voldm sa Adriana Barnett a som zakladatel'’kou rodinnej spolo¢nosti ADRID REAL s.r.o..
Pochddzam z rozvedenej rodiny. Dlho som si myslela, Ze mojim detstvom sa vel'mi pysit
nemozZem, Ze je zabranou vSetkého, ale zistila som, Ze to tak nie je, a preto d'akujem
mojim rodiCom za ich vychovu, méjmu otcovi za jeho prisnost, ktorou ma naucil
discipline a vytrvalosti. Dakujem.

Chcela by som vyjadrit Specidlne pod'akovanie mojej dcére Dominike za jej podporu,
trpezlivost pocas celého procesu tvorby tejto knihy a pomoc pri vytvarani ilustracie, za
laskavost' mojej mame Marte, ktora ma neustdle uci prostrednictvom svojich ¢inov, preco
robit to, €o milujeme, mojej sestre Angelke za jej humor a veselost, s ktorou ma
sprevadzala na kazdom kroku. Samozrejme, vd'aka patri celej mojej rodine.

Pod'akovanie patri aj vSetkym l'ud'om, ktorych som stretla a stretdvam na svojej ceste,
ktori ma inSpiruju a dodavaju mi silu rast. Bez I'udi by neexistovali Ziadne pribehy. Okrem
vSetkého som aj vasnivou psickarkou a milujem kazdd zabavu s mojim kamaratom
Nikkom, ktory ma naucil vel'a veci, ¢o ndm I'ud'om vel'akrat unikaji. Som presvedcen3, Ze
zvierata su najlepSimi ucitel'mi.



Tuto knihu venujem vSetkym odvaznym l'ud’om, ktori sa rozhodli svoje
sny zrealizovat’ a su presvedceni, Ze vSetci sme dostali dar uspiet, bez
rozdielu na to, akym jazykom hovorime, kol'’ko meriame ¢i vazime, ako
vyzerame, ako sa volame, aké Skoly sme absolvovali, ako sa obliekame,
akou minulost'ou sme presli alebo ¢o sme robili v€era, jednoducho
VSETCI!

MAam vas rada a som vam vd’acna.

Adriana Barnett
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UvoD

,Som presvedceny o tom, Ze to, co rozlisuje
uspesnych l'udi od netspesnych, je vytrvalost.”

STEVE JOBS,
spoluzakladatel’ Apple Inc.

Casto stretavam l'udi, ktori by chceli podnikat, ale maju strach, lebo to vyZaduje obrovské
usilie aboja sa zlyhania, Ze to nezvladnu. Na mojej ceste som stretla niekol'ko
obchodnikov, podnikatelov a vSetci, ktori to vydrzali, maji jedno spolotné - Ze to
nevzdali. Cesta podnikatel’a je plno prekazok, vahania, strachu, obav, prileZitosti, zaZitkov
a je len na nas, ako s tym naloZime. VSetci mame predpoklady uspiet, bez rozdielu na to,
akym jazykom hovorime, kol’ko meriame ¢i vaZime, ako vyzerdme, ako sa volame, aké
Skoly sme absolvovali, ako sa obliekame, akou minulostou sme presli alebo ¢o sme robili
vCera, jednoducho VSETCI!

V tejto knihe sa snazim ukazat prileZitosti, ktoré niekedy nevidime alebo im nevenujeme
tol'’kll pozornost cez skuto¢né pribehy. Pribehy, ktoré boli prijemné i menej prijemné,
malé uryvky z mojho Zivota, ktoré ma posunuli vpred a ukazali mi toto poslanie vinom
svetle. Preto som sa rozhodla, Ze sa o ne podelim aj s vami. Vel'a z nas presSl'apuje z miesta
na miesto a namiesto konania hl'adame vyhovorky, ktoré nas zbytoCne oberaju o energiu
a nikam nevedu.



Moje zaciatky viedli cez rozne tskalia a na tejto ceste som pochopila vel'a veci. Dnes sa uz
nasej rodinnej spoloc¢nosti uspeSne dari. Dokazali sme presadit kvalitu a svoju pozornost
zameriavame na neustaly rast, lebo v kaZdej etape sa ¢lovek uci - a vZdy je sa ¢o ucit. Vel'a
vd'a¢im aj mozZnosti pracovat na Svajciarskom realitnom trhu, kde som eSte viac pochopila
kvalitu a jej ddleZitost v naSich sluzbach. V dnesnej dobe je podnikanie ul'ahcené tym, zZe
je uz vela nastrojov na to, aby podnikatel, v mojom pripade maklér, nemal tolko
otaznikov na svojej ceste, ako som ich mala ja. Ak dodrzZite zakladné body, urcite dorazite
do ciel'a rychlejSie a nemusite prejst rovnakou cestou, akou som prechadzala ja. Kvalita
sa da naucit a ked’ si to zacneme neustale opakovat v naSom Zivote podnikania, tak sa ani
nenazdame a stane sa zvykom, jednoducho samozrejmostou. V tejto knihe najdete navod
ako na to, respektive ako to nepokazit. ©

Pevne verim, Ze tato kniha pomdZe viacerym, ktori sa rozhodli, Ze za¢nu alebo len
rozmysl'aju, Ze by zacali. Kniha je urcena pre zacinajicich podnikatel'ov, moje poznatky
a skusenosti st premietnuté do oblasti realitného biznisu, lebo v nej pdsobim, ale tak ako
je podnikanie Siroky pojem, daju sa vSetky popisy implementovat do akejkolvek sféry
podnikania. Najdete tu aj uryvky z mojho osobného Zivota, ktoré som si dovolila uverejnit,
lebo viem, Ze vela I'udi sa nachadza v réznych etapach svojho Zivota. Rozhodla som sa
s vami o ne podelit, aby som inspirovala aj tych, ktori si myslia, Ze neldspech v osobnom
Zivote sa neda zmenit.
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PRVA KAPITOLA

HIUADAJTE VO VSETKOM PRILEZITOST

,Prave prileZitosti uskutocriovat’ sny robia Zivot
zaujimavejsim.”

PAULO COELHO,
brazilsky textar a spisovatel’ 1947
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AKO MOZE JEDNODUCHE
STRETNUTIE ZNAMENAT
TAK VELA

Raz som stretla svoju vel'mi dobrt znamu, ktora bola cerstvou maklérkou v nemenovanej
realitnej spolo¢nosti. Ako mi rozpravala o svojej praci, hoci nie vyslovene nadSene, zacalo
sa diat nieco zvlasStne. Pozorne som ju pocuvala a zacala som pocitovat nadSenie. Zrazu
sa vo mne vynorili obrazy a pocity o tom, aka iZasna moze byt tato praca, predstavovala
som si samu seba ako realitného agenta, ktory vybavuje obchody, jedna s klientami, ,riesi
biznis“, obchodné stretnutia, obhliadky, aj ked’ som vébec netusila, ¢o vSetko tato praca
zahfna. Vedela som len, Ze ide o proces predaja a kipy. No bola som natol'’ko nadSen3, Ze
som bola pripravena sa vSetko naucit a vykrocit touto cestou. Spoznala som svoj vytizZeny
sen a pocity z toho boli také silné, Ze som v tej chvili vedela len tol'’ko, Ze to chcem.

Ako som spominala, moja zndma nebola az taka nadSena zo svojej prace, ale ja som v tom
videla prilezitost pre seba. Nedala som sa odradit jej negativnym postojom, ktory si sama
vybudovala. Tym chcem povedat, Ze niektoré veci pre niekoho m6zu znamenat problém,
ale pre niekoho naopak prilezitost, a v mojom -
pripade iSlo o prileZitost. Urcite ste aj vy niekedy
zazili podobnu situaciu, ked sa niekto na isté
udalosti stazuje, no vy v nich vidite vyzvu.

Na druhy denn som poslala Zivotopis do realitnej
spolocnosti, kde ma hned’ na prvom stretnuti prijali. /
Séfka sa ma len spytala, kedy chcem zacat robit, aja
som povedala - HNED!

A tak sa zacal moj pribeh.
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PRECO SA NEBAT A iST DO TOHO?

Zakladom uspechu je zacat! Ak budeme len snivat, vizualizovat, hovorit o svojich ciel'och
anezaCneme, je to plytvanie vlastnou energiou. Zacat znamena vykrocit, urobit’ prvy
krok. Nemusite byt vobec zdatni a nemusite mat’ ani obrovské vedomosti pre to, aby ste
zacali s pracourealitného makléra. Ak ste zapaleni byt uspeSnymi a viete, Ze chcete uspiet
v tejto sfére, uZ len jedno je potrebné - KONAT!

Stretla som vel'a I'udi v tejto oblasti a verte, Ze nie kazdy mal vzdelanie na to, aby mohol
hned' zacat’ vykonavat pracu realitného makléra. Ak vas laka obchod, praca s 'ud'mi, a
viete si to predstavit, je to postacujuce, aby ste vykrocili a urobili prvy krok vo svete
realitného biznisu.

Nikto nezacal ako profesional, aj profesional musel byt najprv amatér. Je to cesta, a aZ na
nej zistite, co vSetko zahfna a ¢o vSetko by ste sa mali naucit. Ak nezacnete, nikdy to
nezistite.

Svoju pracu realitného makléra som zac¢inala od Uplnych zakladov. Ni¢ som o tejto praci
nevedela. TusSila som, Ze to asi nebude najjednoduchsie, ale bola som natol'’ko zapalen3, Ze
som nevahala a $la okamzZite do akcie. Vedela som len tolko, Ze budem musiet davat
dohromady predavajiceho s kupujicimi, aby vznikol obchod, ale to snad’ vedia vsetci ©.
Toto boli jediné moje vedomosti, a o tom, ako sa dostanem k d'alSim,
som mala len mizivi predstavu, ked'Ze par tyZdiiov pred nastupom
do realitného sveta som predavala telefény.

Mala som finan¢né problémy a potrebovala som do par dni zohnat
niekolko tisic korun (bolo to v roku 2004), aby som zaplatila svoje
ucty, a tak mi napadlo (kedZe som mala v penlazenke poslednych
3000 Sk), Ze to vyskuSam s telefonmi. Zobrala som si noviny

s inzeratmi (v tom Case to bol najlepsi zdroj) a zacala som obvolavat
predavajucich, vyjednavat’ cenu za telefén a nasledne som zadavala
inzerciu na predaj telefonov. Samozrejme, predtym som preStudovala nejaké informacie
o telefénoch, ktoré som sa rozhodla kupit, a porovnala ceny, aby som vedela, ¢i je to dobry
deal (pozn.: deal - dohoda/obchod). Celkom sa mi darilo a ked som dosiahla sumu, ktoru
som potrebovala, povedala som si, Ze obchodovanie je celkom zabava, tak preco
nevyskudsat nieco iné?

Telefény ma ale neoslovili natol'’ko, Ze by som chcela byt dlhodobo predajcom v tejto sfére,
a uz na stretnuti s kamaratkou mi docvaklo, Ze praca realitného makléra znie lakavo. To
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je to, Co som cely ¢as hl'adala. Preto si toto stretnutie vel'mi vdZim, zmenilo v mojom Zivote
vel'a veci.

KTO JE REALITNY MAKLER?

Realitny maklér je kazdy, kto sa rozhodne pre tito profesiu. Tato ¢innost sa vykonava v
ramci viazanej ¢innosti, aspon u nas na Slovensku je potrebné mat’ vysoku Skolu alebo 5-
ronu prax v oblasti realit, aby vam Zivnostensky urad zapisal realitnu Cinnost. Ak
nespliiate ani jedno z toho, moZete to riesit v ramci sprostredkovania vol'nej Zivnosti.
Toto je prvy krok, aby ste vietko papierovo spiiali.

V d'alSom kroku pride vol'ba, ako si vybrat’ RK (skratka pre realitni kancelariu), v ktorej
by ste chceli pracovat.

Mate 2 moZnosti. Bud' sa rozhodnete pre cinnost realitného makléra v existujice;j
realitnej kancelarii alebo budete vykonavat ¢innost sami cez viazanu zZivnost, tak ako som
to spominala v prvom kroku, teda si moZete zalozit' vlastnu realitnt kancelariu.

Zaciatocnikovi by som odporucila najst si existujucu realitni kancelariu a zacat' svoju
¢innost pod dohl'adom skusenych l'udi, ale nemusi to byt pravidlom. Mo6Zete si pokojne
zalozit svoju vlastnu spolo¢nost aj bez skdsenosti a vydat sa do neznama. Aj toto je cesta.
T4 moze byt roznoroda. I ked’ vacsinou sa hovori naber si skiisenosti a aZ potom chod’ a
podnikaj na vlastnu pdst, ja osobne v tom velky rozdiel nevidim. Realitny maklér je v
podstate podnikatel, ¢i uz pracuje pre svoju alebo cudziu RK. Vzdy ide o skisenosti po
celt dobu svojej cesty.
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