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VAS 27-DENNY PLAN

PRVY TYZDEN: VYTVORTE SI ARZENAL NAPADOV
Vedlaj$i prijem md vela vyhod, vetko ale zad¢ina tym spravnym népadom.
Pocas tohto prvého tyzdna sa naucite, ako najst dobry napad, ktory funguje
a zarobi vdm peniaze.

1. DEN - PREDViDAJTE BUDUCNOST
Cesta od napadu k peniazom zac¢ina odpovedou na dolezitd otazku: Co sa vo
vasom zivote zmeni{ odo dnes za 27 dni?

2. DEN - ZISTITE, AKO RASTU PENIAZE NA STROMOCH

Niektoré napady, ako zarobit peniaze, st lepsie, iné horsie. Zistite, akymi
tromi vlastnostami sa vyznacuje skvely napad a ako prist na to, ktoré napady
maju najvacsi potencial.

3. DEN - PRIDTE S VLASTNYMI NAPADMI, POZICA)TE SI CUDZIE ALEBO ICH ROVNO UKRADNITE
Vyuzite, ¢o ste sa naucili o ndpadoch s vysokym potencidlom a vymyslite,
inspirujte sa alebo rovno ukradnite aspon tri ndpady na zdroj vedlajsieho
prijmu.

4. DEN - ZVAZTE PRE A PROTI KAZDEHO NAPADU
Ked ste uz prisli na viacero ndpadov, dokladne ich prestudujte, aby ste po-
chopili vSetky ich klady a zapory.
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5. DEN - NA KUSKU PAPIERA SI VYPOCITAJTE SVO) ZISK

Na to, aby ste odhadli, kol'ko by ste mohli zarobit, nepotrebujete titul z eko-
némie ani $pecidlnu kalkulacku. Uplne vdm posta¢i kisok papiera, pero
a pozorovacie schopnosti.

DRUHY TYZDEN: VYBERTE SVO) NAJLEPSi NAPAD
Len ¢o mate v hlave viacero ndpadov, musite zistit, ktoré su najlepsie. Na-
ucte sa, ako okamzite ohodnotit a porovnat jednotlivé ndpady tak, aby ste si
s istotou vybrali ten, ktory md najvéacsiu $ancu na tdspech.

6. DEN - POROVNAJTE SVOJE NAPADY POMOCOU SYSTEMU HODNOTENIA VEDLA)SICH PRiJMOV
Ked za¢nete uvazovat nad tym, ako si privyrobit, s ndpadmi sa zrazu roz-
trhne vrece. Tento systém vam ukdze, ako si vybrat ten najlepsi ndpad po-
mocou logiky podobnej aplikacii Tinder (najobltbenejsia celosvetova online
»,zoznamka®).

7. DEN - STANTE SA DETEKTIVOM
Len co si vyberiete najlep$i napad, vS§imajte si, ¢o robia ostatni, a potom to
urobte lepsie alebo inak.

8. DEN - DAJTE SI IMAGINARNU KAVU SO SVO)iM IDEALNYM ZAKAZNiKOM
Niekde tam vonku existuje ¢lovek, ktory spina véetky kritéria vasho idealne-
ho zdkaznika. Co sa od neho mozete dozvediet?

9. DEN - ZMENTE SVOJ NAPAD NA KONKRETNU PONUKU

Ked uz mate skvely nédpad a jasnt predstavu o vasej budtcej klientele, mu-
site pretavit nipad do konkrétnej ponuky. Ponuka v sebe zahfna prislub,
taktiku a cenu.

10. DEN - DAJTE SVOJMU NAPADU PRIBEH
Tak ako komiksovi superhrdinovia, aj va$ vedlajsi prijm potrebuje mat mi-
nulost. Neponukajte ludom len holé fakty, dajte im pribeh.
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TRETi TYZDEN: PRIPRAVTE SA NA START
Rozhodli ste sa pre niektory ndpad, premenili ste ho na konkrétnu ponuku
a viete, kto je vasim idedlnym zakaznikom. V tomto tyzdni sa naucite, ako
tohto ¢loveka presvedcit, preco bez vasho produktu nedokaze zit, a to bez
toho, aby ste sa stratili v nepodstatnych detailoch.

11. DEN - SPISTE S| ZAKLADNE INFORMACIE
Vynaliezavost je pri vedlajsom prijme vasou najcennej$ou devizou. Hodte
vsetko nepodstatné za hlavu a ststredte sa na dolezité veci.

12. DEN - STANOVTE CENU
Odhadnit spravnu cenu moéze byt tvrdym orieskom aj pre [udi, ktori maja
s vedlaj$imi prijmami bohaté skusenosti. Zvolte metédu zvy$enych ndkla-
dov a riadte sa pomocou dvoch jednoduchych pravidiel, ¢im vyrazne zvysite
svoje $ance na dspech.

13. DEN - PRIPRAVTE S| NAKUPNY ZOZNAM

Aktivita védsho vedlajsieho prijmu si bude vyZadovat $pecifické néradie,
prostriedky a tovar. Zistite, kde mozete ndjst, zabezpecit si alebo vytvorit
vsetko, ¢o potrebujete pre to, aby ste mohli svoju ponuku uviest na trh.

14. DEN - URCTE SPOSOB PLATBY

V tejto chvili uz neméte len hmlisti predstavu o tom, ako si zarobit peniaze
navy$e. Ste uz len na krok od skuto¢ného spustenia vasho vedlajsieho prij-
mu. Predtym, nez sa do toho pustite, sa najprv uistite, Ze viete, ako vam za
vase sluzby ludia zaplatia.

15. DEN - NAPLANUJTE PREDBEZNY PRACOVNY POSTUP

Odstartovanie védsho vedlajsieho prijmu je takmer na spadnutie. Tym, Ze si
krok po kroku vypiSete postup jednotlivych krokov, predidete problémom
a budete sa citit sebaistejsie.
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BONUSOVY KROK

16. DEN - VENUJTE O DESAT PERCENT VIAC CASU NA)DOLEZITE)SiM ULOHAM

Mnohi ludia, ktori s vedlaj$im prijmom zac¢inajg, sa chytia do pasce zbyto¢-
nych malickosti. Vyhnite sa tomu od zaciatku a sdstredte svoju pozornost
na dve zdkladné veci.

STVRTY TYZDEN: PREDSTAVTE SVO)

NAPAD SPRAVNYM LUDOM

Po starostlivom napldnovani sa neviete dockat, kedy svoje sluzby pontknete

okolitému svetu. Préve teraz nastal ten spravny cas! Nastudujte si vSetko po-
trebné o marketingu, testovani a zviditelneni sa na bojisku v plnej zbroji.

17. DEN - UVEREJNITE SVOJU PONUKU
Kedy nastal ten najvhodnejsi Cas, aby ste zverejnili svoju ponuku a uvideli,
o sa stane? Zvycajne predtym, nez sa na to citite dokonale pripraveni.

18. DEN - PREDAVAJTE AKO SKAUTKY

Aj ked méte uzasny produkt ¢i sluzbu a skveld uvddzaciu ponuku, skuto¢-
né zdrobky vdm neza¢nd padat z neba samy od seba. In$pirujte sa skautmi
a zacnite predavat!

19. DEN - POZIADAJTE O POMOC DESIATICH LUDI

Nezijeme na opustenom ostrove a len malokomu sa v podnikani dari bez
pomoci priatelov a zndmych. Ked za¢nete podnikat, nezabudnite poprosit
o pomoc priatelov, rodinu alebo mozno aj postara, aby vim pomohli dosiah-
nut v4s ciel.

20. DEN - SKUSAJTE, SKUSAJTE A ESTE RAZ SKUSAJTE

Ked zacinate s novym vedlaj$im prijmom, zo zaciatku zvy¢ajne netusite, aky
pristup sa vdm najviac osved¢i. Na to, aby ste to zistili, vyskusajte rozne
moznosti a zapisujte si vysledky.



VAS 27-DENNY PLAN X

21. DEN - NECHAJTE SI SKUPIT VSETOK SVOJ TOVAR
Vidsina Tudi urobi ¢okolvek, aby si nieco kiapila v akcii. Osvojte si vyhody
akcii, zliav a $pecidlnych pontk a vytazte z nich maximum.

BONUSOVY KROK

22. DEN - ZARAMUJTE SI SVOJU PRV ZAROBENU BANKOVKU
Poriadne oslévte prvé tispechy. Caka vas este vela prace, ale tieto malé vitaz-
stvd vas dokazu naplnit nesmiernym uspokojenim.

PIATY TYZDEN: PREHODNOTTE A ZDOKONALTE
Vase malé podnikanie je na svete! Gratulujeme a teraz sa pozrime na to, ako
by ste mohli svoj ispech este znasobit.

23. DEN - SLEDUJTE SVOJE POKROKY A ROZHODNITE O DALSICH KROKOCH
Ked vidite ohlasy na vas vedlajsi prijem, zapiste si tie najdolezitejsie a na ich
zéklade podniknite dalsie kroky.

24. DEN - VYLEPSU)TE, CO FUNGUJE, A ZBAVTE SA TOHO, COMU SA NEDARI

Postupne ako sa vasmu vedlaj$iemu prijmu za¢ne darit, existuje nespocetne
vela moznosti, ako ho rozsirit. Nenechajte sa rozptylovat. Zistite, ¢o funguje
a venujte tomu viac energie.

25. DEN - HLADATE PENIAZE POD KAZDYM KAMENOM

Ak vsetko ide ako po masle, pouvazujte nad pridanim dal$ich sluzieb, aby
ste lepsie splnili poziadavky svojich zdkaznikov. Koniec koncov, ak by ste
uvideli pri ceste lezat milién dolarov, nezodvihli by ste ho?

26. DEN - DOSTANTE TO Z HLAVY VON

Kazdy vedlaj$i prijem m4 svoje kla¢ové systémy. Aj tie vase s pravdepodob-
ne podvedome uloZené niekde vo vasej hlave, a nie vzdy si to uvedomujete.
Na to, aby ste pri roz$irovani svojich sluzieb dosiahli vyznamné pokroky (a
usetrili viac ¢asu), hladajte si systém, kde sa len da.



X VEDLAJSI PRIJEM

27. DEN - SPAT DO BUDUCNOSTI

Dorazili ste na koniec cesty... alebo je to len zaciatok? Rozhodnite sa, ¢i sa
so svojim prvotnym ndpadom rozidete a skisite nieco nové, pokusite sa ho
zveladit alebo ho jednoducho zmenite na trvaly zdroj prijmu.

VSELICO MOZNE:

PRILOHA1:  ZACIATOCNICKA VYBAVA PRE TYCH, KTORI S VEDLAJSIM PRIJMOM ZACINAJU

PRILOHA 2:  AKO SI OVERIT USPESNOST NAPADU ZA ZOPAR DROBNYCH NA FACEBOOKU

PRILOHA 3:  NAPISTE SVOJMU IDEALNEMU ZAKAZNIKOVI

PRILOHA 4:  KUPTE SI NEHNUTELNOST S NiZKOU AKONTACIOU A PRENAJIMAJTE JU
ZDROJE A BEZPLATNE NASTROJE
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Ked isty Brit, ktory riadil stavebnu firmu, napisal sériu ¢léankov o akvaridch
pre dplne nezndmu webovu stranku, na konci kazdého z nich pridal za-
kazdym odkazy na produkty internetového obchodu Amazon. Vedel, ze ak
Citatelia jeho clankov kliknd na niektory z odkazov a nieco si kapia, ziska
drobnu proviziu. KedZe mal vo firme plné ruky prdice, len ¢o ¢lanky uve-
rejnil, takmer okamzite celt zélezitost pustil z hlavy. O niekolko tyzdiiov
neskér mu postou dorazil Sek... na 350 doléarov. Jeho partnerka neverila, ze
ide o skuto¢né peniaze, az kym ju za ne nepozval na prijemnud veceru so
vsetkym, ¢o k tomu patri.

V tom case ani len netusil, Ze tento drobny projekt, ktory vytvoril za vi-
kend, by mu ¢asom mohol vyniest stovky doldrov. Rovnako vtedy nemal ani
poniatia, Ze o niekolko rokov mu tie isté ¢lanky budu zarébat v priemere 700
doldrov mesac¢ne bez toho, aby musel ¢o i len pohnit prstom. Neposta¢i mu
to mozno na déchodok, ale rozhodne to potesi.

Podobne to bolo aj v pripade istého zamestnanca §tatnej spravy v San
Diegu, ktory sa ponukol, ze bude fotografom na kamarétkinej svadbe. Ani
len netusil, Ze si tak postupne mesacne zarobi az 3 500 doldrov. Tento ¢lovek
sa nechcel stat svadobnym fotografom na plny tvézok, no moznost foto-
grafovat prilezitostne na svadbéch vzdy, ked sa mu to hodi, mu dodéva po-
cit pohody a finan¢nej istoty. Podla toho, ako mu to vyhovuje, ponuku bud
prijme, alebo odmietne. Zatial ¢o, samozrejme, dostdva pravidelna vyplatu
70 svojej ,skuto¢nej“ préce.

Ked istd obchodnd zdstupkyna spolo¢nosti Pennsylvania Oil and Gas
zacala na Pintereste uverejnovat obrazky, nebola ziadnou celebritou a urcite
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nerozmyslala, ako ,zarobit“. Popri zamestnani na plny tvidzok bola navyse
mamou, ucitelkou jogy a aktivnou ¢lenkou miestnej komunity. Na jej ra-
dostné prekvapenie spojené s obrovskym sokom zarobila za mesiac viac ako
1000 dolarov. Po troch rokoch sa jej prijem vysplhal az na viac ako 40-tisic
doldrov roc¢ne, a to len vdaka tomu, Ze vzdy, ked si nasla pocas svojho nabi-
tého dna volnu chvilku, pripla na Pintereste niekolko fotografii.

Vsetky tieto skuto¢né pribehy predstavuju isty sposob vedlajsieho prijmu,
ktory mézeme oznacit ako projekt na zarobenie penazi a zvyc¢ajne sa don pus-
tite popri stalom zamestnani. Inymi slovami, je to spdsob, ako si zarobit extra
peniaze bez toho, aby ste na seba vzali riziko podnikania na vlastnu pést.

Niekomu sa samozrejme myslienka, Ze dé v prici vypoved a postavi sa na
vlastné nohy, méze zdat vzrusujica. Mnohych vsak moze taktiez vystrasit. Ko-
niec koncov, ak musite zabezpecit rodinu alebo splécate hypotéku, je nesmier-
ne tazké, ak nie nemozné, nadobro sa vzdat stileho prijmu, ktory vdm navyse
pokryva aj zdravotné poistenie.

Ale ¢o ak by ste s minimédlnou investiciou ¢asu, penazi a Gsilia dokézali roz-
behntt ndpad, ktory by vam priniesol peniaze navyse, a to véetko popri stabilnom
a stdlom zamestnani? V tejto knihe sa dozviete presne ako na to vdaka podrob-
nym instrukcidm, ktoré vds privedd od napadu k jeho realizdcii len za 27 dni.
Cela prirucka je napisana predovsetkym pre tych, ktori nemaji dostatok ani ¢asu,
ani trpezlivosti. Je to podrobnd mapa, ktord vam ukdze, ako hladat nové népady,
vybrat si tie najuspesnejsie, uplatnit ich v praxi a do mesiaca zarobit peniaze.

Vedlaj$i prijem v8ak nie je len o tom, ako ziskavat hotovost navyse. V dnesnej
dobe, ked sa z podnikania vytrdca akykolvek pocit lojality vo¢i zamestnancom,
vam vedlaj$i prijem poskytne novy pocit bezpecia. Pontika vdm moznost roz-
hodndt sa. Ked totiz dostanete viac pefiazi z roznych zdrojov, nebudete zavisli
na vrtochoch jedného zamestnévatela.

Viac prijmov znamend viac moznosti. Viac moznosti predstavuje vac¢siu
slobodu.

Na nasledujtcich strankach si precitate omnoho viac pribehov s rovna-
kym koncom ako mali tie, ktoré sme préave spominali. Nie st len zdbavné, ale
maju aj hlbsi zmysel. Ich dlohou je ukédzat vam, ze kaZdy si dokdze vytvorit
svoju skratku k slobode tym, ze zvysi svoj prijem, a to s vyuzitim schop-
nosti, ktoré uz ma. Nezdlezi na tom, ¢o robite kazdy den v prici, alebo ¢i sa
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povazujete za ,podnikatela“, vedlajsi prijem sa vdm zide. Ak sa budete drzat
tohto planu, do mesiaca sa vdm podari zabezpecit si ho.
Aky bude vas pribeh?

STROM, NA KTOROM RASTU PENIAZE

Uz ste niekedy poculi prislovie, ze peniaze nerastd na strome? Rodicia to
obcas zvyknd hovorit detom, ked si ich ratolesti chct kupit vsetko, ¢o vidia.
Lenze tito rodi¢ia maji pravdu len spolovice. Peniaze v skuto¢nosti rasti
na strome. Musite len zasadit spravne semienka do spravnej pddy. V kazdej
krétkej kapitole tejto knihy ndjdete pribeh o niekom, kto svoj strom s pe-
niazmi objavil a pomohol mu zakvitnit jednoducho tak, ze svoj napad usku-
to¢nil. Postupne sa naucite, ako odhalit a rozIGstit tajomstvé tohto procesu a
prisposobit si ich podla seba.

Dufam, Ze vas tieto pribehy inspiruja, ale predovsetkym dafam, ze vas
motivuja konat. Aj na vés niekde ¢akd strom, na ktorom rastud peniaze. V na-
sledujucich 27 ditoch pridete na to, ako ho ndjst, starat sa or1 a potom uz len
sledovat, ako rastie.

Nezdlezi na tom, ¢i ste uz mali nejaky vedlajsi prijem, alebo je pre vés
tento pojem uplne novy, tato kniha vdm v kratkom ¢ase pomoze spustit
a uspesne rozbehnut ziskovy projekt. Vsetky podrobnosti ndjdete na naj-
blizsich viac ako 200 strandch, ale prave teraz potrebujete vediet toto:

1. Kazdy by mal mat vedlajsi prijem. Aj ked méte radi svoju aktudlnu
pracu, mat viac ako jeden zdroj prijmu vdm poskytne vacsiu slo-
bodu a viac moznosti.

2. Na rozbehnuti vedlajsieho projektu nie je ni¢ tazké. Ak sa budete
drzat instrukcii v tejto knihe, dokézete to do mesiaca.

3. Na to, aby ste dokazali zarobit peniaze navyse, musite najprv zis-
tit, ako a kde hladat ndpady, ktoré by vam priniesli zisk, a vybrat
spomedzi nich za kazdych okolnosti ten najlepsi. Obe tieto schop-
nosti ziskate po precitani prvej polovice knihy.
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Na ziskanie vedlajsieho prijmu nepotrebujete takmer ni¢. Na to, aby ste us-

VEDLAJST PRIJEM

4. Mat vedlajsi prijem je predovsetkym o schopnosti konat! Musite
svoj ndpad uskutocnit zvycajne eSte predtym, nez sa citite stoper-
centne pripraveni, a nasledne ho po prvych vysledkoch znova pre-
hodnotit a doladit. To sa naudite po precitani druhej ¢asti knihy.

€0 POTREBUJETE A CO NEPOTREBUJETE

peli, potrebujete vdcsinou:

Ako ste si urcite v§imli, zoznam veci, ktoré na ziskanie vedlajsieho prijmu
potrebujete, je skuto¢ne minimdalny. Na druhej strane zoznam toho, ¢o nepo-
trebujete, je podstatne dlhsi. Je vSak skutoc¢ne dolezity, pretoze mnoho ludi si
mysli, ze popri svojej kazdodennej prici si nedokdzu zarobit peniaze navyse.

To spravne duSevné rozpoloZenie.

Predovsetkym ochotu ucit sa a experimentovat. Aj napriek
tomu, Ze méte s vedlaj$im prijmom dlhodobé skusenosti,
niektoré veci, ktoré sa tu dozviete, buda pre vas Gplnou novin-
kou. Na to, aby ste z jednotlivych lekcif vytazili ¢o najviac, vam
nesmie chybat ochota otvorit svoju mysel novym spésobom
myslenia.

Ochotu konat.

Napriek tomu, ze som sa snazil napisat praktickd knihu, len to,
Ze si ju precitate, vim nepomédze. Musite prejavit volu riadit sa
in$trukciami a vyskusat cvicenia. MoZete si ich obmenit tak,
aby vdm vyhovovali, ale ak chcete byt uspes$ni, nesmiete ich
jednoducho preskocit.

Tito [udia sa nastastie mylia. Zbavme sa tejto myslienky hned na zaciatku:

Nepotrebujete vela pefiazi.
Odlozte bokom kreditné karty (aspon tie s nastavenym vyso-
kym limitom) a nerobte si starosti s navy$enim kapitalu alebo
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s pdzickou. Na uskutocnenie procesu, ktory vam v najblizsich
dnoch ukdzem, tak ako aj na drviva vacsinu nadpadov a pribe-
hov, ktoré si precitate, vela penazi nepotrebujete. V niektorych
pripadoch to dokonca zvladdnete tplne bez nich.

Nepotrebujete vela Casu.

Aby som to uviedol na pravd mieru, trochu ¢asu potrebovat bu-
dete. Cas na rozbehnutie vedlajsieho prijmu by vsak mal byt
minimadlny. 27-dnovy plan by mal byt viac nez dost popri vasich
existujucich povinnostiach a nemal by vdm zabrat viac ako ho-
dinu denne. Ak chcete, aby vam to islo rychlejsie alebo chcete
projekt okamzite pozdvihnuat na vy$siu troven, je to v poriadku,
mozete don investovat viac Casu, ale nemusite.

Nepotrebujete titul z ekondémie ani Ziadne Specidlne vzdelanie.

Vicsina §kol a semindrov o podnikani u¢i ludi, ako sa stat ma-
nazérom v spolocnosti, ¢o je v poriadku, ak ide o vas trvaly
prijem. Pri vedlaj$om prijme v$ak neriadite cudziu spolo¢nost,
rozbiehate vlastny biznis. Na to manazérsky titul nepotrebu-
jete. Nebudete potrebovat ziadny komplikovany softvér ani
tabulky. Na finan¢né prognézy vdm postaci aj kisok papiera
a presne k tomu sa dostaneme pocas 5. diia ndsho planu.

Nepotrebujete zamestnancov, asistentov ani obchodnych partnerov.
Mozno v istom bode budete potrebovat pomoc, ale nie hned.
Pociato¢nym cielom je zacdat na vlastnu pést, s pomocou va-
Sich vlastnych schopnosti a tsilia.

Na rozbehnutie vlastného malého podnikania nepotrebujete sktisenosti.
Na to, aby ste zarobili nejaké peniaze navyse, nemusite byt
wvelkopodnikatelom®. Aj ked s pracou pre seba nemate skuse-
nosti, s pomocou rad v tejto knihe a s trochou vynaliezavosti
nebudete mat najmensi problém premenit svoj ndpad na zisk.
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Niektoré z vyssie uvedenych veci (peniaze, nadbytok volného ¢asu, vzdela-
nie) moézu vasmu planu v skutoc¢nosti uskodit. Ak méte dost penazi na to,
aby ste ich minuli, miniete ich. Ak méte dost volného ¢asu na to, aby ste nim
plytvali, urobite to. Cokolvek ste sa v gkole o podnikani naucili, vds moze
odradit alebo vdm zabrénit v tom, aby ste podnikli jednoduché kroky a zme-
nili tak svoj ndpad na realitu. A nakoniec, mozno sa v buddcnosti ukaze ako
rozumné rie$enie rozsirit svoj tim, ale ked si musite v$etko urobit sami, bu-
dete nuteni drzat sa toho, ¢o je ddlezité. Tento plan vam ukéze, ako na to.

PRECO SOM NAPiSAL TUTO KNIHU

Pocas celého obdobia dospelosti rozbieham alebo riadim nejaky typ ved-
lajsieho prijmu. Je to vlastne jediny spdsob zdrobku, aky pozndm. Uz viac
ako 20 rokov si celkom dobre Zijem vdaka tomu, Ze robim v§etko mozné od
dovazania kavy az po vytvaranie webovych stranok. Dokonca som medzi-
¢asom stravil aj niekolko rokov ako dobrovolnik v zdpadnej Afrike a naplnal
(a aj uskutocnil) som svoj sen navstivit kazdd krajinu na svete. Keby ste mi
polozili otazku, ako sa stat lepsim zamestnancom, nevedel by som vam od-
povedat. Ak sa v$ak chcete dozvediet, ako si vytvorit novy zdroj prijmu, ste
na spravnej adrese, dovediem vas krok po kroku az do ciela.

Aj vy sa moézZete naudit, ako si rozbehnit vedlajsi projekt. Ked nadobud-
nete schopnost vymyslat nové spdsoby, ako si privyrobit, bez problémov
pridete na nieco vzdy, ked to budete potrebovat. A len ¢o si potom osvojite
schopnost menit ndpady na skuto¢nost, dokazete vsetky svoje ndpady zme-
nit na stroj, ktory vam zarobi peniaze.

Je to ako alchymia, len v tom nie sd ziadne cary. Je to skutoc¢né.

Jedinym cielom tejto knihy je pomoct vam zvysit vas prijem a dat vdim
pocit istoty, Zze mdzete robit ¢okolvek, ¢o vés bavi. Ak tato tlohu prijmete
a rozhodnete sa ju dotiahnut do konca, slubujem, Ze vam na vasej ceste bu-
dem vSsemozne pomdahat.
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AKO SA ZHOSTIT 27-DENNEHO PLANU

Schopnost Gspesne si privyrobit sa neudi v $kole. Pokial ste nemali vynimo¢-
né $tastie, nemohli ste sa ju naucit ani od svojich rodicov. Nie je ni¢ zIé na
vedomostiach, ktoré ste sa naucili v §kole, v tomto pripade vim v8ak velmi
nepomozu. Jediny sposob, ako sa dd naucit zarobit si peniaze navyse, je totiz
prax.

Minule som sa rozpréval s istou ddmou, ktord rozbiehala svoj prvy ved-
lajsi projekt. Prave ona je typickym prikladom ¢loveka, pre ktorého je na-
pisand tato kniha. M4 dobrt pracu a nechce sa velmi ptstat do podnikania
na vlastnt pist. Na druhej strane sa v8ak chce vo volnom case venovat
niecomu vlastnému. Napadlo jej teda vytvorit docasnud vystavu, kde by
predévala svoje ilustrdcie. KedZe toho o zaloZeni podnikania vela nevede-
la, vydala sa zdanlivo logickou cestou. Zapisala sa na osemtyzdnovy kurz
podnikania na miestnej univerzite. Kurz v$ak bohuzial za vela nestal. ,Po-
mohlo mi asi len 15 percent z toho, ¢o som sa tam naucila;’ prezradila mi.
»Zvys$ok boli veci, ktoré vicsinou alebo absolitne nemali s mojimi cielmi
nic¢ spolo¢né.

Povazujte tato knihu za iny typ $koly. Namiesto toho, aby ste sa udili
pisat siahodlhé obchodné plany a poziciavat si peniaze, vam ukdze uplny
proces planovania a realizacie, zhusteny do 27-denného ¢asového ramca.

A namiesto toho, aby ste sa museli kazdy den v ur¢entt hodinu dostavit
do triedy, mozete sa tieto lekcie naudit podla vlastného rozvrhu, v ¢ase, ked
vam to vyhovuje. Prestudujte si niz$ie uvedeny vseobecny prehlad, ktory
vam ukdze, ako spolu vsetky kroky suvisia a dovedu vés k tspesnej vedlajsej
zarobkovej ¢innosti.

Kazdy tyzden sa zameriava na jednu tému a je rozdeleny do piatich kro-
kov spolu s bonusovymi krokmi v 3. a 4. tyzdni. Neupinajte sa na to, kolko
vam jednotlivé kroky trvaja. Niektoré dokoncite rychlo, iné zas budete mu-
siet dokon¢it na dalsi den. Zéklad je, aby ste sa vSetkymi $tddiami posuavali
po poradi.

Toto st ulohy na kazdy tyzden:

PRVY TYZDEN: Naucte sa prichddzat s vynosnymi napadmi.
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DRUHY TYZDEN: Vyberte ten najlepsi ndpad (nie vsetky népady sd rov-
nako dobré).

TRETI TYZDEN: Pripravte sa na to, Zze sa o svoj ndpad podelite so
spravnou skupinou ludi.

STVRTY TYZDEN: Odstartujte svoj projekt (pravdepodobne to bude skor,
ako budete Gplne pripraveni) a sledujte vysledky.

PIATY TYZDEN: Prehodnotte a doladte zdroj svojho vedlajsieho

prijmu.

PRVY TYZDEN: VYTVORTE S| ARZENAL NAPADOV

1. DEN:  Predvidajte buddcnost.

2.DEN: Zistite, ako rastd peniaze na stromoch.

3. DEN: Pridte s vlastnymi ndpadmi, pozicajte si cudzie
alebo ich rovno ukradnite.

4.DEN: Zvazte pre a proti kaZzdého napadu.

5.DEN: Na kisku papiera si vypoéitajte svoj zisk.

-

DRUHY TYZDEN: VYBERTE SVO)J NAJLEPSi NAPAD

6. DEN: Porovnajte svoje napady pomocou systému
hodnotenia vedlajSich prijmov.

7.DEN:  Stafite sa detektivom.

8. DEN: Dajte si imaginarnu kavu so svojim idedlnym
zdkaznikom.

9. DEN:  Zmefite svoj napad na konkrétnu ponuku.

10. DEN: Dajte svojmu napadu pribeh.




11. DEN:
12. DEN:
13. DEN:
14. DEN:
15. DEN:
16. DEN:

SPOS0OB VEDLAJSIEHO PRiJMU

TRETI TYZDEN: PRIPRAVTE SA NA START

Spiste si zakladné informéacie.

Stanovte cenu.

Pripravte si nakupny zoznam.

Urcte spdsob platby.

Naplanujte predbezny pracovny postup.
Venujte o desat percent viac ¢asu
najdélezitejSim dloham.

STVRTY TYZDEN: PREDSTAVTE SVO) NAPAD

17. DEN:

18. DEN:
19. DEN:
20. DEN:
21. DEN:
22. DEN:

SPRAVNYM LUDOM

Uverejnite svoju ponuku.

Predavajte ako skautky.

PoZiadajte o pomoc desiatich fudi.
Skasajte, skdsajte a eSte raz skdsajte.

Nechajte si sklpit vietok svoj tovar.

Zaramujte si svoju prvd zarobend bankovku.

PIATY TYZDEN: PREHODNOTTE SITUACIU

23. DEN:

24. DEN:

25. DEN:
26. DEN:

27. DEN:

A ZDOKONALTE, CO TREBA

Sledujte svoje pokroky a rozhodnite o dalSich

krokoch.

Vylep3ujte, ¢o funguje, a zbavte sa toho, comu

sa nedari.
Hladajte peniaze pod kazdym kamefiom.
Dostarite to z hlavy von.

Spat do buddcnosti.

XXI
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TAK SA DAJME DO PRACE!

V tejto chvili by ste uz mali mat istG predstavu o tom, ¢i sa do tvorby vedlajsie-
ho prijmu chcete pustit alebo nechcete. alebo nie. Urobte si tento kratky test:

V' P&¢i sa vam myslienka, Ze by ste mali viac ako jeden zdroj prijmu?

v Ste ochotni venovat aspon pol hodiny denne myslienke vedlajsieho prij-
mu po dobu najblizsich 27 dni?

Ak ste na obe otdzky odpovedali kladne, moj 27-denny plan je pre vas ako
stvoreny. Len jedno varovanie: Na nasledujicich strankach vam celkom
otvorene poviem, ¢o presne funguje a ¢o nie. V priebehu 20 rokov som roz-
behol viacero aktivit na ziskavanie vedlajsieho prijmu a spolupracoval som
s tisickami [udi, ktori sa pokusali privyrobit si peniaze navyse. Viem, ¢o fun-
guje a ¢o nie. Chcem, aby ste uspeli a nechcem mrhat vasim ¢asom. Verte
mojim metédam.

BEZPLATNE POMOCKY NA SLEDOVANIE JEDNOTLIVYCH KROKOV

Nuz a napokon vsetko, ¢o potrebujete, ndjdete na tychto strankach, ale vy-
tvoril som navy$e niekolko bezplatnych nédstrojov pre tych, ktori by v prie-
behu procesu potrebovali drobnd pomoc pri prechddzani jednotlivymi
krokmi. Prvym je bezplatny ,tracker”, vdaka ktorému budete mat prehlad
o jednotlivych krokoch svojho projektu. Obc¢as pomdze, ked mate vizudlnu
pripomienku toho, ako sa vam dari. Druhym je komunita na internete, kde
sa [udia ako vy, ktori si rozbiehaja vedlajsi projekt, moézu pripojit k dalsim
Tudom, ¢eliacim rovnakej vyzve. Samozrejme, Ze sa nemusite pripojit k Ziad-
nej skupine, ale niekomu sa to médze zdat prospesné.

No a napokon, na internete uverejnujem roézne doplnkové materidly. Sta-
¢i, ak navstivite moju internetovu stranku SideHustleSchool.com, zaregis-
trujete sa a ziskate k nim pristup.

Ci uz svoju pracu milujete, alebo ju nemdzete vystat, kazdy by mal mat
viac ako jeden zdroj prijmu. A ak sa spravne rozhodnete, moze to byt tiez



	Obálka
	Titulná strana
	Tiráž
	VÁŠ 27-DENNÝ PLÁN
	SPÔSOB VEDĽAJŠIEHO PRÍJMU
	PRVÝ TÝŽDEŇ: VYTVORTE SI ARZENÁL NÁPADOV
	1. DEŇ: Predvídajte budúcnosť
	2. DEŇ: Zistite, ako rastú peniaze na stromoch
	3. DEŇ: Príďte s vlastnými nápadmi, požičajte si cudzie alebo ich rovno ukradnite
	4. DEŇ: Zvážte pre a proti každého nápadu
	4. DEŇ: Na kúsku papiera si vypočítajte svoj zisk

	DRUHÝ TÝŽDEŇ: VYBERTE SVOJ NAJLEPŠÍ NÁPAD
	5. DEŇ: Porovnajte svoje nápady pomocou systému hodnotenia vedľajších príjmov
	7. DEŇ: Staňte sa detektívom
	9. DEŇ: Dajte si imaginárnu kávu so svojím ideálnym zákazníkom
	9. DEŇ: Zmeňte svoj nápad na konkrétnu ponuku
	12. DEŇ: Dajte svojmu nápadu príbeh

	TRETÍ TÝŽDEŇ: PRIPRAVTE SA NA ŠTART
	11. DEŇ: Spíšte si základné informácie
	12. DEŇ: Stanovte cenu
	13. DEŇ: Pripravte si nákupný zoznam
	14. DEŇ: Určte spôsob platby
	15. DEŇ: Naplánujte predbežný pracovný postup
	16. DEŇ: Venujte o desať percent viac času najdôležitejším úlohám

	ŠTVRTÝ TÝŽDEŇ: PREDSTAVTE SVOJ NÁPAD SPRÁVNYM ĽUĎOM
	17. DEŇ: Uverejnite svoju ponuku
	18. DEŇ: Predávajte ako skautky
	19. DEŇ: Požiadajte o pomoc desiatich ľudí
	20. DEŇ: Skúšajte, skúšajte a ešte raz skúšajte
	21. DEŇ: Nechajte si skúpiť všetok svoj tovar
	22. DEŇ: Zarámujte si svoju prvú zarobenú bankovku

	PIATY TÝŽDEŇ: PREHODNOŤTE A ZDOKONAĽTE
	23. DEŇ: Sledujte svoje pokroky a rozhodnite o ďalších krokoch
	24. DEŇ: Vylepšujte, čo funguje, a zbavte sa toho, čomu sa nedarí
	25. DEŇ: Hľadajte peniaze pod každým kameňom
	26. DEŇ: Dostaňte to z hlavy von
	27. DEŇ: Späť do budúcnosti

	Všeličo možné
	O AUTOROVI



