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Moj bohaty otec hovorieval:
»Skutocnii slobodu nikdy nedosiahnes bez financnej slobody.“

A pokracoval:
»Sloboda méze byt zadarmo, ale viaZe sa k nej cena.

Knihu venujeme tym, ktori sii tiito cenu ochotni zaplatit.




Pozndmka vydavatela

CASY SA MENIA

Od prvého vydania knihy Bohaty otec, chudobny otec v roku 1997
sme boli svedkami mnohych zmien v nasej ekonomike a na poli
investovania. Pred $trnastimi rokmi Robert Kiyosaki popieral vse-
obecne uznavané nazory svojim odvaznym tvrdenim, ze ,vas$ dom
nie je aktivum® Jeho antagonistické ndzory na peniaze a investova-
nie sa stretavali so skepticizmom, s kritikou a pobtrenim.

V roku 2002 nam Robertova kniha Proroctvo bohatého otca
radila, aby sme sa pripravovali na nadchadzajuci krach na finan-
¢nych trhoch. V roku 2006 Robert spojil sily s Donaldom Trum-
pom a napisali knihu Preco chceme, aby ste boli bohati, ktort in-
$pirovali ich obavy o zmensujucu sa strednu triedu v Amerike.

Robert je aj nadalej zapalenym advokatom dolezitosti a sily
finan¢ného vzdeldvania. Dnes, po fiasku na trhu s rizikovymi
hypotekarnymi tvermi, rekordnymi ¢islami konfiskacii domov
a globalnom ekonomickom kolapse, ktory stale prebieha, sa jeho
slova javia ako nielen prorocké, ale aj osvietené. Mnoho skeptikov
zacalo verit.

Pri pripravach novej edicie knihy CASHFLOW kvadrant
v roku 2011 si Robert uvedomil dve veci: ze jeho odkaz a ucenie
obstali v skuske ¢asu a Ze sa investicna scéna, svet, v ktorom in-
vestori operuju, dramaticky zmenila.

Tieto zmeny ovplyvnili a nadalej budu ovplyviovat tych, ktori
su v kvadrante I (investor) a podnietili Robertovo rozhodnutie
aktualizovat dolezitu cast tejto knihy — piatu kapitolu: Pat arovni
investorov.



Podakovanie

Fenomenalny uspech knihy Bohaty otec, chudobny otec

mi priniesol miliény novych priatelov z celého sveta.

Ich laskavé slova a priatelstvo — a ich uzasné pribehy vytrvalosti,
nadsenia a uspechov pri pouzivani principov bohatého otca
v ich zivote — ma inspirovali na napisanie tejto knihy:
CASHFLOW kvadrant
Bohaty otec radi, ako dosiahnut financnii slobodu
Takze svojim priatelom, starym aj novym,
za ich nad$ent podporu, ktord prekonala aj tie najodvaznejsie
predstavy, hovorim dakujem.




OBSAH

Uvod
V ktorom kvadrante sa nachddzate?........ccocoevvveveveeeeeveeennenne. 29

PRVA CAST: CASHFLOW KVADRANT

Prva kapitola

»Preco si nezozeniete Pracu?® ........cccoovveeurreneeerneneeueenenenennen. 39
Druha kapitola

Rozdielne kvadranty... rozdielni fudia.......cccccooecuvicininnnincs 33
Tretia kapitola

Pre¢o Iudia davaju prednost istote pred slobodous............... 92
Stvrta kapitola

Tri druhy obchodnych systémov .........ccccveeuneevncerecereceneennnes 118
Piata kapitola

Pat Grovni invVestorov ..., 134
Siesta kapitola

Peniaze oami NeUVIdite........ccvvueueerecereeireeeencerecreereeieiennes 161

DRUHA CAST: DOSTANTE ZO SEBA MAXIMUM

Siedma kapitola

Stante $a SAMI SEDOU w.uveeeieeieeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeee et 195
Osma kapitola

AKO ZDORAtNEIM ...ttt 212
Deviata kapitola

Budte bankou, nie bankarom ........ccoceceeveevevieevevineeeeeeeeeenen 238

10



TRETIA CAST: AKO SA STAT USPESNYM M A |

Desiata kapitola

Detské KIOCIKY ....ucuvueveeeicieiciricireicircieecesecteieeceeecseenenne

SEDEM KROKOV K NAJDENIU
FINANCNE] RYCHLODRAHY

Jedenasta kapitola

KROK ¢. 1 - Nastal ¢as starat sa 0 seba .......cccveveuennee.

Dvanasta kapitola

KROK ¢. 2 - Zvladnite tok svojich penazi.....................

Trinasta kapitola
KROK ¢. 3 — Naucte sa poznat rozdiel medzi rizikom
a hazardom

Strnasta kapitola
KROK ¢. 4 - Rozhodnite sa, ktorym typom investora

Chcete DYL....c.ocicccccc s

Pitnasta kapitola

KROK ¢. 5 - Ndjdite si mentorov .........c.cccveevevveenenees

Sestnasta kapitola

KROK ¢. 6 - Urobte zo sklamania svoju prednost.......

Sedemnasta kapitola

KROK €. 7 = Sila VIETY ...vueicicieieirerieieeiieenas

Osemnasta kapitola

ZTTIULIC .ottt e e eae e e e seennen

11



Predhovor
AKY JE VAS
ZIVOTNY CIEIL?

,Cim chces byt, ked budes velky?“ Ttto otazku pocula visina
Z nas.

Ako dieta som mal mnoho zaujmov a bolo jednoduché si vy-
brat. Ak nieco znelo vzrusujuco a atraktivne, chcel som to robit.
Chcel som byt morskym biolégom, astronautom, vojakom na-
mornej pechoty, dostojnikom na lodi, pilotom a profesionalnym
hracom amerického futbalu.

Mal som S$tastie a tri z tychto veci sa mi podarilo dosiahnut: bol
som dostojnikom namornej pechoty, ddstojnikom na lodi a pilotom.

Vedel som, Ze sa nechcem stat ucitelom, spisovatelom ani uc¢-
tovnikom. U¢itelom som nechcel byt, pretoze som nemal rad sko-
lu. Spisovatelom som nechcel byt, pretoze som dvakrat prepadol
z anglictiny. A z podnikatelského programu som na vysokej $kole
vypadol preto, lebo som nemohol vystat uc¢tovnictvo.

Iréniou osudu je, Ze teraz, ked som ,vyrastol’, som sa stal vSet-
kym, ¢im som nechcel byt. Aj ked som nemal rad skolu, dnes vlas-
tnim vzdelavaciu spolo¢nost. Sam u¢im po celom svete, pretoze mi-
lujem ucenie. Aj ked som dvakrat prepadol z angli¢tiny, pretoze som
nevedel pisat, dnes ma ludia poznaji najma ako autora knih. Moja
kniha Bohaty otec, chudobny otec bola na zozname bestsellerov
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Predhovor

v New York Times viac ako sedem rokov a bola jednou z troch
najpredavanejsich knih v Spojenych $titoch. Jediné knihy, ktoré sa
umiestnili pred nou, su The Joy of Sex (Radost zo sexu) a The Road
Less Traveled (Nevysliapanou cestou). A este dalSou iréniou je, ze Bo-
haty otec, chudobny otec a moja stolna hra CASHFLOW® st knihou
a hrou o uctovnictve, o je dalsia oblast, s ktorou som zapasil.

Lenze ¢o to ma vSetko spolo¢né s otazkou: ,,Aky je vas zivot-
ny ciel?“

Odpoved najdeme v jednoduchej, ale hlbokej myslienke viet-
namského mnicha menom Thich Nhat Hahn: ,Cesta je ciel.“ Iny-
mi slovami, najst svoju cestu v Zivote je to, ¢o je vasim ciefom.
Vasa cesta nie je vasa profesia, kolko penazi zarabate, vas titul
alebo vase uspechy a netspechy. Najst svoju cestu znamend zistit,
preco ste na tejto planéte. Co je zmyslom vésho zivota? Pre¢o vam
bol dany tento dar menom Zivot? A aky dar date Zivotu naspat?

Pri pohlade spit si uvedomujem, Ze chodenie do $koly nebolo
o tom, aby som nasiel svoju Zivotnu cestu. Stravil som Styri roky
na vojenskej akadémii, kde som $tudoval a trénoval, aby som sa
stal dostojnikom na lodi. Ak by som bol spravil kariéru plavenim
sa pre spolo¢nost Standard Oil na jej ropnych tankeroch, nikdy by
som nebol nasiel svoju zivotnu cestu. Ak by som bol ostal v na-
mornictve alebo sa stal pilotom pre komercné aerolinky, nikdy by
som nebol nasiel svoju zZivotnu cestu. Ak by som bol pokracoval
ako lodny dostojnik alebo sa stal pilotom aerolinky, nikdy by som
sa nestal medzinarodne uznavanym autorom bestsellerov, nebol by
som hostom v $ou Oprah, nenapisal by som knihu s Donaldom
Trumpom ani by som nezalozil medzinarodnu vzdelavaciu spolo¢-
nost, ktora vyucuje podnikanie a investovanie po celom svete.

Ndjst svoju cestu

Tato kniha CASHFLOW kvadrant je dolezitd, pretoze je o tom,
aby ste nasli svoju cestu v Zivote.
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CASHFLOW kvadrant

Ako viete, vac¢sina ludi je od utleho veku naprogramovana na
to, ze musia chodit do $koly a néjst si pracu. Skola je o tom najst
si pracu v kvadrantoch Z alebo S. Nie je o tom, aby ste nasli svoju
Zivotnu cestu.

Uvedomujem si, Ze st ludia, ktori presne vedia, ¢o budu robit,
uz takmer odmalicka. Vyrastu a vedia, Ze budu lekari, pravnici,
hudobnici, hraci golfu alebo herci.

Vietci sme poculi o zazra¢nych detoch s neuveritelnym talen-
tom. Mozete si vSak vS§imnut, ze to su profesie, nie nevyhnutne
Zivotné cesty.

Ako teda clovek ndjde svoju cestu v Zivote?

Moja odpoved je: kiez by som to vedel. Ak by som mohol mavnut
svojim zazracnym prutikom a vasa zivotna cesta by sa zrazu ob-
javila, urobil by som to.

Nemam vsak zazra¢ny prutik a ani vam nemdzem hovorit, ¢o
mate robit, a preto najlepsia vec, ktort mozem spravit, je povedat
vam, ako som postupoval ja. Zakladom bolo, ze som veril svo-
jej intuicii, svojmu srdcu a svojmu vnatornému hlasu. Napriklad
v roku 1973 pri navrate z vojny, ked moj chudobny otec navrhol,
aby som sa vratil do $koly, ziskal diplom a pracoval pre vladu, moj
mozog ustrnul, otazelo mi srdce a moj vnutorny hlas povedal:
WV Ziadnom pripade.”

Ked mi navrhol, aby som sa vratil do svojej starej prace
v Standard Oil alebo lietal pre aerolinky, moja mysel, srdce
a vnutorny hlas opét povedali nie. Vedel som, ze s plavenim sa
a lietanim som skon¢il, aj ked to boli skvelé profesie, ktoré boli
celkom dobre platené.

V roku 1973, ked som mal 26 rokov, som sa staval dospelym.
Nasledoval som rady svojich rodicov, ziskal som vysokoskolsky
diplom a mal som dve profesie: licenciu byt lodnym dostojnikom
a licenciu lietat. Problém bol v tom, Ze to boli profesie a detské sny.
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Predhovor

Vo veku 26 rokov som bol dost stary na to, aby som vedel,
ze vzdelanie je proces. Napriklad ked som sa chcel stat lodnym
dostojnikom, Siel som do $koly, ktora vzdelavala lodnych dostoj-
nikov. A ked som sa chcel naucit lietat, siel som do skoly namor-
ného letectva, ¢o bol dvojro¢ny proces, ktory z nepilotov urobil
pilotov. Co sa tyka méjho dalsieho vzdelavacieho procesu, bol
som opatrny. Chcel som vediet, ¢o sa zo mna stane predtym, nez
za¢nem dalsi proces vzdeldvania.

Tradi¢né koly boli ku mne dobré. Podarilo sa mi uspiet v mo-
jich vysnivanych detskych profesiach. Dosiahnutie dospelosti bolo
matuce, pretoze nikde neboli ziadne napisy ,tadialto vedie cesta®
Vedel som, ¢o nechcem robit, ale nevedel som, ¢o chcem robit.

Bolo by to byvalo jednoduché, ak by v$etko, ¢o som chcel, bola
nova profesia. Ak by som chcel byt lekdrom, $iel by som $tudovat
na lekarsku fakultu. Ak by som chcel byt pravnikom, siel by som
na pravnicku fakultu. Vedel som vsak, ze zivot je o nie¢om viac,
nez len chodit do skoly a ziskavat profesionalne kvalifikacie.

V tom ¢ase som si to neuvedomoval, ale v 26 rokoch som zacal
hladat svoju Zivotnu cestu, nie svoju dal$iu profesiu.

Iné vzdelanie

V roku 1973, posledny rok mojej aktivnej sluzby ako pilot ndmor-
nej pechoty, ked som sluzil blizko svojho domova na Havaji, som
vedel, ze chcem ist v $lapajach svojho bohatého otca. Kym som
bol v namornictve, zapisal som sa na vikendové kurzy obchodo-
vania s nehnutelnostami a na podnikatelské kurzy a pripravoval
som sa na kariéru podnikatela v kvadrantoch M a L.

V tom istom case som sa na odporuicanie svojho priatela za-
pisal na kurz osobného rozvoja, pretoze som dufal, ze tak zistim,
kym skuto¢ne som. Kurz osobného rozvoja je netradi¢né vzde-
lavanie, pretoze som zan nedostaval ziadne kredity ani znambky.
Nevedel som, ¢o sa tam nau¢im. Bolo to podobné, ako ked som
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CASHFLOW kvadrant

sa zapisal na kurzy obchodovania s nehnutelnostami. Vsetko, ¢o
som vedel, bolo, Ze prisiel ¢as naucit sa nie¢o o sebe. Na prvom
vikendovom kurze instruktorka nakreslila na tabulu tento jedno-
duchy diagram:

TELO

MYSEL

EMOCIE

Ked ho dokoncila, obratila sa a povedala: ,,Aby sme sa stali
celistvou ludskou bytostou, potrebujeme mentalne, fyzické, emo-
cionalne a duchovné vzdelanie.”

Ked som pocuval jej vysvetlenie, bolo mi jasné, ze tradicné
skoly boli primarne o tom, aby $tudentov vzdelavali mentdlne.
To je dévod, preco mnohi Studenti, ktorym sa dari v $kole, maji
problémy v redlnom Zivote, Specialne vo svete penazi.

Ako kurz v priebehu vikendu pokracoval, zistil som, preco
som tak nemal rad $kolu. Uvedomil som si, Ze milujem ucenie sa,
ale nenavidim $kolu.

Tradi¢né vzdelavanie je skvelym prostredim pre ,jednotka-
rov, ale nebolo to prostredie pre mna. Tradi¢né vzdelavanie ma

17



Predhovor

dusevne ubijalo, pretoze sa ma snazilo motivovat cez emoéciu
strachu: bal som sa, Ze urobim chybu, bal som sa, ze neuspejem,
a bal som sa toho, zZe si nendjdem pracu. Pripravovali ma na to,
aby som sa stal zamestnancom v kvadrante Z alebo S. Uvedo-
mil som si, ze tradi¢né vzdelavanie nie je miestom pre niekoho,
kto chce byt podnikatelom v kvadrantoch M a I. To je pravde-
podobne dovod, preco tolko podnikatelov nedokoncilo skolu -
podnikatelia ako Thomas Edison, zakladatel General Electric,
Henry Ford, zakladatel Ford Motor Company, Steve Jobs, zakla-
datel spoloc¢nosti Apple, Bill Gates, zakladatel Microsoftu, Walt
Disney, zakladatel Disneylandu, a Mark Zuckerberg, zakladatel
Facebooku.

Ako den pokracoval a nasa instruktorka sa pri skimani tychto
$tyroch typov osobného rozvoja dostdvala coraz hlbsie, uvedo-
mil som si, Ze som stravil vacsinu svojho zivota vo velmi pris-
nych vzdelavacich prostrediach. Po $tyroch rokoch na muzskej
vojenskej akadémii a piatich rokoch ako pilot ndmornej pechoty
som bol pomerne silny dusevne aj fyzicky. Ako pilot namornictva
som bol silny emocionalne a duchovne, ale len po maco-muzskej
stranke rozvoja. Nemal som Ziadnu jemnu stranku, ziadnu Zen-
sku energiu. Nakoniec, ved som bol trénovany, aby som sa stal
doéstojnikom ndamornictva, emociondlne vyrovnany aj v streso-
vych situdciach, pripraveny zabijat a dusevne pripraveny zomriet
za svoju krajinu.

Ak ste niekedy videli film Top Gun, v ktorom hra Tom Cruise,
tak ste mohli nahliadnut do tohto maskulinneho sveta a pysného
vystatovania sa vojenskych pilotov.

Ten svet som miloval. V tom svete som bol dobry. Bol to mo-
derny svet rytierov a bojovnikov. Nebol to svet pre slabochov.

Pocas tohto semindra som $iel dovnutra, do svojich emocii,
a na chvilu sa dotkol svojej duse. Vela som plakal, pretoze bolo
vela veci, ktoré som potreboval oplakat. Robil som a videl veci,
ktoré by sa od nikoho nemali ziadat. Pocas seminara som sa objal
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CASHFLOW kvadrant

s muzom, ¢o som nikdy v Zivote predtym neurobil, dokonca ani
0 svojim otcom.

V nedelu vecer bolo velmi tazké tento workshop osobného
rozvoja opustit. Bolo to laskavé, milujice a uprimné prostredie.
V pondelok rano som zazil $ok, ked som bol opat obklopeny mla-
dymi, egoistickymi pilotmi, oddanymi lietaniu, zabijaniu a zo-
mieraniu za svoju krajinu.

Po tomto vikendovom seminari som vedel, Ze je ¢as na zmenu.
Vedel som, Ze rozvijat sa emociondlne a duchovne, aby som bol
laskavejsi, milsi a stcitnejsi ¢lovek, bude najtazsia vec, do ktorej
som sa mohol pustit. Slo to proti vietkym tym rokom na vojen-
skej akadémii a v leteckej kole.

K tradi¢nému vzdelavaniu som sa nikdy nevratil. Nemal som
ani najmensiu chut opét Studovat pre znamky, diplomy, povy-
$enia alebo kvalifikacie. Od tejto chvile, ak som sa ztcastnil na
kurze alebo $iel do $koly, to bolo preto, aby som sa ucil, aby som
sa stal lep$im ¢lovekom. Uz som sa nenahanal za zndmkami, dip-
lomami a akademickymi titulmi.

Ked vyrastate v rodine ucitelov, vase znamky, stredna a vy-
soka Skola, ktoru ste absolvovali, a vase akademické tituly su
vSetkym. Tak ako medaily a stuzky na hrudi pilota namornictva,
tituly a slavne Skoly boli hodnostami a hviezdami, ktoré nosili
pedagdgovia. V ich mysliach boli udia, ktori nedokon¢ili strednt
$kolu, nevzdelané, stratené duse. Ti, ktori mali magistersky titul,
sa pozerali zvrchu na tych, ktori mali iba bakalarsky titul. Ludia
s doktoratom sa tesili velkej tcte. Vo veku 26 rokov som vedel, ze
do tohto sveta sa nikdy nevratim.

Pozndmka redaktora: v roku 2009 Robert ziskal ¢estny titul PhD.
v podnikani na prestiznej skole San Ignacio de Loyola
v Lime v Peru. Dalich niekolko ludi, ktori ziskali toto ocenenie,
boli politicki lidri, ako napriklad byvaly Spanielsky prezident.
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Predhovor

Ndjst svoju cestu

Viem, Ze niektori z vas sa teraz pytaju: Preco travi tolko ¢asu roz-
pravanim o netradi¢nych vzdelavacich kurzoch?

Doévodom je, ze ten prvy semindr osobného rozvoja vo mne
znovu prebudil moju lasku k uceniu sa, ale nie k tomu typu uce-
nia, ktoré prebieha v skolach. Po skonceni tohto semindra som sa
stal od nich zavisly, chodil som od semindra k seminaru, snazil
som sa zistit viac o spojeni medzi svojim telom, svojou myslou
a svojim duchom.

Cim viac som $tudoval, tym zvedavejsi som sa vo veci tradi¢né-
ho vzdelavania staval. Zacal som klast otazky ako napriklad:

o Preco tolko deti nenavidi skolu?

o Preco ma tak malo deti rado $kolu?

o Preco mnohi vysokovzdelani [udia nie st uspesni v re-
alnom svete?

o Pripravuje nas $kola na skuto¢ny svet?

« Preco som nenavidel skolu, ked milujem ucenie sa?

« Preco je vicsina ucitelov chudobna?

o Preco nas skoly ucia tak mélo o peniazoch?

Tieto otazky ma viedli k tomu, Ze som sa stal studentom vzde-
lavania mimo posvitnych stien skolského systému. Cim viac som
$tudoval, tym viac som chapal, pre¢o som nemal skolu rad a pre-
¢o skoly zlyhavali vo vzdelavani vacsiny svojich Studentov, do-
konca aj ,jednotkarov*.

Moja zvedavost zasiahla mo6jho ducha a stal som sa podnika-
telom vo vzdelavani. Keby nebolo tejto zvedavosti, mozno by som
sa nikdy nestal spisovatelom a nevyvijal by som hry na podporu
finan¢ného vzdelavania. Moje duchovné vzdelanie ma priviedlo
na moju Zivotnu cestu.

Zda sa, Ze nade cesty v Zivote nemozno ndjst v nasej mysli.
Nasou cestou v Zivote je zistit, ¢o je v nasich srdciach.
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CASHFLOW kvadrant

To neznamend, Ze ¢lovek nemoze najst svoju cestu pri tra-
di¢nom vzdelavani. Som si isty, Ze u mnohych to tak je. Iba
hovorim, ze pochybujem, Ze ja by som nasiel svoju cestu v tra-
di¢nej skole.

Preco je cesta dolezZitd?

Vsetci pozname Iudi, ktori zarabaju vela penazi, ale nenavidia
svoju pracu. Tiez pozname ludi, ktori nezarabaju vela penazi
a nenavidia svoju pracu. A vsetci pozname Iudji, ktori pracuji len
pre peniaze.

Moj spoluziak z Merchant Marine Academy si tiez uvedomil,
ze nechce stravit cely zivot na mori. Namiesto toho, aby sa po
zvys$ok zivota plavil na lodi, $iel po dokonceni ndmornej akadé-
mie na pravnicka fakultu, kde stravil tri roky, stal sa pravnikom
a otvoril si stkromnu firmu v kvadrante S.

Zomrel tesne po patdesiatke. Stal sa z neho velmi uspesny
a nestastny pravnik. Tak ako ja, aj on mal dve profesie, kym do-
siahol vek 26 rokov. Aj ked pravnicku profesiu nenavidel, robil
pravo nadalej, pretoze mal rodinu, deti, hypotéku, ucty, ktoré
bolo treba zaplatit.

Rok predtym, nez umrel, som ho stretol na ro¢nikovom
stretnuti v New Yorku. Bol to zatrpknuty muz. ,,Jediné, ¢o robim,
je, Ze zametam po bohatych muzoch, ako si ty. Platia mi mizerne.
Nenavidim, ¢o robim a pre koho pracujem.”

»Preco teda nerobi$ nieco iné?“ opytal som sa ho.

»Nemozem si dovolit prestat pracovat. Moja najstar$ia dcéra
prave ide na vysoka.*

Zomrel na infarkt este predtym, nez dokoncila $kolu. Zarobil
mnoho penazi vdaka svojmu profesiondlnemu vzdelaniu, ale po
emocionalnej stranke bol rozhnevany, duchovne mrtvy a ¢oskoro
nasledovalo aj jeho telo. Uvedomujem si, Ze ide o extrémny pri-
pad. Vicsina Iudi neciti taku silni nenavist k tomu, ¢o robi, ako
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moj priatel. Je to vSak ilustracia problému, ktory vznika, ked je
¢lovek uvdzneny v profesii a nie je schopny najst svoju cestu.

Pre mna je prave toto nedostatkom tradi¢ného vzdelania. Mi-
liény Tudi opustia skolu, len aby sa stali uvdzneni v praci, ktora
nemaju radi. Vedia, Ze im v Zivote nieco chyba. Mnoho Iudi je tiez
vo financnej pasci — zarabaju len tolko, aby prezili, a aj ked chcu
zardbat viac, nevedia, ako to urobit.

Bez toho, aby vedeli o ostatnych kvadrantoch, sa mnohi lu-
dia vratia naspét do skoly a hladaji nové profesie alebo vyssi plat
v kvadrantoch Z alebo S a ani len netusia o svete kvadrantov M a L.

Doévod, preco som sa stal ucitelom

Hlavnym d6vodom, prec¢o som sa stal ucitefom v kvadrante M,
bola moja tuzba poskytovat finan¢né vzdelanie. Chcel som, aby
bolo toto vzdelanie dostupné pre kazdého, kto sa chce ucit, bez
ohladu na to, kolko penazi ma alebo aky md priemer znamok.
Preto Spolo¢nost bohatého otca vymyslela hru CASHFLOW. Tato
hra moze vzdelavat [udi na miestach, kam by som sa ja nikdy ne-
dostal. Krasa tejto hry spociva v tom, Ze bola navrhnutd tak, aby
ludia ucili fudi. Nevyzaduje si drahého ucitela alebo triedu. Hra
CASHFLOW je dnes prelozena do viac ako $estnastich jazykov
a je dostupna miliéonom Iudi po celom svete.

Dnes Spolo¢nost bohatého otca ponuka kurzy finan¢ného
vzdelavania, rovnako ako aj sluzby $kolitelov a mentorov na pod-
poru finan¢ného vzdelania ¢loveka. Nase programy st obzvlast
dolezité pre toho, kto sa chce posunut z kvadrantov Z a S do kvad-
rantov M a I. Neexistuje ziadna zaruka, ze sa kazdému podari
prepracovat do kvadrantov M a I, ale budu vediet, ako sa do tych-
to kvadrantov dostat, ak budu chciet.
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Zmena nie je jednoduchd

Zmenit kvadranty nebolo pre mna jednoduché. Bolo to mental-
ne ndroc¢né, ale este viac emocionalne a duchovne. Pretoze som
vyrastal v rodine vysokovzdelanych zamestnancov v kvadrante Z,
prebral som ich hodnoty vzdelania, istoty prace, zamestnanec-
kych vyhod a socialneho zabezpecenia. Tato zmena bola v mno-
hych ohladoch ovela tazsia prave kvoli hodnotdm mojej rodiny.
Musel som ignorovat jej varovania, starosti a kritiku svojho roz-
hodnutia stat sa podnikatelom a investorom. Niektoré jej postoje,
ktoré som musel prekonat, boli:

o ,Musis$ mat nejaku pracu.”

o, Prilis riskujes.”

+ ,Co ak sa ti to nepodari?*

+ ,Jednoducho chod naspit do skoly, aby si ziskal magis-
tersky titul.“

 ,Stan salekdrom. Ti zarabaju vela penazi.”

+ ,Bohati ludia st chamtivi.“

o ,Preco su peniaze pre teba také dolezité?“

« ,Peniaze ti $tastie neprinesu.”

o ,Skratka utracaj menej, nez zarabas.”

 ,Hraj na istotu. Nemusi$ dosiahnut svoje sny.*

Strava a cvicenie

Spominam emociondlny a duchovny rozvoj, pretoze tie su pre
trvald zmenu v Zivote zasadné. Napriklad mélokedy funguje, ak
poviete niekomu s nadvahou: ,,Proste musis menej jest a viac cvi-
¢it.“ Strava a cvi¢enie mozno mentalne davaju zmysel, no vacsina
Tudi, ktori trpia nadvéhou, neje preto, lebo s hladni. Jedia preto,
aby zaplnili prazdnotu vo svojich emdciach a vo svojej dusi. Ked
sa ¢lovek pusti do programu diét a cvi¢enia, pracuje len na svojej
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