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10 W Zahranicni obchod — teorie a praxe

O hlavnich autorech

Prof. Ing. Miroslav Svatos, CSc. — vedouci autorského tymu

Pracovni a odborné zkusenosti prof. Svato3e jsou spojeny s Ces-
kou zemédélskou univerzitou v Praze, kde pusobi jako dékan
Provozné ekonomické fakulty a soucasné jako vedouci katedry
ekonomiky. Ma rozsahlé mezinarodni zkuSenosti, které presahuji
evropsky kontinent, je pfedsedou Asociace ekonomickych fakult
CR, ¢lenem Evropské a svétové asociace zemédélskych ekonomil,
rady Ceské akademie zemédélskych véd a celé fady védeckych
rad riznych univerzit v Cesku a na Slovensku. Jeho pedagogic-
kou, odbornou a védeckou zajmovou oblasti jsou témata: zeme-
délska ekonomika a politika, ekonomika svétového zemédélstvi,
trvale udrzitelny rozvoj, evropské a globalni transformacni a in-
tegracni procesy. Je fesitelem a odpovédnym fesitelem védeckovyzkumnych a vzdélavacich
granti a projektti (FAO, Tempus, FRVS, Aktion, Ceepus, GA CR, NAZV, MSM). Jeho pub-
lika¢ni ¢innost zahrnuje 300 polozek, z toho 60 vyslo v zahranici, respektive v cizim jazyce.

Ing. Vlastislav Benes

Pasobil fadu let v Institutu zahrani¢niho obchodu a zalozil Institut mezinarodniho obchodu,
dopravy a spedice. V letech 1990-1995 byl obchodnim piidélencem a radou ve Spanélsku.
V soucasné dob¢ se vénuje praktické obchodni ¢innosti, zejména vyvozu ¢eského know-how
v oblasti zivotniho prostedi do zahranici. Specializuje se také na budovani zastupitelské site
&eskych podnikii v zahraniéi. Je lektorem $panélské vysoké skoly v CR ESMA, Provozné
ekonomické fakulty CZU a Akademie Sting. Napsal celou fadu teritorialnich publikaci, ze-
jména o ibero-americkych zemich, a dale publikace z oblasti ekonomiky a techniky zahra-
ni¢niho obchodu.

Prof. JUDr. Kvétoslav Riizi¢ka, CSc.

Je profesorem katedry obchodniho prava na Pravnické fakulté Karlovy Univerzity v Praze,
vedoucim katedry mezinarodniho prava Fakulty pravnické Zapadoceské univerzity v Plzni
arozhodcem Rozhodéiho soudu pii Hospodaiské komote CR a Agrarni komote CR. Piisobi
také jako lektor riiznych vzdélavacich instituci v CR. Napsal celou fadu publikaci z oblasti
mezinarodniho prava soukromého, prava mezinarodniho obchodu a mezinarodni obchodni
arbitraze, naptiklad: Rozhodci rizent, Pravni otdzky obchodovani se zahranicim, Obchodu-
jeme se zahranicim, Mezinarodni obchodni arbitraz. Je spoluautorem ucebnice Pravo mezi-
narodniho obchodu.

JUDr. Miroslav Subert

Je lektorem VSE v Praze a fady vzdé&lavacich organizaci u nas a v zahraniéi, garantem mezi-
narodné certifikovaného kurzu Manazer mezinarodni dopravy a zasilatelstvi, pofadaného
organizaci IMODS, mistoptedsedou Ceské spole&nosti pro dopravni pravo, sekretafem Ko-
mise pro mezinarodni dopravu a logistiku a Komise pro obchodni pravo a praxi Mezinarodni
obchodni komory v Pafizi a v CR. Jako autor ¢eského vydani INCOTERMS 1990 a 2000 byl
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zvolen ¢lenem navrhové komise ICC pro nové vydani INCOTERMS. Od roku 2000 je prav-
nim a odbornym poradcem a organizatorem odbornych seminaii ICC CR v oboru jeji piisob-
nosti. Pracoval v fidicich funkcich na tseku zahrani¢niho obchodu, mezinarodni dopravy
a spedice v CR, ve Velké Britanii, v Belgii a v byvalé Jugoslavii.

Je autorem fady odbornych publikaci, z nichz jsou n¢které uvedeny v seznamu literatury,
jakoz i stalym profesnim dopisovatelem ve zdej$im i v zahrani¢énim odborném tisku.
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Predmluva

V roce 2004 vysel v nakladatelstvi Grada titul Zahranic¢ni obchod, ktery byl uréen piede-
vs§im pracovnikiim malych a stfednich podnikt. Tato publikace byla zaméfena na pracovniky
nejvétsiho poétu hospodaiskych subjekttl v CR, které predstavuji vzhledem ke své velikosti,
vlastnickym pomértm, flexibilité a dynamice rozvoje stale vyznamnéjsi slozku modernich
¢eskych vnéjsich ekonomickych vztahd.

Nasi soucasnost charakterizuji nejen kvalitativni a globalni zmény, ale téz zrychlujici se
tempo téchto zmén — neni proto ni¢im mensim nez druhym velkym ptedélem v déjinach lid-
stva, ktery je srovnatelny pouze s piechodem od barbarstvi k civilizaci, tedy s vynalezem ze-
meédélstvi v neolitu.

Dnesni svét je obrazem globalizace, ktera je determinovana mnohostrannosti a vzajemnou
propojenosti globalizaénich procest a trendd, pficemz ekonomicka dimenze patii k rozhoduji-
cim. Ekonomika piedstavuje v ur¢itém smyslu ,,motor globalizace, ktera je charakteristicka
ristem vzajemné ekonomické zavislosti jednotlivych zemi v celosvétovém meéftitku, zalozené
na rostoucim objemu i sortimentu mezinarodnich transakci komodit, sluzeb, kapitalu a roz-
Sifovanim modernich technologii.

Zahrani¢néobchodni a vnéjsi ekonomické vztahy jako celek predstavuji svym zptisobem
indikator, hnaci silu, ale soucasné i vysledek globalizacnich procest a jejich komplexity.
Rust zahrani¢niho obchodu, rozvoj pfimych investic, nekontrolovatelné transfery financniho
kapitalu, rtist spotfeby, oslabeni role narodniho statu, riist ekonomické a socialni diferenciace,
skokova destrukce tradi¢nich struktur a podobné predstavuji nejen pozitiva, ale i negativa
globalizace.

Dynamika, rozmér a struktura zahrani¢niho obchodu, finanénich toki a dalsich souviseji-
cich ekonomickych aktivit velmi ndzorné charakterizuji vzajemnou propojenost a zavislost
statd a teritorii celého svéta. Jiz v minulosti avizovany globalni trend destabilizujiciho vlivu
mezinarodnich finan¢nich tok na svétoveé hospodarstvi, kdy nartst objemu a volatility glo-
balnich finan¢nich tokt vede ke vzniku ménovych a finan¢nich krizi v rozvojovych a tranzi-

Turbulence a fluktuace globalné propojenych finan¢nich trhi negativné a razantné ovliv-
nuji zahraniénéobchodni vztahy a veskeré ekonomické aktivity v celosvétovém méfitku. To
se pfimo tyka i ¢eské ekonomiky, i jednotlivych podnikatelskych subjektt.

Tyto vyvojové trendy v Sir§im kontextu je tieba monitorovat, analyzovat, predjimat bu-
douci vyvoj a snazit se minimalizovat negativni vliv na ceskou ekonomiku a ¢eské podniky.
To je tikol pro statni administrativu, podnikatelskou sféru, vyzkumné instituce a v neposledni
fad¢ i pro univerzity.

V ramci Provozné ekonomické fakulty CZU v Praze, ktera je v sou¢asnosti nejvétsi eko-
nomickou fakultou v CR, byly vyse uvedené pozadavky vzaty v uvahu, a to se projevilo ve
dvou opatfenich. Prvnim z nich je realizace pokrocilych forem internacionalizace, které spo-
¢ivaji ve vytvareni skute¢né mezinarodniho studijniho prostiedi v ramci fakulty. Kromé rov-
nocennych partnerskych vztahi, zalozenych na vysilani a pfijimani nékolika set ceskych
a zahrani¢nich studentli a pedagogt, s vice nez padesati evropskymi a zamoiskymi univerzi-
tami, ma velky vyznam realizace vétsiho poctu letnich Skol, double degree programi, usku-
tecnéni spolec¢nych studijnich projektti s nékolika prestiznimi Bussines School a podobné.

Fluktuace, turbulence a nestability v soucasném svété se bezprostiedné dotykaji i sféry
zahrani¢néobchodni. Tyto skutecnosti velmi vyznamné omezuji vyuzitelnost znacného poctu
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teoretickych koncepci, zalozenych na danosti definovanych podminek a piedpokladii. Rada
absolventt fakulty ptisobi ve vyznaénych pozicich v CR i v zahraniéi. Pravé z jejich strany
vznikly naméty a podpora pro vydani publikace Zahrani¢ni obchod — teorie a praxe, kterd by
1épe reflektovala zménénou situaci soucasného svéta pro vSechny potencialni zdjemce o da-
nou problematiku ve sféfe podnikatelské, exekutivni, vzdélavaci a dalSich.

Zamérem autorského kolektivu, ktery tvoii akademicti pracovnici a pracovnici praxe
v oblasti vnéjsich vztaht, bylo nalézt potiebny kompromis mezi teoretickym a praktickym
pristupem na stran¢ jedné a potfebami potencidlnich ¢tendit na stran¢ druhé.

Je tfeba uvést, ze v publikaci jsou zahrnuty téz dil¢i vysledky vyzkumného zaméru
MSMT — MSM 6046070906 ,,Ekonomika zdrojii éeského zemédélstvi a jejich efektivni vy-
uzivani v ramci multifunkénich zemédélskopotravinaiskych systému.

Jménem autorského kolektivu dékuji institucim angazovanym v proexportni politice Ceské
republiky — ptedeviim EGAP, CEB a CzechTrade — za jejich uéinnou pomoc pii zpracovani
této knihy. Dale autofi dékuji Ministerstvu primyslu a obchodu CR, Ministerstvu zahranié-
nich véci CR a Ministerstvu financi CR za poskytnuté informace a konzultace.

Autorsky kolektiv véri, ze tato publikace se stane dulezitym zdrojem a pomocnikem pro
vSechny zajmové skupiny o sféru zahranicnéobchodnich a vnéjsich vztaha.

Prof. Ing. Miroslav Svatos, CSc.
vedouci autorského kolektivu
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Uvodni slovo

Svétova financni krize a jeji dopady na svétovou ekonomiku po-
tvrdily zavislost Ceské republiky na vnéjsich ekonomickych vzta-
zich, jejichz podil na hrubém domacim produktu patii k nejvyssim
v Evropské unii. V soucasné dob¢ se mtizeme kazdy den presvéd-
Covat, jak je ekonomika nasi zemé citliva na veskeré zmény po-
ptavky a nabidky na svétovych trzich.

Dulezitym ptedpokladem pro uspéch v naro¢né zahrani¢ni kon-
kurenci je rozvoj odbornych kompetenci ¢eskych firem a zvladnuti
techniky zahrani¢niho obchodu. Vitam proto, Ze vznika nova pub-
likace ,,Zahrani¢ni obchod — teorie a praxe®, ktera dava odpoveéd
na mnohé otazky, jez musi fesit zejména predstavitelé malych
a stfednich podniki pfi vstupu na zahranicni trhy, a obsahuje fadu ptiklada praktickych zkuse-
nosti, jez mohou byt v jejich kazdodenni praci Gicelné vyuzity. Soucasné vitam, ze publikace,
na jejimz vzniku se podilel Siroky autorsky tym odborniki z fad ekonomické teorie i praxe,
dava pomérné sirokou predstavu o integracnich procesech ve svétové ekonomice a o vyvoji
v mezinarodnich ekonomickych organizacich.

Vsichni si uvédomujeme, ze o uspéchu rozhoduji pfedevsim samotné firmy. Stat vSak
muze udélat mnohé pro to, aby jim pomohl ukazat moznosti na zahranicnich trzich. Jsem
rad, ze tak v praxi ¢ini a ze podpora hospodarskych zajmul v zahranici patii k jeho prioritam.
Podilet se na realizaci této priority a piispivat k jejimu napliovani z pozice vysokého statniho
ufednika je pro mne velkou cti.

Oceiuji, ze vedoucimu autorského tymu prof. Ing. Miroslavovi Svatosovi, CSc., se pro
vydani této publikace podafilo ziskat renomované autory. I jim patii dik, stejné tak jako re-
cenzentiim a nakladatelstvi Grada. Pfeji knize ,,Zahrani¢ni obchod — teorie a praxe® uspéch
u Ctenart a hodné zdaru.

Ing. Milan Hovorka
naméstek ministra
Ministerstvo primyslu a obchodu CR



1. Uloha vnéjSich ekonomickych
vztahu v ekonomice zemé

Historie vnéjsich ekonomickych vztahli — mezinarodni ekonomické spoluprace, mezinarodni
délby prace — je stejn¢ dlouha jako historie statu ¢i jeho politickoekonomického uspotadani.
Historicky nejvyznamnéjsi soucasti vnéjsich ekonomickych vztahii je zahrani¢ni obchod,
ktery je dodnes dominujici souéasti mezinarodni délby prace vétsiny zemi svéta. Cim je
zem¢ ekonomicky vyspélejsi, tim je mozaika jejich vnéjsich ekonomickych vztaht pestiejsi.
Poptavka po prostych vyvozech zbozi trva zejména u spotiebniho zbozi, potravin, surovin.
Pokud jde o vyvoz investi¢nich celkd, uspéch exportéra je podminén komplexni nabidkou,
podlozenou financovanim a Gi¢asti exportéra (investora) na zajisténi jejiho chodu.

1.1 Vyvojové faze zahrani¢niho obchodu

Nasledujici prehled piedstavuje pouze orientaéni vybér nékterych forem zahrani¢niho ob-
chodu v riznych specifickych situacich.

Vseobecné kazdy i z nejstarSich statnich Gtvart vyrabél nékteré zbozi a zivotni potieby
Iépe nez druhy a mél zajem je sménit za jiné potiebné zbozi (zejména pak za potraviny).
V urcitém obdobi se objevily nékteré¢ vynalezy (naptiklad vyuzivani kovi, zejména pak
vzacnych kovi, 1€kl a podobné), které byly zadouci i pro jiné statni jednotky. Existovaly
dveé moznosti, jak ziskat toto nezbytné zbozi, které bud’ na konkrétnim uzemi nebylo viibec,
nebo v nedostateéné mite k dispozici: obchod nebo valka.

Primitivni obchod se realizoval prostifednictvim smény jednoho zbozi za druhé — dnes to
nazyvame kompenzace, v angli¢tiné se tato sména Casto nazyva barter.

Zbozi Zbozi

V ¢eské obchodni terminologii nékdy nazyvame kompenzace sménu jednoho zbozi za druhé
a barterem smeénu nekolika vyrobkit mezi vyrobcem a konecnym uzivatelem, coz zpravidla
zprostredkovavaji instituce ve staté vyvozce a dovozce, napriklad statni (cedulove) nebo vy-
znamné komercni banky, obchodni komory a podobné. Velka vyhoda barterovych operacit
proti kompenzacim spociva v tom, zZe jejich celkova bilance nemusi byt v rovnovaze, rozdil je
vybalancovan (uhrazen nebo preveden do nove barterové dohody) prislusnymi autorizova-
nymi bankami.

Tyto takzvané vazané obchody byly velmi vitané a bézné uzivané po druhé svetove valce,
ale i pozdéji, a to ve vzajemnych vztazich mezi rozvojovymi a ekonomicky vyspélymi zemémi.
Tento druh obchodnich vztahi velmi ucinne pomohl zemim, které mély nedostatek volné
smeénitelnych mén (coz byla naprosta vétsina zemi tehdejsiho svéta). V soucasné dobé jsou
takové vazané obchody v ekonomické praxi spise vyjimkou nez pravidlem. Diivodem jejich
ustupu je skutecnost, ze v barterovych operacich se pouzivaji jiné ceny nez jsou standardni
svetové ceny, dané poptavkou a nabidkou v mezinarodnim obchodé.
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V ekonomickych vztazich s byvalou SFRJ (Jugoslavii) byly velmi casto pouzivany tak zva-
né aranzmany. Jako priklad muzZeme uvést cesky vyvoz modernich velkodriibezarskych ka-
pacit, které jugoslavky partner platil v dodavkach jatecné driibeze. Takové operace lze
oznacit také production sharing, tedy podilnictvi na vyrobé.

Tento druh mezindrodnich ekonomickych vztahu byl velmi dilezity v ceskoslovenskych
ekonomickych vztazich s urcitymi zemeémi, napriklad s Pakistanem nebo Bangladési, ale
i s jinymi zemeémi, v padesatych a Sedesatych letech minulého stoleti.

Zbozi Zprostfedkovatel (statni instituce, banka, obchodni komora...) Zbozi

S rozvojem mezinarodniho obchodu se kompenzace (bartery) postupné stavaly brzdou.
Obchodnici potiebovali pro vyménu zbozi néjaky ,,v§eobecny ekvivalent®, a trvat na koupi
né&jakého zbozi (které mnohdy prodavajici viibec nepotfeboval) postupné znamenalo spise
piekazku. Jako vSeobecny ekvivalent mohlo slouzit zbozi, po némz byla trvald poptavka, re-
lativné malo objemové a vysoce cenové hodnocené. Nejvhodngjsimi ekvivalenty se staly
vzacné kovy, zejména zlato a stiibro, sloni kost a ve stiedni Evropé také jantar.

Zmény v mezinarodnim obchodu pfinesly nové pozadavky na vSeobecny ekvivalent. Na-
desel Cas, aby se zacaly vyuzivat penize. Nejprve se zaCaly pouzivat kovové penize (ze stiib-
ra a zlata).

Ale ani tento ekvivalent nebyl nejvhodnéjsi; kovové penize byly tézké a nepraktické, bo-
hati lidé zacali mince ze zlata a stiibra shromazd’ovat a i z riznych jinych divoda se zacaly
stavat nedostatkovymi. Tato skuteénost brzdila rozvoj mezinarodniho obchodu a jeho potie-
by vyvolaly vznik papirovych penéz, pozdéji smének.

Zbozi V8eobecny ekvivalent rizného druhu véetné bankovek Zbozi

Velmi dilezitym stimulem pro rozvoj mezinarodniho obchodu byly zamoiské objevy na
pocatku novovéku. Jejich ptivodnim uc¢elem bylo hledani novych trhli a bohatstvi, zejména
zlata a koteni. Dalsi dilezity podnét pro rozvoj mezindrodni délby prace ptinesla primyslova
revoluce, hlavng vynalez parniho stroje, lokomotivy, boom textilniho primyslu, pozdéji ob-
jeveni elektiiny, pokroky v budovani infrastruktury, pfedevsim silnic, modernizace pfistavi
a lodi a zavedeni zeleznic.

Obé svétové valky zptisobily titlum a deformaci mezinarodniho obchodu, nebot’ ucastnici
valecného konfliktu se soustiedili na ziskani zbrani a munice a samoziejmeé i potravin. Brzy
po skonéeni druhé svétové valky zacalo obdobi, které nazyvame védecko-technickou revo-
luci. Jeji nastup urychlil rozvoj mezinarodni spoluprace, ale i soupefeni mezi svétovymi
ekonomickymi, vojenskymi a politickymi bloky. Jeji soucasti byly kosmické objevy, vyuZzi-
vani nuklearni energie pro mirové i valecné ucely, rozvoj telekomunikaci a podobné.

Pro soucasné obdobi je typicka globalizace hospodarskych a spole¢enskych procesii na
zakladé irokého vyuziti informacénich a komunikaénich technologii v praxi. Zijeme ve véku
vysoké celosvétové specializace a standardizace, které vytvareji velmi dobrou zakladnu pro
rozvoj mezinarodniho obchodu a mezinarodni délby prace. Jednou z cest, jak vyuzit vyhod
globaliza¢nich procesi, je podpora regionalnich integra¢nich procest (viz kapitola 3).
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1.2 Teorie zahrani¢niho obchodu

O tloze zahrani¢niho obchodu v reprodukénim procesu (vyroba—rozdélovani—sména—spo-
tteba) existovaly védecké studie jiz v 17.—18. stoleti, v dobé&, kdy pievladalo merkantilistické
ekonomické mysleni. Merkantilistické doktriny mély velky vliv na obchodni a hospodai-
skou politiku stati po dlouha staleti. Merkantilismus vznikal v dobé poc¢atkil a upeviiovani
centralizovanych monarchii, v dob¢ kolonialni expanze a budovani impérii. Merkantilistické
mysleni odrazelo tento déjinny proces. Hlavni merkantilistické uvahy byly postaveny na
myslence narodnich zajmii. Obecné lze fici, ze rani merkantilisté jednoduse ztotoziovali
narodni bohatstvi s penézi. Pozdni merkantilisté vidéli jiz smysl penéz v tom, ze jejich pfiliv
do zem¢ zlevioval uvér, coz ,,promazavalo kola obchodu*.!

Prave tyto predstavy pfivedly merkantilisty k zavéru, ze hlavnim zdrojem rtstu bohatstvi
naroda je zahrani¢ni obchod. Jenze — merkantilisté nespatfovali vyznam zahrani¢niho ob-
chodu v podpofe mezinarodni délby prace (kterou dokéazali ocenit teprve klasikové), nybrz
v jeho aktivni bilanci. Merkantilisté¢ byly pfesvédceni, Ze rezervy drahych kovil jsou pro
narodni hospodafstvi zivotné dulezité. Dokonce véfili, ze lze jiné narody ochudit a oslabit
tim, kdyZz jim prodavame zbozi a ziskdvame jejich zlato, nebot’ je tim pfipravujeme o ¢ast je-
jich narodniho pokladu. Nejvazné€jsim omylem merkantilisti bylo, Ze pokladali zahrani¢ni
obchod za hru ,,s nulovym souctem*. Jako kdyby bylo svétové bohatstvi dané a narody se
o n¢ pietahovaly v ramci hry ,,mezinarodni obchod®. Dle merkantilist v této hie vyhravali
ti, ktefi méli aktivni obchodni bilanci a prohravali ti, kteti méli pasivni bilanci.?

Na merkantilisticky pohled na teorii zahrani¢néobchodni smény na ptelomu 18. a 19. stoleti
navazali angli¢ti klasikové (Smith, Ricardo, Mill). Ti ve svych teoriich vyvratili merkantilis-
tické uvahy o tom, ze zahrani¢ni obchod je ,,hra s nulovym souctem®, ale ve svych dilech
prokazali, ze ve skuteCnosti jde o ,,hru s pozitivnim soué¢tem®. Prokazali, ze obchod zvét-
Suje bohatstvi vSech zGcastnénych narodl nezavisle na tom, jakou maji obchodni bilanci,
a ze podstatou pfinosu ze zahrani¢niho obchodu nejsou toky penéz, nybrz vyhody z délby
prace mezi narody.

Prvnim ekonomem, ktery ulohu zahrani¢niho obchodu definoval, byl Adam Smith
(1723-1790), profesor na univerzité v Glasgowe. Jeho dilo Pojedndni o podstaté a piivodu
bohatstvi narodii je v klasické politické ekonomii povazovano za stézejni. V ném Smith
mimo jiné charakterizuje vyhody zahrani¢niho obchodu v ekonomice. Uvadi, ze tajemstvi
blahobytu svéta spociva v tom, Ze kazdy stat se zaméfi na ty vyrobky, pro jejichz vyrobu ma
nejlepsi predpoklady. Pi¢ina bohatstvi narodd je v ziskani absolutnich vyhod vyplyvajicich
ze smény téchto vyrobki na zahrani¢nich trzich. Smith formuloval tyto zavéry v dob¢, kdy
Anglie byla ,,dilnou svéta“ a diky tomu, Ze na jejim izemi probéhla primyslova revoluce
nejdiive, disponovala zejména primyslovymi vyrobky, které ov§em potiecbovala vyvazet. V té
dob¢ mély anglické prumyslové vyrobky v zahrani¢i jen nevyznamnou konkurenci, a tak
angli¢ti pramyslnici mohli diktovat jejich prodejni ceny. VétSina zemi svéta byla tehdy na
dovozu anglického primyslového zbozi vice méné zavisla a mohla za né platit pouze surovi-
nami a polotovary, které byly pro anglickou prumyslovou zakladnu nezbytné. Ceny téchto
surovin a také potravin byly rovnéz do zna¢né miry diktovany kli¢ovym dovozcem, kterym
byla Velka Britanie. Smithova teorie se nazyva teorie absolutnich vyhod, vyplyvajicich ze

Holman, R.: Dé&jiny ekonomického mysleni, Praha 1999.

Tamtéz.
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zahrani¢ni smény. I kdyz byla tato teorie brzy piekonana, ve své dobé velice obohatila déjiny
ekonomického mysleni.

Druha klasicka teorie, jejimz autorem byl David Ricardo (1772—-1823), je teorie relativ-
nich vyhod, vyplyvajicich z mezinarodniho obchodu. Ricardo, ktery patii mezi zakladatele
klasické ekonomické teorie, shrnul zavéry svych studii do dila Zdklady politické ekonomie
a zdaneni.

Ricardovu teorii relativnich vyhod lze znazornit grafem:

NC

SC

Graf'1.1

Vysvétlivky ke grafu 1.1:

SC — svétova cena — je cena na svétovém trhu, ktery tvofi hlavni dovozci a vyvozci. (Pozor, nikoliv pouze
vyrobci, nebot existuje cela fada zemi, které produkuji vyznamné objemy urcitého zbozi, ale jelikoz jejich
domaci trh je dostate¢né velky, toto zbozi nevyvazeji, a tudiz neovliviuji SC.)

NC — narodni cena — je prumérna cena, dosahovana jednotlivymi narodnimi vyrobci na domacim trhu.

Z grafu 1.1 vidime, jak dopada konfrontace vyrobku jednotlivé zemé se svétovym trhem.
Nékteré vyrobky se nachazeji v pasmu I, kde narodni ceny jsou nizsi nez ceny svétové. Receno
slovy Adama Smitha, v tomto ptipad¢ vyvozce ziskava absolutni vyhody (dusledek ekono-
mické vyspélosti, konkurenceschopnost) v konkrétnim vyrobku nebo oboru ¢i oborech. Praveé
tyto vyrobky, které jsou v pasmu I, by mély byt ve vyvozu zemé stézejni, nebot’ jejich konfron-
tace s cenami na svétovém trhu vychazi velmi pfiznive, to znamena, ze vyvozni stat ziskava
absolutni vyhody. U vyrobki v pasmu I konfrontace vyvozci z dané zemé se svétovym trhem
vychazi nepfiznivé. Znamena to, Zze vyvazime-li prislusny vyrobek, neziskavame tim abso-
lutni vyhodu, ale absolutni ztratu. Na grafu 1.1 jsme znazornili situaci, kdy existuje objemova
rovnovaha mezi vyvozy v pasmu absolutnich vyhod a vyvozy v pasmu absolutnich ztrat.

A

Relativni zisk — RZ

>l

A
Y NC

I. Absolutni ztrata

4 SC

Graf'1.2
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Ricardo ukazuje, ze i vyvoz v pasmu 11, tedy v pasmu absolutnich ztrat, ma relativni vyhody.
Pro¢ tomu tak je? Pfedevsim vyrobky v pdsmu II se vyvazeji proto, ze jednoduse schézi dosta-
tek exportuschopnych vyrobkl v pasmu I. K tomu, aby stat byl schopen pokryt své dovozni
potieby, které jsou téméf ve vSech zemich do zna¢né miry determinovany potfebami rozvoje
vyrobnich sil, Ricardo dale dokazuje, ze vyvoz vyrobku, ktery se nachazi v pdsmu II, mtze
byt ekonomicky vyhodny, ackoli se vyvazi se ztratou (AZ). Umoziiuje totiz vyvozni zemi za
ziskanou cenu dovoz jiného vyrobku, ktery je pro zemi nezbytny. Kdyby tento vyrobek
zemé méla vyvinout a vyrobit, jeho potfizovaci cena by mohla byt n€kolikanasobné vys$si nez
relativni ztrata pii exportu vyrobku v pasmu II. Na grafu 1.2 je tento fakt oznacen jako rela-
tivni zisk (RZ). Vztah mezi pasmem I a pAsmem II také ukazuje na ekonomickou vyspélost
jednotlivych zemi.

Pojem ekonomicka vyspélost v tomto pfipadé znamena, ze zemé disponuje vyrobky
(kterymi mohou byt suroviny, polotovary, stroje, sluzby), jejichz hodnota na ndrodnim trhu
je niz8i nez hodnota na svétovém trhu, tedy, ze jsou konkurenc¢né€ schopné ve svétovém ob-
chodu. Takze pro zemi ekonomicky vyspélou je charakteristicky graf 1.3.

NC

/N / .

Graf 1.3

Konecné graf 1.4 je charakteristicky pro rozvojové zemé, které zpravidla disponuji jen jed-
nim nebo nékolika vyrobky, které jsou konkurenceschopné na zahrani¢nich trzich.

NC
£ SC

S

Teorii Davida Ricarda pak dale rozvinul John Stuart Mill tim, Ze ji roz§ifil o teorii recipro¢ni
poptavky a mezinarodniho sménného poméru. Vyse uvedeni autofi, jejich vize a teorie obecné
ptispély k tomu, Ze zahrani¢ni obchod zaujal pozici samostatné discipliny v ramci §iroké
makroekonomické teorie. Zahrani¢ni obchod a ekonomické teorie s nim spojené se od doby
Smithe, Ricarda a Milla velmi vyrazné rozvinuly a na jejich utvareni se podilela cela fada
dalsich vyznamnych ekonomt.

Na Ricardovu teorii komparativnich vyhod pak v prabéhu 20. stoleti navazala moderni
teorie komparativni vyhody, ktera se nazyva dynamicka teorie komparativni vyhody. Je

Graf 1.4
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postavena na pfistupu k analyze mezinarodniho obchodu, ktery formulovali pfedstavitelé
neoklasické Skoly Heckscher a Ohlin a pozdéji byly jejich myslenky doplnény Paulem Samu-
elsonem. Tento pfistup nadale akceptuje, ze hybnou silou mezinarodniho obchodu jsou
rozdily komparativnich nakladi, snazi se vSak vysvétlit, které vyrobni faktory tyto rozdily
zpusobuji. Na jejich piistupu zalozeny model predpoklada, ze produkéni funkcee je u kazdého
statku ve vSech zemich stejna. Tytéz vyrobni faktory se pouze kombinuji v riznych pro-
porcich. Tento jejich pfistup vysvétluje teorie vybavenosti vyrobnimi faktory (autofi
Heckscher a Ohlin), kterd je dana v zasadé dvéma ptedpoklady (a fadou omezujicich podmi-
nek):

B kazdy vyrobek potiebuje jinou skladbu faktord,
B zem¢ maji rozdilné faktorové vybaveni.

Z toho vychazi dynamicka teorie komparativni vyhody, ktera zni:

,,Zemé se budou specializovat na vyrobu a vyvoz téch druhti zbozi, které jsou relativné
naro¢né na ten vyrobni faktor (nebo faktory), jimz (respektive jimiz) je zemé relativné nejlépe
vybavena.*

Z pohledu meznich nakladu lze také Fici, ze jestlize se dvé zemé Gcastni obchodu, pak
kazda z nich bude mit dtivod rozsitit vyrobu téch druhti zbozi, u nichz ma nizsi relativni mez-
ni naklady pied zahajenim obchodu nez druha zemé.

V soucasné teorii mezinarodniho obchodu se pouziva vedle vyse zminénych konceptt také
nékolik dalsich. Tyto modely se 1isi jeden od druhého ve specifikaci po¢tu vyrobnich faktort
a zbozovych komodit a v uznavani stupné mobility téchto faktord mezi odvétvimi. Tyto mo-
dely zkoumaji vztahy mezi faktory a komoditami a jejich cenami na bazi dvou komodit
a jednoho ¢i dvou faktorda.

Postupnym vyvojem se objevuji nové teorie, které zahrnuji vétsi pocet zbozovych komodit,
veétsi pocet vyrobnich faktorti a mensi pocet zjednodusujicich predpokladd. Je tieba konsta-
tovat, ze silné turbulentni a nestabilni prostiedi, které ma silny vliv i na oblast zahrani¢néob-
chodnich vztaht, silné omezuje vyuZzitelnost celé fady klasickych, neoklasickych a alter-
nativnich teorii, které maji souvztaznost se zahrani¢nim obchodem.

Tato skute¢nost nemize byt pfekazkou pro seznameni se s prehledem (zdaleka ne vycer-
pavajicim) autoru, ktefi rozvinuli Heckscher—Ohlintiv neoklasicky model. Jde o Stolper—
—Samuelsontv teorém o zméné svétovych cen, Rybczynského efekt a zménu relativni vyba-
venosti, Leontiefiiv paradox a fadu praci dal$ich autort tohoto neoklasického sméru. Kromé
teorii tak zvaného hlavniho proudu se objevuje cela fada alternativnich teorii, které se znacné
odlisuji a vychazeji obvykle z nesplnéni fady zakladnich pfedpokladi teorii hlavniho proudu
v realité. Mezi piiklady téchto teorii 1ze uvést teorie détskych odvétvi (Fridrich List), periferni
ekonomiky (Raul Preibish), zbidacujiciho ristu (Jagdish Bhagwati), rostoucich vynostu
(Gispor) z rozsahu a dalsi.
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1.3 Vyznam zahrani¢niho obchodu (vné&jSich
ekonomickych vztahtl) v ekonomice zemé

Pro hodnoceni zahrani¢niho obchodu (vnéjsich ekonomickych vtahti) v ekonomice kazdé
zem¢ uzivame nékolik hledisek:

Efektivnost — to je snaha soustfedit se v exportni politice na ty vyrobky, kde mize zemé
dosédhnout maximalnich uspor spolecenské prace. Na tyto produkty je pak soustfedén vy-
zkum, vyvoj, propagacni usili a dalsi. I tak vyspéla zemé, jakou je bezpochyby Japonsko se
svou komplexni ekonomikou, jiz ddvno v minulosti zaméfila své proexportni priority pouze
na nékolik oborl — elektroniku a optiku, vyrobu dopravnich prosttedkl (automobily, moto-
cykly, lodg), robotizaci. Cim je ekonomika mensi a tim oteviengjsi, mélo by byt soustiedéni
sil na zvySeni a udrzeni schopnosti konkurence, to znamena i schopnosti vyvozu vybranych
vyrobku, diraznéjsi.

Proporcionalita — je jen malo zemi na svéte, které maji dostatecné velky domaci trh
a pramyslovou zékladnu schopnou autarkniho, to znamena sobéstaéné¢ho vyvoje. Jsou to
zemg, jez maji komplexni surovinovou zékladnu a jsou schopné pokryt potieby vlastni do-
maci pramyslové vyroby. Mezi takové zemée patii USA, Ruska federace a nékteré tak zvané
emerging countries (Cina, Indie, z&asti i dali lidnaté zemé, jako Indonésie, Brazilie...).

Demonstrativni efekt — vyvozni program kazdé zemé predstavuje uréitou vizitku stavu
airovné rozvoje ekonomiky dané zemé. A naopak dovozni program znamena zpisob feseni
nejen problému proporcionality — je to ziskani té€ch uzitnych hodnot, které z nejrizngjsich
divodi zemi schazeji, ale také zajisténi zrychleni ekonomického rozvoje dovazejici zemé.
Jde tedy o ur¢itou demonstraci svétového technického, designového, médniho trendu, ktery
muze pusobit stimulaéné na spoleCensky a ekonomicky pokrok. Zaroven je cilem i jisty
transfer svétovych trendd, jakymi muze byt naptiklad Sifeni ekologickych prvki, bezpec-
nost prace, nové tendence v baleni, nahrada energetickych a vyuzivani netradi¢nich zdroji
a podobné.

Vyznam zahrani¢niho obchodu lze spatfovat také ve zjisténi, ze ¢im vEtsi je vzajemna
hospodarska provazanost dvou nebo vice zemi, tim jsou celkové vztahy téchto zemi stabil-
n¢jsi. Proto je mozné oznacit vnéjsi ekonomické vztahy jako formu vztahi, ktera siln¢ pod-
poruje mirovou spolupraci a sniZuje riziko konfliktu. U sousedicich zemi neni frazi,
kdyz se fekne, ze zahrani¢ni obchod je prostfedkem budovani trvalych a kvalitnich soused-
skych vztahi.

Zahrani¢ni obchod pfispiva také k rustu vzdélanosti. Obyvatele zemi orientovanych na
vyvoz nuti k intenzivnimu studiu technickych novinek, forem zahrani¢ni spoluprace, jazykt
i narodnich kulturnich specifik.
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