m% @ ¢éNNIJ OL VN

YASAOdIT YNYH

munico






munico






e AT N

Ma to CENU?

LEKCE Z EKONOMIE

o & § é % S o
Hana Lipovskad

\<n
rO 0!
/Q Q\

llustrace Nikola Kalinova

L0~

Masarykova univerzita
Brno 2019



Redakéni okruh

Mgr. Tereza Fojtova (Masarykova univerzita)

doc. Ing. lvan M. Havel, CSc., Ph.D. (Centrum pro teoreticka studia)
doc. Mgr. Jana Hordkova, Ph.D. (Masarykova univerzita)

doc. PhDr. Mgr. Tomas Janik, Ph.D., M.Ed. (Masarykova univerzita)
Mgr. Hana Laudatova, Ph.D. (VIDA! science centrum)

PhDr. Alena Mizerova (Masarykova univerzita)

doc. Ing. Petr Pirozek, Ph.D. (Masarykova univerzita)

doc. RNDr. Lubomir Popelinsky, Ph.D. (Masarykova univerzita)
prof. RNDr. Jan Slovdk, DrSc. (Masarykova univerzita)

PhDr. Andrea Slovakova, Ph.D., MBA (Nova beseda)

© 2019 Hana Lipovska
[lustrace © 2019 Nikola Kalinova
© 2019 Masarykova univerzita

ISBN 978-80-210-9250-1
ISBN 978-80-210-9251-8 (online : pdf)



-

NN NN RN N o mm a
- R
il

R Ma stat ruéné $ita kosile nasobné \

. . Ll XS y I
| vice nez kosile usita na stroji? /

_——----_----——‘
- -

\ Jak tvoril své ceny Bata?

. . < S
Souvisi cena kavy s cenou kytary? \
1

- e
’——-----—-___- --~

~
| Pro¢ jsou diamanty drazsi nez voda? ‘\,/

-
~---————-—-—--—----—— ‘

1
Jak vysoka ¢i nizka musi byt cena, /

aby byla nespravedliva? P4
- -

——--—-—--________—

\ Je trh nemoralni?
-— - oy
-y am owm wm -—---____—‘ 5\\

Na kterém typu informaci lze vydélavat ¢estné? “

—________-——----__--_- '
i

-

Pro¢ nejsou vynikajici ucitelé
placeni stejné jako Spickovi fotbalisté?

~--—————------------
-~

. ~
Jsou ekonomové cynicti? S
!

4

s’

’¢

-
——__-———_—--——__—
-
-






Ekonomie je véda o lidském rozhodovani a jednani ve
svété omezenych zdrojd a neomezenych potfeb. Vénu-
je se vyrobé, rozdélovani a spotfebé vyrobkl a sluzeb.
Jedno z nejvétsich tajemstvi, které lezi v srdci této védy,
jsou ceny. Ve své zdanlivé bandlnosti provazuji mikro-
ekonomii s makroekonomii, ekonomickou teorii od dob
Aristotelovych az po moderni neuroekonomii, prodejce
a kupce v ¢ase a prostoru. Jen pokud pochopime pod-
statu a vyznam cen v hospodarstvi, pochopime zaro-
ven, pro€ je trh nejdokonalej$im zplisobem organizace
hospodarstvi a proc je ekonomicka teorie v souladu
s mravnim radem.



Cena
NERVY V TELE EKONOMIKY

Lidské télo je protkano siti nervovych bunék, které prendaseji
vzruchy od organu do mozku, respektive michy. Kazdy ¢lovék

ma kolem 15 az 25 miliard neuron(, diky kterym mozek mize
zpétné vyddvat prislusnym organdm ,pfikazy". Hospodarstvi
zemeé neni o nic jednodussi nez Llidské télo. | ve sloZitém
organismu ekonomiky je potieba zajistit velmi rychly §
pienos informaci mezi jednotlivymi organy. —_—

I Roli neuronti v téle nasi ,,
ekonomikRy plni ceny.

Jak mizeme vyjadFfit cenu? VétSinou si pod slovem
,cena” predstavime jednoduse cenovku, cedulku,
visatku s napsanym ¢islem v korunach. Cislo na
cenovce je vSak jen jednim ze zpUsobl vyjadrent
ceny — a to v penézich. Rekneme, Ze vejce stoji
4 K¢, bandn 9 K¢, hodinova mzda zdravotni sestry
je 160 K¢. VSechny tyto ceny jsou vyjadreny v ko-
runach. Mdzeme ovSem stejné dobfe psat, ze vejce
stoji 0,45 bananu nebo bandn 2,25 vajec. Zdravotni
sestra mUZe pobirat mzdu ekvivalentnf 40 vejcim Ci
18 banantim. Mame-Lli pouhé tfi statky (vejce, banan,
pracovni sila), miZeme napsat celkem Sest rliznych
cenovek, které budou vyjadiovat cenu kazdého jednoho
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statku v kusech statkd ostatnich. Obecné pak pfi n statcich
mame n x (n-1) cen. V roce 1965 existovalo v ¢eskoslovenské
ekonomice podle odhadud 1,5 milion cen, tedy zhruba 1,5 milio-
nd obchodovatelnych polozek neboli statkd. Pri 1,5 milionech
cen v ekonomice tedy mizeme vytvorit celkem (1,5 x 109)
(1,5 x 105 = 1) = 2249998500000 ,cenovek”. Nakupovani
v obchodé, ktery by u kazdého zboZi poctivé uvadél vSechny
cenovky, by bylo Gkolem nadlidskym. Uvadéni cen v jediné
komodité — v naSem piipadé v korunach ceskych —nam bézné
nakupy znacné zjednodust.

Vyznam ceny vSak nejlépe pochopime tam, kde cenovky
neexistuiji.

Cekdni ve fronté na dradé je
II prikladem placeni ceny bez penéz. ,,



Kazdou hodinou v ¢ekarné se pripravujeme o ¢as, ve kterém
jsme mohli délat néco uzitetného a pfinosného. Hodina pro-
Cekaného Casu Lékar'e mize mit cenu zachranéného Lidského
Zivota. Hodina ¢asu dlazdice mUze mit cenu nékolika metru
poloZené dlazby. Hodina ¢asu Spickového pravnika ma patrné

jinou cenu nez hodina Casu sekretarky, proto je racionalni,
plati-li pravnik sekretarku, ktera misto néj chodf na poStu.

Uslovi ,&as jsou penize" pry pouZil uz Theofrastos z Eresu
(372-287 pf. Kr.), zpopularizoval je vSak aZ jeden z americkych
,0tct zakladateld" Benjamin Franklin (1706—1790). Franklin
totiz v eseji Rady mladému obchodnikovi (1748) napsal: ,Pa-
matuj, Zze ¢as jsou penize. Kdo mlze svou praci vydélat deset
Silink( dennég, ale jede pry¢, nebo promarni pulku dne, za
kterou utrati jen Sestipenci, mél by si uvédomit, Ze téch Sest
penci nebylo jeho jedinym vydajem: vyhodil totiz krom toho
jeSté i pét Silink(." Skutec¢né, ¢as je dobrym ukazatelem ceny,
nebot vyjadiuje naklady pfileZitosti. Rikdme-Li spolu s kra-
lem Salamounem, Ze vsechno md svij ¢as, itkame zaroven,
7e také vse md svou cenu: nakladem prilezitosti ¢innosti,
kterou jsme v daném case délali, je jina ¢innost, kterou jsme
délat mohli. Pokud mohu hodinu ¢asu vyuzit k precteni Se-
desati stran knihy nebo k napsani dvou dopisd, pak mé jeden
dopis ,stoji" tficet minut neboli tficet (ne)prectenych stran.
Mam-Lli k dispozici jednu volnou hodinu, musim se rozhod-
nout, jak budu vymezeny ¢as rozdélovat mezi psanf a ¢tent.
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Podobné pokud pekaf nalezne zpdsob, jak vyrobit jeden kolac
za Y2 minuty namisto jedné minuty, vyroba kolacd relativné
zlevni. To se projevi na cené kolacd v relacich k ostatnim
statkdim — k rohlikdm, chlebu ¢i pernikim.

Otec politické ekonomie Adam Smith (1723-1790) v Pojedndni
0 podstaté a plvodu bohatstvi ndrodd Sel jeSté dale, kdyz Fekl:
.Skute¢na cena kazdé véci, to, co kazda véc skutecné stoji
¢lovéka, ktery siji chce opatfit, je prace a namaha vynaloZena
na jeji ziskani. Prace byla prvni cenou, prvnimi penézi, kterymi
kupujici za vSechno platil." Smithova teze zni velmi rozumné.
Podvédomé mame sklon oceriovat plody naSeho Usili pravé
nasi praci. Zda se nam spravné a spravedlivé, kdyz ¢lovek,
ktery vynalozi vétsi namahu, dostane vyssi mzdu.
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Sam Smith to ilustroval na poutavém pribéhu o lovcich bobrd a jelend:
.V oné pradavné a nerozvité spole¢nosti, kdy jeSté Llidé nezacali hromadit
kapital a pfivlastiiovat si padu, je snad jedinou okolnosti, jez mze vnést
do jejich vzajemného sménovani jakysi fad, pomér mezi riznym mnoz-
stvim prdce nutnym k ziskani toho nebo onoho pfedmétu. Jestlize napfi-
klad u néjakého loveckého ndroda da obycejné dvakrat tolik prace zabit
bobra nez jelena, mél by se jeden bobr samozfejmé vyménovat za dva
jeleny, tj. méL by mit cenu dvou jelen(. Je pfirozené, Ze to, co je produktem
prace dvou dnld nebo dvou hodin, ma stat dvakrat tolik jako to, co je
obytejné produktem prace jednoho dne nebo jedné hodiny. Je-li pak jeden
druh prace téz8i nez druhy, musi se brat na tuto vétsi obtiznost pfirozené
ohled; a produkt jednohodinové prace jednoho druhu miZe se pak ¢asto
vymeérovat za produkt dvouhodinové prace jiného druhu.”

e - Qb

Jakkoli je tato Gvaha pochopitelna, je z ekonomického hle-
diska chybna. Nepozorna sekretafka, ktera prepisuje kazdy
dokument Ctyfikrat, nez vSe pfipravi spravné, vynalozi vétsi
namahu nez jeji Sikovnéjsi kolegyné. Znamena to, Ze si za-
slouzi Ctyfikrat vy$si mzdu? Zrucnd Svadlena Sije ru¢né jednu
koSili deset hodin, na Sicim stroji tutéz koSili usije s men§i
namahou za dvé hodiny. Ma proto stat koSile Sita rucné
pétkrat vice nez kosile usita na
stroji? Nejlépe pak absurdnost
disledného odvozovani ceny /

od prace vystihuje anekdota A
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o0 instalatérovi. Zakaznik po obdrzeni faktury rozzurené psal
instalatérovi: ,Dvakrat jste klepl kladivkem a chcete za to sto
korun? Rozepiste mi naklady!" Instalatér promptné odepsal:

I I Jedno Rlepnuti kladivkem =1 K¢. , ,
Védeét, kam klepnout = 98 K¢.

Ostatné Adam Smith ve svém vykladu o Lovcich bobr( a jele-
nd pokracuje: ,Vyzaduje-Li néjaky druh prace neobycejnou
zruc€nost a duvtip, pak vaznost, kterou Lidé chovaji k takovym
vlastnostem, doda samozfejmé produktu takové prace vetsi
hodnotu, nez jaka by odpovidala ¢asu pfi ni stravenému.
Takovych schopnosti se zfidka dosahne bez dlouhého cviku
a vetsi hodnota jejich produktd byva ¢asto pouze primérenou
ndhradou za ¢as a namahu, jez bylo tfeba k jejich dosazeni
vynalozit. V pokroCilejSi spoleCnosti projevuje se takové uzna-
ni vétsi obtiznosti a vétsi zrucnosti zpravidla ve mzdé; néco
podobného se jisté délo i ve spole¢nosti nejstarsi a naprosto
nerozvité."

Presto vétSinou nemeérime ceny zbozi a sluzeb ani v ¢oko-
ladach, ani v jelenech, ani v minutach ¢asu, nybrz pravé
v penézich, které se staly univerzalnim prostiedkem smény.
Podle definice pak ,kupnfcena odpovida ¢astce, kterou platf
prodejce pfi ndakupu jednotky produkce od vyrobce".

13



JAK VZNIKAJI CENY?

Je v povaze Clovéka, Ze chce mit svét pevné ve svych rukou.
V boji proti nejistoté vymyslel pojistovny a zajistovny; piirodnf
zmeény, které nemuUze ovlivnit, chce alespon predvidat. Cilem
nékterych podnikateld i prvnich socialistt pod vedenim Saint-
-Simona (1760-1825) proto byly pevné ceny. NasSe touha po
stabilité a jistoté, ktera umoznuje planovat, vSak neustdle
narazf na pohyby cen. Ceny jsou volatilni, podléhaji vykyvim
pocasi i nasim lidskym rozmardm.

Ekonom fekne, Ze cena, za kterou kupujeme a prodavame,
je sprdavnd: kdyby mohla byt vyssi, pak by obchodnici zbozi
jisté zdrazili, aby zvySili svij zisk. Pokud by méla byt nizsi,
pak by prodejctm tvariv tvar nezajmu zdkaznikd nezbylo nez
zlevnit. Neekonom vSak byva se stavem cen i s jejich vyvojem
takrka vzdy nespokojen. Zakaznik by chtél nakupovat Levnéji,
obchodnik by rad proddval draze. Které tajemné sily urcuji
vySi cen, za které kupujeme rohliky a proddavame nasi praci
a nas ¢as? Kde se berou ceny?

ZdRladni ekonomickd poucka fikd, Ze rovnovdznd cena vznikd jako vy-
sledek pusobeni poptdvky a nabidky. Klesd, pokud je na trhu daného

statku prilis mnoho, roste, je-li jej pfilis mdlo. Prdvé cena se tak ,stard”
0 neustdle ¢isténi trhu, zabezpecuje, aby dlouhodobé nebyl ani piebytek,

ani nedostatek.
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Prebytek zbozi ukazuje, ze se vyrdbi neefektivné. Pokud mlé-
karna tvrdoSijné vyrabi syry, ackoli zakaznici chtéji kupovat
maslo, znamena to, ze plytva vzacnymi zdroji: mlékem, které
ve vyrobé nerozumné rozdéluje mezi maslo a syry, praci svych
zameéstnanct ¢i kapacitou vyrobnich linek. Pokles cen syru

vSak mlékarnu priméje vyrabét to, co ji slibuje vySsi zisk,
a vrati trh do rovnovahy.

Trh na obrazku z u¢ebnic ekonomie se zda byt velmi staticky:
posuny kiivky poptavky a nabidky vedou cenu pfiskoky z jedné
rovnovahy do druhé. Ve skutecnosti se ceny vyvijeji cestou
klikatéjsi. Leon Walras (1834-1910) hovofil o procesu tdpdni
(tatonnement) neboli metodé pokus a omyl. Existence trhu
a trznich cen neznamena neomylnost kupujicich ¢i poctivost

prodavajicich. Trhy funguji pravé proto, Ze se uc¢ime ze svych chyb.

a sluzby platime, je cena relativni, zaloZena na sménnych
relacich.

Sménné relace odraZeji vztahy
mezi vSemi obchodovanymi
statRy na svété.

Pokud sménujeme vajicka za vino v poméru 30 : 1, je vino

v

tiicetkrat drazsi nez jedno vejce. Jestlize se na trhu ustanovi
cena vejce 3 K¢, bude vino stat 90 K¢. Pokud za dvé Llahve vina

QOO0 00000000000000000)
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dostaneme tfi sklenice medu, musi zaroven jedna sklenice
medu stat 20 vajec — kdyby stala vice, tieba 30 vajec, vzniklo
by jakési perpetuum mobile. Sedesat vajec by nam v pfimé
sméné za med meélo stacit na ndakup pouhych dvou sklenic
medu. Pokud bychom v3ak za stejnych Sedesat vajec koupili
dvé lahve vina, mohli bychom je sménit za tfi sklenice medu.
Nerovnovaha by patrné vedla k vétsi poptavce po vinu jako
prostiedku smény —a diky plsobeni trznich mechanismi by
se po néjaké dobé ceny opét usadily v rovnovazné poloze.

Vyznamny Cesky ekonom Karel Engli$ (1880-1961) oviem
pfilis mechanické vysvétlovani ceny pouhopouhym zdkonem
poptavky a nabidky kritizoval. Pfipominal, Ze rozhodovani
zakaznika se nefidi pouze soucasnou cenou, ale také cenou
minulou, nebo naopak o¢ekavanim ceny budouci: ,Hospo-
dyné jde na trh, chtic koupiti kilogram masla, védouc podle
vCerejSka, ze stoji 30 K¢ kilogram. Kdyby zatim klesla cena
na 10 K¢, koupf jisté vice. Cena podnécuje urcitou poptavku,
spotrebu. Nabidku netvofi jen hotova zdsoba statkd, nybrz
stala vyroba zasobu tu dopliujici. Ta vSak jde za cenou. Stou-
pajici cena obili zplsobuje rozsifeni a zintensivnéni vyroby."

Jeden z nejvyznamnéjsich ekonomu klasické ekonomie Alfred
Marshall (1842-1924) popsal ve svych Principles of Economics
pfipad, ktery zdanlivé odporuje prirozenému zakonu nabidky
a poptavky: kdyz chléb vyrazné zdrazil, Lidé jej zacali kupovat
vice, nikoli — podle predpokladu — méné. Podle Marshalla
poukazal na tento jev jako prvni anglicky ndarodohospodar
a statistik viktorianské éry sir Robert Giffen (1837-1910).
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