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  Ohlasy naknihu - Jak si vybudovat MLM stroj napeníze


  


  


  „Kdo jiný než Randy Gage by měl tu drzost napsat knihu Jak si vybudovat MLM stroj napeníze — av ní vám skutečně ukázat, jak toho dosáhnout…? To by dokázal jedině Randy. Opravdu skvělá kniha odjednoho ze skutečných mistrů síťového marketingu.“


  John Milton Fogg


  Autor knihy The Greatest Networker in the World


  


  


  „Randy Gage patří mezi několik málo mistrů budování ,nekonečné‘ organizace síťového marketingu. Tento jednoduchý, avšak velice účinný průvodce vám ukáže proč ajak vybudovat svou vlastní finanční nezávislost, poctivě ačestně.“


  Richard Brooke


  Ředitel aCEO Oxyfresh Worldwide Inc.


  


  „Důkladný kontrolní seznam, kterého by se mohl držet každý distributor ileader. Neporadí jen to, co udělat — aletaké to, proč to udělat.“


  Tom ,Velký Al‘ Schreiter


  KAAS Publishing


  


  „Ušetří vám několik let školení azískávání zkušeností při budování úspěchu vsíťovém marketingu. Je plná informačních klenotů, které — jsou-li použity vpraxi — mohou váš podnik rychlostí blesku vystřelit nasamý vrchol plánu odměn vaší společnosti. Chtěl by snad někdo dosáhnout úspěchu pomaleji?“


  Art Burleigh


  Vrcholový ředitel se 30 lety zkušeností vMLM


  


  „Chcete-li být vsíťovém marketingu úspěšní, je toto povinná četba. Vždy ji doporučujeme každému členovi našeho týmu. Nikdo svá slova nedokládá činy tak jako Randy Gage.“


  Julie Mirrová aDr. Tim Berry Diamantoví ředitelé Agel Enterprises


  


  „Tato kniha vám pomůže přetvořit váš podnik. Musíte si ji přečíst.“


  Robert Butwin


  Autor knihy Street Smart Networking,


  multimilionové roční příjmy zMLM


  


  „Skvostné! Velmi výrazným způsobem přispívá kvědě síťového marketingu. Vbudoucnu se stane součástí knihovny každého studenta síťového marketingu, který to myslí vážně.“


  Art Jonak


  Zakladatel, expert naakce aeventy vsíťovém marketingu


  


  „Kniha Randyho Gage znázvem Jak si vybudovat MLM stroj napeníze je novodobou biblí pro MLM. Díky ní jsem dosáhl zcela nové úrovně budování bohatství.“


  Mark Hammond


  Sales Director


  Mega Wealth Mentors, L.L.C.


  


  


  „NEJVÍCE se mi naRandyho díle líbí, žese nechce podělit oto, ,co funguje‘, aleo to, ,co lze duplikovat‘, av síťovém marketingu platí: DUPLIKACE = ÚSPĚCH!“


  Kathy Schneiderová


  Senior Director Scent-Sations


  


  „Každý, kdo si chce vytvořit několik zdrojů příjmů, by si měl běžet koupit Randyho novou knihu. Poslechli jsme Randyho radu, pracovali jsme 10 až 15 hodin týdně aběhem necelých dvou let jsme si dokázali vytvořit příjem 30 000 až 40 000 dolarů měsíčně. Naše celá profese nyní více než kdykoli dříve potřebuje tyto cenné informace osíle časových zón alidského potenciálu.“


  Billy Looper aWes Anderson


  Dvojití diamantoví ředitelé Agel Enterprises


  


  „Vše, co píšete nebo dáte naDVD lze snadno pochopit apoužít. Dal jste mi mapu pro podnikání vMLM. Děkuji vám.“


  Nancy Reaganová


  Prezidentka


  N. Reagan & Company, Inc.


  


  „Této profesi se věnuji již 17 let naplný úvazek atato kniha mi pomohla to vše spojit dohromady. Když se ke mně má 19letá dcera připojila, přečetla si tuto knihu ařekla: ,Jasné! Jdeme nato!‘“


  Dawn Goughová


  Zlatá SED Kleeneze


  


  „Skvělá příručka pro naprosté nováčky, kteří dosíťového marketingu vstupují snadějí navybudování výnosného podniku, ipro zkušené veterány, kteří se chtějí neustále zlepšovat adosáhnout obrovského úspěchu! Randyho kniha mě naučila mnoha věcem adovednostem, které jsem přímo uplatnila ve svém týmu apomohla jim kúspěchu aoni mě naoplátku vyslali navrchol plánu odměn. Dejte svým leaderům dorukou tuto knihu asledujte, jak vám váš podnik roste před očima!“


  Sue Mazzaová


  Senior Executive Unit Leader Avon Products


  


  „Toto je zdaleka nejlepší průvodce MLM, jaký jsem kdy viděl. Když jsem knihu dočetl, dokonce měsíce můj osobní obrat iobrat mé skupiny vzrostly o125 %. Pochopil jsem díky ní, jak vtomto podnikání pracovat systematicky abez potíží. Tuto knihu si MUSÍ PŘEČÍST každý, kdo má ambice se stát leaderem vsíťovém marketingu!“


  Michael Holm


  LR Health & Beauty Systems


  


  


  „Nejlepší kniha vtomto segmentu. Jsou vní všechny postupy apřístupy, které budete pro vybudování velkého podniku potřebovat.“


  Chris Hughes


  Platinum Executive Director


  a člen milionářského klubu Pre-Paid Legal


  


  „Kniha Jak si vybudovat MLM stroj napeníze znamenala průlom pro můj podnik. Naučil jsem se odRandyho základy potřebné pro vytvoření systému, podle kterého by mohli postupovat ilidé hluboko vmé organizaci, aniž bych musel být součástí rovnice. Konečně jsem dosáhl skutečné duplikace vcelé své organizaci. Tuto knihu musí mít vknihovně každý, kdo chce budovat svůj podnik.“


  


  Stephanie Sterlingová


  Senior Director Scent-Sations


  


  „Tuto knihu doporučuji všem, kteří to se síťovým marketingem myslí vážně. Je otom, čím vtomto podnikání opravdu procházíme, žádné blbosti… jasné informace, které skutečně potřebujeme ktomu, abychom vsíťovém podnikání mohli opravdu růst.“


  


  Jean-Francois Viau


  Milionářský klub Immunotec


  


  „Podle mě je to jedna znejlepších knih osíťovém marketingu, kterou jsem kdy četl. Doporučil jsem tuto knihu mnoha svým distributorům aviděl jsem, žekaždého znich hodně naučila.“


  Pranaya Bahl


  1st


  Amway India Enterprises


  


  „Po přečtení knihy Jak si vybudovat MLM stroj napeníze jsem si naplno uvědomil, jak docílit duplikace, využívat nástroje své společnosti apracovat sleadery ve své skupině! Randy Gage je mistr MLM abyl mi skvělým učitelem, ikdyž nepůsobíme ve stejné společnosti!!“


  Matt Borden


  Prezidentský klub TC ACN


  


  „Toužíte-li proměnit své sny ve skutečnost, potřebujete tuto knihu mít vknihovně, uplatňovat vní uváděné zásady ačasto se kní vracet.“


  Dennis Williams


  Royal Ambassador Nikken


  


  „Velice vám děkuji, Randy. Vaše životní zkušenosti mi pomohly změnit avylepšit svůj způsob, jak vybudovat úspěšný alukrativní síťový marketing vindonéském Bali. Jak si vybudovat MLM stroj napeníze je má marketingová bible.“


  Dominikus Uja


  Úroveň 7


  PT. Wootekh Indonesia


  


  „Tato kniha mi vždy dodá odvahu pohnout se vpřed aje mým společníkem, kdykoli něco nejde podle mého očekávání. Proto jsem také zakoupil několik dalších kopií této knihy arozdal je svým leaderům.“


  Edwin Q. Mamaril


  Executive Senior Star Diamond DXN International


  


  „Díky skvělé knize Jak si vybudovat MLM stroj napeníze jsem získal motivaci adosáhl jsem odznaku vyšší úrovně. Díky strategiím popsaným vtéto knize budu schopen se nadalší úroveň dostat již nazačátku příštího roku!“


  Guy Janssens GET Herbalife


  


  „Tato kniha mi pomohla se naučit, jak budovat systém. Již dříve jsem věděl, jak získávat další členy, nevěděl jsem však, jak si je udržet. Neuvědomoval jsem si, žečtu druhý díl. Nemohu se dočkat nové knihy. Randy Gage je génius.“


  Cedric Carr


  Diamant


  Ardyss International


  


  „Školením anáborem se zabývám posledních 15 let své kariéry, aco se týče profesionální činnosti vsíťovém marketingu, Randy Gage vás provede základy apraktickými postupy podnikatelské mentality, abyste byli úspěšní nejen ve své profesi, aletaké ve svém životě. Tuto knihu si musí přečíst každý, kdo svou profesi opravdu považuje zapodstatnou součást svého života!“


  Jorge Melendez


  Senior Director


  Alternative Music Promotions


  


  „Není nikdo, kdo by vám lépe ukázal ingredience úspěchu, co snimi dělat, jak to dělat (a jak to nedělat), než Randy Gage. Sleduji ho aučím se odněj již léta arozsah ihloubka jeho znalostí MLM — ajeho schopnost je podat druhým — mě neustále udivují.“


  John David Mann


  Spoluautor knihy The Go-Giver
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    Úvod ke 4. vydání


    


    Když jsem si pročítal tuto knihu avracel se zpět ktomu, co jsem napsal vpředešlých vydáních, bylo zajímavé sledovat, co se změnilo aco zůstalo při starém.


    Podle očekávání se základní principy tohoto podnikání anitrochu nezměnily. Jsou věčné.


    Některé přístupy voblasti marketingu se změnily aněkteré byly zcela přepracovány.


    Technologie ainternet dosáhly masového využití ahrají nyní větší roli při hledání zaměstnanců, školení akomunikaci. Příchod Webu 2.0 asociálních sítí značně ovlivnil možnosti rozšiřování perspektivních zákazníků, tzv. teplého trhu. Tyto informace jsou zde tedy výrazně rozšířené adoplněné.


    Vzal jsem vúvahu ekonomické výzvy, kterým dnes čelíme, apoužil jsem velkou část materiálu ze své knihy The MLM Revolution, která vyjadřuje můj pohled nato, co vnaší profesi je anení správné.


    Další velkou změnou, které si můžete všimnout, prošel proces získávání účastníků. Prezentace „jeden najednoho“ nebo „dva najednoho“ jako součást vašeho systému prospektování již nedoporučuji. Mnohem větší důraz nyní kladu nanástroje třetích stran, které pomáhají zkracovat školení nových distributorů azvýšit dlouhodobou duplikaci. Ktomuto závěru mě vedou výsledky, kterých jsem stímto přístupem během posledních několika let dosáhl.


    V této rovnici figurují ještě další dva faktory — které všakstojí protisobě…


    Prvním je skutečnost, ževeřejnost již síťový marketing vširoké míře akceptuje adůvěřuje mu. Chlubíme se veřejnými obchodními společnostmi, které vydělávají miliardy dolarů adokonce vytvořily několik miláčků médií. Vpodstatě každý dnes zná někoho, kdo vydělává velké peníze vsíťovém marketingu. Amainstreamová finanční média, podnikoví investoři iveřejnost se nanaše podnikání již nedívají snedůvěrou čipohrdáním, ales velkým zájmem.


    To je ta dobrá zpráva. Nadruhé straně rovnice všakstojí obrovské množství marketingových sdělení, která nanás útočí nakaždém kroku. Bombardují nás reklamy nawebových stránkách, při jízdě hromadou dopravou, nanašem prostírání, dokonce ina veřejných toaletách. Toto přesycení reklamou způsobilo, žejsou prospekti otřesení améně otevření než dříve.


    To, co nabízíme, všaksvět nikdy nepotřeboval více než právě nyní…


    Ve víru těchto sbíhajících se sil se vás tedy pokusím provést osvědčenými postupy, které vsoučasnosti fungují. Toto přepracované čtvrté vydání vyjadřuje můj názor nato, jak můžete efektivně řešit překážky, kterým dnes čelíme, abyste mohli vybudovat svůj úspěch ažít svůj sen.


    Stejně jako vpředchozích vydáních tato kniha anitentokrát nenabízí abstraktní teorie nebo doporučené experimenty. Natěchto stránkách najdete reálný systém, který vyvíjím již více než 20 let ajehož pomocí jsem vytvořil obrovskou síť distributorů pocelém světě, která mému týmu amým chráněncům přinesla prodeje doslova zamiliardy dolarů.


    


    Jak vám tato kniha může pomoci…


    


    Můžete stavět namém úspěchu, zkrátit svou křivku růstu omnoho let arozvíjet svou vlastní síť mnohem rychleji než kdykoli dříve. Dozvíte se, co kvám přitahuje prospekty ačím je můžete zaujmout. Poznáte, který druh lidí chcete sponzorovat akoho je lepší vpočátečních fázích tohoto procesu vyloučit.


    Jakmile budete dobře znalí procesu sponzorování, naučíte se, jak řídit — arozvíjet — velkou síť.


    


    Poznáte, jak můžete trávit svůj čas, jak rozvíjet leadery ajak jim být učitelem. Mnohem důležitější všakje, žese naučíte, jak své leadery naučit rozvíjet další leadery. Nakonec pochopíte stěžejní, apřesto jednoduchou pravdu osíťovém marketingu:


    


    Nerozvíjíte svou síť.


    Rozvíjíte své lidi — aoni rozvíjejí vaši skupinu.


    


    Uvidíte, ženejsem dvakrát nakloněn velkým motivačním klišé askupinovému jásání. Zastávám názor, žekdyž lidem ukážete přesně, jak mohou docílit svého kýženého cíle, budou se motivovat sami.


    


    Když si tuto knihu přečtete:


    


    • budete mít realistický přehled otom, jak se vpodnikání vytváří bohatství,


    • budete znát klíčové komponenty pro dosažení skutečné duplikace,


    • pochopíte, jak lidé snejvyššími příjmy účinně budují své podniky a


    • budete mít konkrétní strategii pro dosažení stejného výsledku


    


    Doufám, ženasíťový marketing budete pohlížet jako naskutečnou profesi aže mi pomůžete inadále zvyšovat standardy tohoto posilujícího podnikání.


    Na rozdíl odsvěta korporací — ajejich restrukturalizací akrysí mentality — vám síťový marketing nabízí příležitost pěstovat arozvíjet skryté talenty lidí, které sponzorujete. Vtomto podnikání úspěch znamená příležitost rozvíjet se ve směru duchovním, intelektuálním, emocionálním ifinančním azároveň pozitivním způsobem přispívat idruhým.


    Nenajdete zde připravené rozhovory, přesvědčovací techniky nebo manipulativní prodejní strategie. Přestože tyto metody vnašem podnikání hlásají mnozí, nevedou ke skutečné duplikaci anemohou tedy přinést skutečný úspěch. Ve svém nejhlubším jádru je síťový marketing vzdělávací systém asmyslem této knihy je naučit vás, jak vzdělávat své lidi.


    Vydáte-li se cestou výzev, dobrodružství arůstu, budete přitahovat ostatní, kteří sdílejí vaši vizi anásledují váš příklad. Ponějakou dobu je budete vést apoté je vypustíte zhnízda — stanou se znich leadeři abudou celý proces opakovat. Pocítíte hrdost, štěstí azadostiučinění, které zažije jen málokdo. Budete vědět, žeto, co děláte, má smysl — aže vaše komunita je díky vám oněco lepší.


    Vybudovat exponenciálně rostoucí síť není snadné — aani nemá být. Je to všakprosté. Jste-li ochotni se učit, následovat systém anevzdat se při prvních známkách blížící se výzvy, můžete vsíťovém marketingu dosáhnout neobyčejného adlouhotrvajícího úspěchu.


    


    Tato kniha je obecná amůžete ji tedy doporučit celému svému týmu, pomůže vám urychlit nábor adosáhnout silnější duplikace. Doporučuji vám si ji nejdříve přečíst celou. Poté se můžete podle potřeby vrátit ke konkrétním kapitolám, které si budete chtít osvěžit, nebo se podívat nakonkrétní schopnosti, které chcete rozvíjet.


    Berte mě prosím jako svého náhradního sponzora, který vašemu hlavnímu sponzorovi pomáhá vás vést ktomu, abyste žili své sny vtomto úžasném světě síťového marketingu.


    Chcete-li znát nejnovější vývoj událostí, sledujte blog MLM Success Blog apřihlaste se kodběru mého zpravodaje MLM Leadership Report, obojí je dostupné nastránkách:


    NetworkMarketingTimes.com.


    


    Hodlám vám pomoci dosáhnout úspěchu!


    


    Randy Gage


    Únor 2009


    Key West, Florida
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    Červenou nebo modrou pilulku?


    


    Možná se to stalo, když se vlády nacelém světě rozhodly vzít daně, které ze svých občanů vymohly, avěnovat je špatně hospodařícím obchodníkům naWall Street, pojišťovacím firmám, výrobcům aut adalším soukromým podnikům. Mohlo se to stát tehdy, když si lidé uvědomili, žebankovní systém zbankrotoval.


    Třeba jim to došlo, když mohli šéfové aerolinek vyhlásit bankrot apak jej zase odvolat poté, co zaměstnancům snížili důchodové příspěvky. Nebo to přišlo spolu spostupným zveřejňováním informací otom, jak firma zafirmou falšuje úřední knihy aokrádá investory isvé zaměstnance, zatímco jejich zkorumpovaní šéfové si vyplácí tučné odměny. Jedna věc je všakjistá…


    Lidé nacelém světě se začali probouzet ze svého firemního komatu azačali znovu myslet. Začali pochybovat omorálnosti standardního obchodního modelu, přehodnocovat své priority apřemýšlet, zda se oně stát napodzim jejich života opravdu dokáže postarat.


    Ti opravdu prakticky zaměření šli ještě dále arozhodli se, žesi svou finanční budoucnost mohou zajistit pouze oni sami aže nic neponechají náhodě, zaměstnavatelům anistátu.


    Ba co více — rozhodli se, žeby jejich práce měla mít smysl, nabízet pomoc adodávat naději aže záleží natom, jakých zásad se drží.


    


    Uprostřed nejhorší ekonomické recese posledních desetiletí začali opět snít.


    Znovu objevili sny svého mládí — auvědomili si, žese jich nemusí vzdávat jen proto, ženyní patří dosvěta dospělých.


    Ptali se sami sebe, jak by měla vypadat práce jejich snů. Aodpověďmi jim nebylo:


    


    • vedoucí směny vBurger King,


    • pracovník úřadu pro vydávání řidičských průkazů,


    • předák pro automatizované výrobní linky vtovárně naautomobily,


    • střední manažer ve velké společnosti, ani


    • úředník vpojišťovacím sektoru


    


    


    To se samozřejmě dalo čekat. Překvapující všakbylo, žemezi práce snů nepatřily:


    


    • lékař, právník nebo účetní,


    • ředitel nebo viceprezident společnosti, ani


    • majitel tradiční firmy


    


    


    Lidé (nebo alespoň část znich) totiž tentokrát přestali přemýšlet pouze opráci snů azačali uvažovat oŽIVOTĚ SNŮ — neboť si uvědomili, ževe skutečnosti jsou obě tyto věci nerozlučně spjaty.


    


    Ti, kteří to chápou…


    


    Můžete vydělat jmění, alek čemu to bude, když tomu obětujete své děti, přátele nebo zdraví? Můžete si dovolit spoustu věcí, alejak vám mají dělat radost, když se oně nebudete mít skýmpodělit? Kdy si naposledy někdo vzal takové věci ssebou dohrobu?


    


    Jsou lidé, kteří to opravdu chápou, aje jich čím dál více…


    Další zjistili, ževykonávání monotónní práce, přestože trvá pouze 40 hodin týdně, také opravdové štěstí nepřináší. Pochopili, ženamáhavá práce, která nemá smysl, neotvírá dveře ke spokojenosti včase, který jim zbývá. Této skupině je to tedy také jasné.


    Kdo jsou tedy ti, kteří chápou novou realitu tohoto světa?


    Jsou to lidé různého věku, různých profesí apocházející zrůzných prostředí. Někteří jsou členové Mensy, někteří nedokončili středoškolské vzdělání. Někteří obojí.


    Mnoho znich hledá útočiště před přetvářkou, politikařením aubíjející netečností světa korporací. Další se pokoušejí uniknout zprůměrnosti dělnického života achtějí doněj vnést trochu dobrodružství. Ajiní jsou bývalí podnikatelé, kteří se jednoho rána probudili (nebo nemohli vnoci spát) auvědomili si, žesvou firmu nevlastnili — žeto ona vlastnila je.


    Zeptáte-li se lidí vtéto skupině, jak podle nich vypadá život snů, řeknou vám, žeje to směs práce aodpočinku, výzev avýsledků, duchovní reflexe aintelektuální stimulace.


    


    


    Revoluce vMLM.


    Tato skupina lidí si našla cestu ksíťovému marketingu (zvanému také Multi-level marketing nebo zkráceně MLM). Neuvidíte nás všaknosit kýčovité reklamní placky, oslovovat kolemjdoucí naulici, anijezdit pookolí smagnetickými nápisy nasvých automobilech.


    


    Nevybrali jsme si průmysl. Zvolili jsme si povolání. Anejen proto, abychom zbohatli. (Přestože mnoho znás, mě nevyjímaje, zpočátku bohatství hledalo.) Lidé, kteří se stanou profesionály síťového marketingu, oceňují bohatství, které dokážeme vytvořit, avšak čím více své podnikání chápeme, tím širší perspektivu naše vědomí získává.


    Ano, můžete odnich slyšet, žeprosperita je pro štěstí vživotě důležitá. Oni všaknejsou ten typ lidí, kteří sedí napohovce, neustále dokola si pouští film The Secret aříkají si, kdy žejim to jejich Lamborghini samo přifrčí dogaráže.


    Na prosperitu se totiž dívají zmnohem širší perspektivy než většina ostatních. Nikdy je neuslyšíte říci něco jako „Jsou to jen peníze,“ nebo


    „Jsou to jen věci,“ protože vědí, žepeníze amateriální věci jsou součástí života. Je jim jasné, žeje dost těžké mít pocit prosperity, když člověk nemá nanájem, nasplátky nebo najídlo pro svou rodinu.


    Na rozdíl odmnoha ostatních všaknedělají tu chybu, abysi mysleli, žeprosperita je jen openězích. Vědí, žeke skutečné prosperitě patří dobré zdraví, vztahy plné lásky aduševní stránka života. Když mluví oživotě plném hojnosti, mají namysli hojnost ve všech jeho aspektech.


    Hlavním lákadlem pro většinu lidí vtéto skupině je všakpro mnohé základní apro jiné konečný produkt, který prodávají: Svoboda. Osvobození odnouze, možnost žít skutečně smysluplný život plný hojnosti — nahlas, barevně aVE VELKÉM.


    


    


    Úplné aucelené dějiny vesmíru… (zkrácené vydání)


    


    Síťový marketing vznikl vroce 1956, kdy Dr. Forest Shaklee založil společnost Shaklee aRich DeVos sJayem Van Andelem položili základy něčeho, zčeho se později stala společnost Amway.


    První distributoři vtěchto programech se orientovali převážně naprodejní model, zatímco získávání účastníků apotenciálním manažerským provizím věnovali mnohem menší pozornost. Mezi první hvězdy Shaklee aAmway patřili ti, kteří prodali nejvíce vitamínů nebo mýdla.


    V sedmdesátých letech otyto společnosti (a mnoho dalších, které povzoru těchto společností vznikly) začali jevit zájem profesionálové, které zaujaly možnosti avyužitelný potenciál duplikace azískávání účastníků. Tím se MLM podnikání dostalo doširšího povědomí adostalo se dopovědomí regulačních orgánů. Velké příjmy legitimních podnikatelů vsíťovém marketingu všakbohužel neušly pozornosti lidí sne právě čestnými úmysly. Vtéto době se tedy objevilo obrovské množství řetězových dopisů anelegálních pyramidových schémat, které se tvářily jako legitimní MLM příležitosti.


    V téže době se starý model distribuce výrobků potýkal svážnými překážkami. Prodejní model, během kterého byl výrobek zaslán ze Spojených států doEvropy lodní dopravou, odeslán přes celou zemi velkododavateli, který jej nákladním automobilem nechal dovézt velkoprodejci, který jej dodal maloobchodnímu prodejci, který jej uskladnil apoté převezl doobchodu, kdesi jej zákazník konečně mohl koupit, přestával fungovat.


    


    Společnosti využívající síťový marketing tento nový svět obchodu pochopily aprosperovaly…


    Společnost mohla vyrobit produkt azaslat jej přímo distributorům, beznutnosti jakýchkoli neefektivních prostředníků aparazitů. Tito distributoři výrobky sami používali aprostřednictvím konverzačního virálního marketingu těmto výrobkům dělali reklamu usvých přátel aznámých.


    Síťový marketing ajeho sesterské společnosti voblasti přímého prodeje se inadále rozvíjel ipřes občasné útoky médií apozději také státních regulačních orgánů anyní je zodpovědný zacelkový roční prodej nacelém světě vhodnotách přesahujících 120 miliard dolarů. Dnes je přijímán globálně aobjevuje se iv masmédiích afinančních publikacích, jako jsou SUCCESS, Forbes, Fortune aUSA Today.


    


    Nová realita…


    


    V každé skupině se najde několik málo jedinců, kteří již vmládí mohou ukončit kariéru aužívat blahobytu abezstarostného života. Poněkud více jedinců bude pracovat dlouho atvrdě, avšak nakonec mohou odejít dozajištěného apohodlného důchodu. Většina se všakbude 45 až 50 let dřít vkrysím závodě okariéru, abysi napodzim svého života našetřili skrovný důchod.


    V čem jsou tyto skupiny odlišné? Co je tajemstvím první skupiny? Asamozřejmě: jak zajistit, abyčlověk doprvní skupiny patřil?


    Nemluvím teď ovedoucích osobnostech průmyslu, investorech, anirealitních magnátech. Většina těchto lidí totiž sice nashromáždila obrovské finanční bohatství, avšak kariéru neukončují brzy arozhodně nepůsobí bezstarostně. Ve skutečnosti je to totiž zcela obráceně. Vyhrávají krysí závod — alečasto sami žijí jako krysy.


    


    Nezbývá než si otevřít kokos…


    


    Mluvím oskupině, která je příští generací podnikatelů — lidí, kteří si vybudovali příjem, se kterým mohou odpočívat apopíjet zkokosu. Vybudovali si MLM stroje napeníze, které je zahrnují odměnami, ať už se rozhodli pokračovat ve své práci nebo své dny trávit natropické pláži skokosem vruce. Je to nový druh profesionálů síťového marketingu.


    Podobnosti příběhů, jak tito lidé dosáhli svého úspěchu, jsou vskutku pozoruhodné…


    Můžete se domnívat, žesvého statutu dosáhli díky vysokému vzdělání, to všaknemusí nutně platit. Mnoho členů této skupiny nedokončilo střední vzdělání (včetně mě) avšichni dobře víme, žemnoho lidí sněkolika vysokoškolskými tituly se dnes živí jako řidiči taxíků.


    A přestože lidé vmé skupině tvrdě pracovali, abydosáhli značného bohatství, tvrdá práce samotná nebyla rozhodující. Ve skutečnosti, ač je mi to trochu trapné přiznat, většina lidí pracuje více než já, avšak nedostávají takové odměny jako já.


    Mechanik, který kontroluje mé automobily, zahradník, který se stará omůj trávník, můj masér imá obvyklá číšnice vmé oblíbené restauraci. Nikdo znich všaksvou prací nezbohatl. Opak je pravdou: pracují mnohem více zamnohem méně. Nikdo znich nemá sebemenší vyhlídky nabrzký odchod dodůchodu. Nemůžeme tedy říci, žestačí pouze tvrdě pracovat. Tito lidé amiliony jim podobných jsou zajatci Matrixu — nefunkčního ekonomického modelu.


    


    Jsou uvězněni vpasti výměny času zapeníze.


    Propadli mentalitě stáda astali se dělníky ve společenstvu. Abyzískali více peněz, musí pracovat déle ausilovněji. Většina znich uvízla napozici se stálým platem nebo vzaměstnání omezujícím přesčasy, takže jedna práce jim aninenabízí dostatek příležitostí vyměnit více času zavíce peněz. Musí tedy požádat své partnery, abytaké pracovali, což samozřejmě také stále nestačí.


    Takže si vezmou druhou práci. Ajejich partneři často také. Výsledkem je rodina se třemi až čtyřmi příjmy — které se zoufale snaží vyměnit více času zavíce peněz. Potom nemá kdo vychovávat děti. Ty se oživotě naučí zhraní videoher. Zoufale potřebují své rodiče, avšak máma státou stále pracují asnaží se pro své děti zajistit dobrý život. Je to začarovaný kruh.


    A také velice pošetilý. Protože dokud hrajete hru navýměnu času zapeníze, nemůžete nikdy dosáhnout finanční jistoty.


    Lidé vmé skupině poznali, žepro dosažení skutečné ekonomické svobody je nutné uplatňovat dva základní principy prosperity:


    


    


    1) Musíte využít pákového efektu kúniku zbludného kruhu výměny času zapeníze


    a


    2) Musíte se umět každé ráno podívat dozrcadla avědět, žese navás dívá šéf. Musíte zapomenout napocit, žejste něčí zaměstnanec. Musíte přijmout to, žejste podnikatelé.


    


    Jakmile jste ochotni tyto kroky podstoupit, není prosperita jen vzdušný zámek — je to něco, čeho můžete skutečně dosáhnout.


    Spojíte-li vzrušení ztoho, žepodnikáte apracujete sami pro sebe, svyužitím pákového efektu sítě dalších podobně nadšených podnikatelů, jsou výsledky velkolepé nadruhou. Tento proces vzájemného působení vytváří celek, který je mnohem silnější než jeho jednotlivé části. Budete-li postupovat správně, konečným výsledkem budování velké sítě je MLM stroj napeníze, který pohání sám sebe.


    A může být váš.


    Síťový marketing je dnes jeden znových modelů, jak vytvářet bohatství. Je uplatňován ve více než stovce zemí aoblastí nacelém světě. Miliony nezávislých distributorů vytvářejí roční obrat kolem 120 miliard amerických dolarů.


    


    Moderní byznys…


    


    Proč byste se dosíťového marketingu měli zapojit? Co distributor, to jiná odpověď. Ty se všakobvykle točí kolem životního stylu, který vám síťový marketing může přinést. Mezi jedinečné výhody tohoto podnikání patří:


    


    • můžete si vybrat, skýmpracujete,


    • můžete začít podnikat sminimální investicí,


    • můžete pracovat zdomova,


    • sami si můžete určit svou pracovní dobu,


    • můžete objevit jedinečné výrobky, které jinde nejsou kdostání,


    • můžete získat lukrativní daňové výhody,


    • můžete požívat výhod neomezeného příjmu a


    • budete mít příležitost budovat svůj úspěch azároveň pomáhat ostatním kúspěchu.


    


    Zkrátka je to únik zkrysího závodu. Tyto výhody jednoduše nenajdete nikde jinde. Přestože si většina lidí uvědomuje, žetyto výhody nebude mít, pokud pracuje pro někoho jiného, mnoho znich se mylně domnívá, žejich dosáhne tradičním podnikáním.


    Kdepak.


    Jakožto bývalý prezident obchodní komory amajitel deseti malých astředních firem mohu osobně potvrdit, žebýt majitelem tradiční firmy může být vmnoha ohledech více omezující než pracovat pro někoho jiného. Kvůli záležitostem jako jsou fluktuace zaměstnanců, skladové rezervy, velké investice, osobní záruky, státní regulace akonkurence natrhu často pracujete déle aza méně peněz, než kolik platíte svým zaměstnancům. Ve skutečnosti firmu nevlastníte — ona vlastní vás.


    Lidé dnes už mají plné zuby nevyvážených pracovních situací, které je okrádají orodinný život. Unavuje je neustálá fúzní mánie, převzetí společností nadluh anásledná propouštění. Dnes chtějí smysluplnou práci, lifestylové odměny ačas nasvé blízké. Azde přichází nařadu síťový marketing…


    


    Protože narozdíl odfiremního krysího závodění se vsíťovém marketingu nikdy nemůžete posunout kupředu tím, žebudete ostatním stavět překážky. Úspěch vsíťovém marketingu tkví vposilování ostatních. Popravdě řečeno, čím více lidem pomůžete dosáhnout úspěchu, tím úspěšnějšími se stanete.


    Hledáte-li způsob, jak rychle zbohatnout, není síťový marketing pro vás. Pokud jste všakochotni pracovat dva až čtyři roky načástečný úvazek, můžete si vybudovat finanční nezávislost nacelý život.


    Pružná pracovní doba je ideální pro zahájení podnikání při vašem stávajícím zaměstnání, dokonce ikdyž jste student nebo žena vdomácnosti. Dosvého podnikání také můžete vložit velice nízké investice, obvykle kolem 500 až 1 500 dolarů.


    Síťový marketing se jeví jako poslední reálná příležitost, jak může vsystému svobodného podnikání průměrný člověk dosáhnout finanční nezávislosti beznutnosti velkého kapitálu.


    Jakmile se rozhodnete pro tuto vzrušující profesi, můžete se těšit nakariéru neomezených finančních příležitostí ašanci, jak životy svých blízkých změnit výrazně klepšímu.


    Máte nato, uspět vtomto podnikání? To se hned dozvíme!



    


    Koniec ukážky
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dosahl, nebyt netinavné prce jinych, ktef po mnoho let tuto profesi
podporovali, péstovali a rozvijeli. John Milton Fogg a John David

Mann kdysi zaloiili ¢asopis Upline a predevsim diky nim se dnes
sifovy marketing téi takové vérohodnosti. Mark Yarnell prevzal tuto
Stafetu a §fil nase poselstvi prostiednictvim Casopisu SUCCESS. Tom
Schreiter se za tuto profesi bije iz pres 20 let. Len Clements hijil jeji

skutecnou podstatu. Chris Gross a Josephine Grossov a jejich tym
stojici za ¢asopisem Networking Times a George Madiou a jeho tym
odpovédny za casopis The Network Marketing Magazine v této prici
pokracuji. A jak se blizime k budoucnosti, vede nds Klan Art Jonak
a dalsi generace rytifi Jedi. Dekuji vim viem.





