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Uvod

Dfive, nez se pustite do ¢teni této knihy, rad bych Vam podékoval za
jeji zakoupeni. Prodeji na internetu se vénuji vice nez deset let a nelze
si nevSimnout, Ze v posledni dobé se diky roz8ifeni chytrych mobilnich
telefonll a internetového pfipojeni zveda zajem i o bazarovy prodej.
V drivéjSich dobach, pokud jste se chtéli zbavit nééeho, co uz jste ne-
chtéli nebo nepotiebovali, bylo nutné vyplnit maly papirovy formular
a zaslat ho postou do specializovanych ¢asopist, napfiklad do Tipser-
visu nebo Annonce. DalSi moznosti bylo navstivit néjakou lokalni
burzu a podobné. To bylo samoziejmé naro¢né a zdlouhavé, nastésti
diky modernim technologiim uz dnes muaze kdokoliv prodavat cokoliv
i z pohodli svého domova. Mnoho prodejct (i téch pokrocilejsich) ale
¢asto opakuje stale tytéz chyby, které jim v kone¢ném dlsledku kazi
jejich obchody. Pfitom by mnohdy stacilo jen lehce upravit titulek jejich
inzeratu, do textu pfidat néjaké dulezité informace, nebo jen danou
véc nafotit o néco Iépe. Cilem této knihy tedy je naucit kohokoliv, jak
se spravneé a jednoduse zbavit pfebyteénych véci, a jesté si tim vydé-
lat néjaké ty penize. Pevné véfim, Ze tém, ktefi s prodejem na inter-
netu zacinaji, nebo o tom teprve uvazuiji, jisté pomuize s jejich prvnimi
prodejnimi krd¢ky a pokusy. Naopak ti pokro¢ilejsi, ktefi uz maiji s pro-
dejem na internetovych bazarech své zkusenosti, zde mohou najit né-
kolik rad a postfeh(, které jim mohou pomoci vylepsit jejich inzeraty

prodavat.

Pro¢ je ale zadouci se zbavovat svych véci? Zijeme totiz v dobé& kon-
zumu, kdy jsme pfimo bombardovani vSudypfitomnymi reklamami,
které nam slibuji, ze kdyz si koupime to ¢i ono, budeme konecné
Stastni! Velmi Casto (Cast&ji, neZ bychom si sami pfali nebo pfiznali)
podlehneme témto prazdnym slibdm a danou véc si plni oéekavani



skute¢né zakoupime. Neni ale pfekvapeni, ze StastnéjSi nakonec nej-
sme, takze se ihned poohliZzime po né€em dalsim, co nam ,zaru¢ené*
ono kyzené Stésti a spokojenost pfinese. A tak se nam nase byty pini
vécmi, mista ubyva, §tésti nepfibyva, a jesté nam v tom ,lezi“ spousta
penéz. Jesté pred nékolika desitkami let bylo obvyklé, Ze obylejny
Clovék vlastnil jen nékolik desitek, maximalné stovek véci. V dnesni
dobé ma ale kazdy z nas tisice véci, z nichz vétSinu nejen nepotfe-
buje, ale ani nepouziva. Tento problém si uvédomuje ¢im dal vétsi
mnozstvi lidi, proto dokonce vznikaji i nové Zivotni styly, napfiklad ob-
libeny minimalismus. Ten doporuduje, aby si lidé ve svém byté pone-
chali jen to nejnutnéjsi, pfipadné jen to, k ¢emu maji skute¢ny vztah.
V8&e ostatni pak bez milosti vyhodili nebo rozdali. Minimalismus ma
zcela jisté spoustu nespornych vyhod a da se s nim jen souhlasit, ale
pro¢ véci vyhazovat nebo rozdavat, kdyz je muzete prodat? Prakticky
v8e, co mate ve své domacnosti, stalo néjaké penize. Tak pro€ nezis-
kat néjaké zpatky?

Velké mnozstvi lidi ale nevi, jak s prodejem zacit, ani co by mohli pro-
davat. Pokud si kladete stejné otazky, pak tato kniha zcela jist& odpovi
na prvni ¢ast vadeho problému. A co byste mohli prodavat? Pro zada-
tek postaci si projit vas byt a divat se na v8e v ném nezaujatyma
o€ima. Mnohdy mame doma véci, které ndm kdysi nékdo daroval,
a i kdyz tfeba neodpovidaji nadim pfedstavam, nebo pro nas nejsou
nijak uzite¢né, stale si je nechavame ze slusnosti nebo ze sentimentu.
Velmi ¢asto se nam také ve skfinich vali haldy obleceni, do kterého
»Zcela jisté jednou zhubneme®, knihy, které uz nikdy nebudeme C&ist
a podobné. Projdéte si proto vas byt, pudu, sklep, Supliky a skfiné
a vyhledavejte véci, které skute€né vyuzivate, a které jste za posled-
nich pét mésict méli alespon jednou v ruce. Budete se divit, ale tako-
vych véci bude mnohem méné, nez byste Cekali. Naopak najdete
spoustu véci, na které jste uz davno zapomnéli, nebo je jen podveé-
domé prehlizite, i kdyz kolem nich chodite kazdy den. A to jsou pfesné



ty véci, které mlzete prodat, aniz byste jejich ztratu ve svém Zivoté
jakkoliv pocitili.

Duvodu, pro¢ se pustit do prodeje vasich nepotfebnych véci na inter-
netovych bazarech, je tedy nékolik. Prvnim jsou samoziejmé penize.
Prodejem starych véci si mizete vydeélat na néco jiného, osobné jsem
se napiiklad setkal se sle¢nou, kterd prodejem svych nepouzivanych
véci (pfevazné oble€eni, bot, kabelek a Sperk() ziskala nazpatek tolik
penéz, Zze za né jela na dovolenou k mofi. Dal§im divodem je uvolnéni
mista. Pokud se zbavite starého, ziskate ve svém byté i zivoté prostor
pro nové veci i zazitky.

Napfiklad lidé dichodového véku velmi Casto FeSi svoji pozustalost,
trapi se tim, Ze se jejich déti budou muset zbavovat véci, co za sv(j
Zivot nastfadali, a ke kterym méli vztah. A protoze prodavat maze sku-
te¢né kazdy, mohou tak lehce vyfesit svlj problém — diky prodeji pak
maiji naprostou kontrolu nad tim, co se s jejich vécmi stane. Mnozi
seniofi jisté uvitaji, Ze timto zplsobem mohou vycistit svdj byt, pone-
chat si jen véci, na kterych jim opravdu zalezi, a je$té mohou diky
prodeji ziskat néjaké penize navic k dichodu.

MozZna jste jesté nikdy v Zivoté nic neprodali a myslite si, Ze to ani
nedokazete. V této knize ale zopakuji je5té nékolikrat, Ze prodavat
muze opravdu kdokoliv a prodat se da prakticky cokoliv. Proto zapo-
menme na naSe strachy, pfedsudky nebo obavy a pustme se do
prace. Spole€nymi silami to jisté zvladneme...
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ZAKLADNI
INFORMACE

V této €asti knihy se dozvite:

co je potfeba k prodeji na internetu

co vSechno je mozné prodat

zda je to celé vubec legalni

kde mlzete nabizet své predméty

jak a kde si zalozZite bankovni ucet

jak a kde si zalozZite e-mailovou schranku
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CO JE POTREBA K PRODEJI NA INTERNETU?

K tomu, abyste mohli zacit prodavat na internetu, nepotrfebujete prak-
ticky nic specialniho, pouze to, co uz velmi pravdépodobné mate
a pouzivate. Postaci vam k tomu:

e pocita€ nebo chytry mobilni telefon (smartphone) s interneto-
vym pfipojenim

e digitalni fotoaparat nebo mobilni telefon s fotoaparatem

e bankovni UcCet (nejlépe s internetovym bankovnictvim a ide-
alné i s povolenymi online platbami)

e e-mailovou adresu

o telefonni &islo

V dnesni dobé sice uz vétSina lidi tyto véci pravdépodobné davno ma,
pfesto se na dalSich stranach této knihy budeme vénovat zalozeni
bankovniho u¢tu s internetovym bankovnictvim a zalozeni e-mailové
adresy na portalu Seznam.cz. Tyto prvni kapitoly poslouzi tedy hlavné
naprostym novackuam, ti pokrocilejsi je mohou bez problém preskocit.

prvkem samotné zafizeni — tzn. pocita&/notebook, pfipadné mobilni
telefon/tablet, pfes ktery bude mozné inzeraty zadavat. Mladsi ro¢niky
sice vétsinou davaji pfednost mobilnim telefoniim s nainstalovanymi
aplikacemi jednotlivych bazard, standardni po€itac nebo notebook ale
stale nabizi vétsi uzivatelsky komfort, minimalné kvali pohodiné kla-
vesnici. V zasadé ale na tom, jaké zafizeni pouzijete, viibec nezalezi,
protoze prodavat muzete dobfe jak pres telefon, tak i pfes pocitac.
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CO VSECHNO JE MOZNE PRODAT?

Jednoduse fedeno — prakticky cokoliv. Rika se, Ze kazdé zbozi ma
svého kupce a praxe tento vyrok pouze potvrzuje. Staci se jen roz-
hiédnout okolo sebe a vSe, co uvidite, se da velmi pravdépodobné
prodat (vyjimku tvofi pouze opravdu ponic¢ené véci, ale i ty mohou
jesté nékomu poslouzit, viz kapitola o neprodejném zbozi). Pokud jste
pravé u sebe doma, tak vétdinu véci okolo vas jste si vy sami nékdy
v minulosti zakoupili, pfipadné vam je nékdo daroval (byly tedy zakou-
peny nékym jinym). Knihy, DVD, nabytek, elektronika, kuchynské po-
tfeby a vybaveni, oble€eni, zahradni nacini, cvi€ici pomucky, deko-
race... tento vycet mlze byt opravdu dlouhy. VSe se da prodat. Navic
to, co se vam muze jevit uz jen jako nepotfebna véc, mlze byt pro
jiného maly poklad. Va$e starSi véci mohou stale nékomu jesté po-
slouzit, nemluvé o tom, Ze existuje napfiklad spousta rtznych sbéra-
telu, ktefi jsou ochotni zakoupit do svych sbirek i velmi ne¢ekané véci.

Pfed néjakou dobou se napfiklad na jednom z internetovych bazar(
objevil inzerat ¢lovéka, ktery poptaval pivni tacky a figurky z Kinder
vajicek. Tento €lovék byl ochotny utratit pfekvapivé velké mnozZstvi
penéz, jen aby si doplnil svou sbirku. Zatimco vétSina lidi by tyto fi-
gurky a tacky s klidnym svédomim vyhodila do popelnice, pro sbéra-
tele by néco takového predstavovalo neodpustitelny hfich a vé&nou
Skodu.

Prodat se tedy da cokoliv, jde o to jen najit toho spravného kupce.
Uspé&sny prodej zalezi na mnoha faktorech, naptiklad na nastavené
ceng, kvalité samotného inzeratu, typu pfedmétu (napfiklad elektro-
nika se prodava snaze nez tfeba takové knihy), stavu prodavaného
predmétu atd. Nékdy muze trvat i dlouhé tydny (nékdy az mésice) nez
se najde vhodny zajemce, nemeéjte tedy nerealisticka oCekavani, ale
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s trochou Sikovnosti a s pomoci rad obsazenych v této knize mlzete
zacit prodavat prakticky okamzité.

Poznamka autora — v textu uvadim, Ze je mozZné prodat ,cokoliv®,
a myslim to opravdu vazné. Jednou jsem zkusil, jen tak pro zajimavost
a z davodu ovéreni moji teorie, nabidnout na aukcnim portalu
Aukro.cz nedojedeny obloZeny chleba. Na obrazku byl nakousnuty
prepuleny krajic chleba se Sunkou a text inzeratu znél: ,Prodam ne-
dojedenou svacinu. Divod prodeje: uz nemuzu. Pivod sendvice: udeé-
lala mi ho maminka. Znacka spécha, zitra uz bude okoraly.”“ Nez mi
tento inzerat priblizné za 4 hodiny Aukro zablokovalo s odtvodnénim,
Ze porusuju jejich podminky, mél jsem 12 prihozt od potencialnich
kupci a cena se vySplhala na 126 K¢ Samoziejmé Slo
o recesi, nikoliv o regulérni prodej, ale ovéril jsem si na tom, Ze lidé
Jsou ochotni dat své penize skuteéné za cokoliv. | kdyZz samoziejmé
jen z legrace.

JE TO LEGALNI?

Prodavat na internetovych bazarech a nékterych aukénich portalech
muze opravdu kazdy, ale zaroven je také potfeba zminit nékolik pra-
videl, ktera byste méli dodrzovat, abyste se zbyte¢né nedostali do
sporu se zakonem. Soukromy prodej na bazarech totiz musime roz-
délit na dva typy — pfilezitostny prodej (oznadovany i jako nahodily)
a prodej za ucelem zisku. PFileZitostny prodej znamena, Ze prodejce
nabizi své soukromé pouzité véci nebo napfiklad pouzité véci po
svych détech, pfipadné prilezitostné prodava prebytky plodl ze své
zahradky atp. V takovych pfipadech neni potfeba se pfihlaSovat na
zivnostensky ufad a vydélky do 30 tisic korun za rok z téchto prodeju
nepodléhaji dani z pfijmu. Jednoduseji fe€eno — pokud obc¢as prodate
své staré obleeni, nabytek, dohranou pocitaovou hru, pfectenou

14



knihu, par kilo rybizu ze své zahradky a podobné, a ziskané penize
z téchto prodeju nepresahnou za cely rok jiz zminénych 30 tisic, pak
se nejedna o nic nezdkonného a neni tfeba podnikat zadné kroky.

Jina situace ale nastava u prodeje za u¢elem zisku. Toto oznaceni vas
muze trochu mast, pfeci jen jde stale o prodej bazarového zbozi jako
v prvnim pfipadé, rozdil je ale v plivodu prodavaného zbozi. Zatimco
pfi nahodilém prodeji nabizi prodejce své osobni véci, pfi prodeji za
Ucelem zisku jde o prodej véci nékoho jiného, napfiklad kamaradu ¢i
pfibuznych, nebo o prodej véci, které byly zakoupeny pouze za uce-
lem preprodeje. Jinak feCeno — pokud napfiklad na Aliexpressu
(ohromném c¢inském e-shopu) zakoupite dvacet tricek a zacnete je
prodavat na bazarech, jde uz o prodej za ucelem zisku (jinak feceno
— podnikani). V takovém pfipadé vam vznika povinnost nahlasit zisk
z této ¢innosti finanénimu Ufadu, respektive zafidit si zivnostensky list
a podavat danové pfiznani.

Mnoho prodejcl na internetu ale tato pravidla ignoruje, at uz zamérné
nebo &isté z neznalosti, a prodavaji vlastné vse, co jim pfijde pod ruku.
Vychazeji z toho, Ze finanéni organy se zaméfuji hlavné na prodejce,
ktefi bez zivnostenského opravnéni prodavaji zbozi za desitky az
stovky tisic mési¢né, a na takzvané ,malé ryby“ se nesoustfedi. To
muze byt sice pravda, ale rozhodné byste na to neméli spoléhat. Po-
kuty za takovéto jednani jsou pomérné vysoké. Kromé toho existuje
takzvana povinnost spoluprace s finanénim Gfadem, a tak napfiklad
portal Aukro je schopen poskytnout udaje o konkrétnim uZivateli a jeho
pfijmech za dotazované obdobi (a to i za nékolik let nazpatek).

Proto pokud se vam prodavani zalibi, bude vas bavit a bude se vam
dafit tak, Ze si diky nému dokézete vydélat néjaké zajimavé penize,
pak neni zadny problém si v budoucnu zafidit zivnostensky list. Je to
pomeérné jednoduché, prakticky nic to nestoji (do cca 1500 K¢),
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a pokud pracujete na plny uvazek v néjaké spole¢nosti jako zamést-
nanec, pak se takovy prodej na internetu povazuje za ¢innost vedlejsi.
V takovém pfipadé pak neni potfeba platit zadné zalohy na zdravotni
a socialni pojisténi, protoze je za vas jiz odvadi va§ zaméstnavatel
(pro vice informaci doporucuji napfiklad webovy portal www.jakpodni-
kat.cz).

Pokud budete chtit pomoci nékomu ze své rodiny nebo kamaradi
s prodejem jeho véci, neni s tim v zasadé zadny problém. Jen je do-
porucovano jejich véci nabizet pod jinym uzivatelskym ultem nez
pfimo pod vasim (idealné pod jejich i s ohledem na pfipadné feSeni
problému a reklamaci) a nejlépe i pouzivat i jiny bankovni ucet (samo-
zfejmé toho, kdo vas o pomoc pozadal). Ta nejtézsi ¢ast, tedy psani
prodejniho textu, foceni, uréeni ceny a komunikace s potencialnimi
zajemci tedy bude stale na vas, ale timto zplisobem se k vam nedo-
stanou zadné penize za obchod a veSkery zisk by se tak nemél zapo-

¢itavat do limitu 30 tisic.

KDE PRODAVAT?

Na internetu mozné najit opravdu velké mnozstvi bazart a auk&nich
portall, na kterych mizete nabizet své jiz nepotfebné pfredméty. Za-
timco nékteré z téchto bazarl jsou vSeobecné a mlzete na nich tedy
vystavit prakticky cokoliv (od ¢elenky do vlasu pocinaje, nemovitostmi
konce), jiné jsou uzce specializované na konkrétni druh zboZi, napfi-
klad na knihy, rukodélné vyrobky, oblegeni a podobné&. Podle druhu
predmétu, ktery budete chtit prodat, se tedy jen rozhodnete, na ktery
bazar svou nabidku vystavite. Nejste ale nijak limitovani, mizete
vyuzit jeden bazar, ale klidné i deset. Vystavovani nabidek na vice
podobnost, Ze se dana véc skute¢né proda. Takovy prodej se pak da
pfipodobnit k rybafeni. Pokud rybaf pouZije k chytani ryb pouze jeden
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jediny prut, bude mit jen urcitou Sanci, ze rybu skute¢né ulovi. Pokud
ale pouzije dva pruty (v pfipadé prodejce tedy dva internetové bazary),
jeho Sance na ulovek (Uspésny prodej) se automaticky zdvojnasobi.

Zacinajici prodejce by se ale mél ze zacatku naucit spravné pouzivat
alespon jeden bazar (pro zacatek néktery z téch nejvétsich, napfiklad
Bazo$, Aukro a podobné) a teprve postupné zkouSet inzerovat i na
dalSich. Souvisi to také s tim, ze se budete muset naucit udrzet si ve
svych inzeratech pfehled. Mohlo by se totiz stat, Ze napfiklad nabi-
zeny pfedmét prodate na jednom bazaru, ale zapomenete odstranit
inzeraty z ostatnich portalt, coz vam muaze pfinést urcité problémy
(napfiklad pokud jeden pfedmét prodate zaroven na nékolika mis-
tech). S trochou praxe uz ale budete jednat zcela automaticky a ne-
bude problém uhlidat veSkeré vase aktivity.

Specialni vyjimkou je socialni sit Facebook a jeho internetové tr-
zisté/bazar Marketplace a nejriznéjsi facebookové skupiny. Na Face-
booku je postup pfidavani inzeratd trochu odliSny nez u béznych ba-
zar(, proto se na tuto sit/platformu podivame podrobnéji na dalSich
stranach této knihy. | kdyz mizete mit pochybnosti, tak pfi spravném
pouzivani muze byt Facebook jeden z nejlepSich prodejnich kanald.

VSeobecné

Bazos — https://www.bazos.cz/
Facebook — https://facebook.com
Sbazar - https://www.sbazar.cz/

Aukro — https://aukro.cz/

Hyperinzerce — https://hyperinzerce.cz/
HandIBook — https://www.handlbook.cz/
Bazar - https://www.bazar.cz/

Annonce - https://www.annonce.cz/
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Obleceni, véci pro déti apod.

Vinted — https://www.vinted.cz/

eMimino — https://www.emimino.cz/
Modry konik — https://www.modrykonik.cz/
Mimibazar — https://www.mimibazar.cz/

Knihy

TrhKnih — https://www.trhknih.cz/

Databaze knih — https://www.databazeknih.cz/bazar
CBDB - https://www.cbdb.cz/bazar-knih

Auto-moto

Tipmoto — https://www.tipmoto.com/
Sauto — https://www.sauto.cz/

Cars — https://www.cars.cz/

R3&j aut — https://www.rajaut.cz/

Nemovitosti
Byty — https://www.byty.cz
Bezrealitky — https://www.bezrealitky.cz/

Jizdni kola
Kolobazar — http://www.kolobazar.cz/
Cyklobazar — https://www.cyklobazar.cz

Fotoaparaty
Fotoaparat — https://www.fotoaparat.cz/bazar/
Bazarfoto — https://www.bazarfoto.cz/
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Hudebni nastroje
Hudebni bazar — https://hudebnibazar.cz/

Tento seznam internetovych bazar( neni zdaleka Uplny, pomoci vy-
hledavace Seznam.cz &i Google.cz jich mlzete najit dalSi desitky az
stovky. Mnoho z nich je ale prakticky ,mrtvych®, coz znamena, Ze je
navstévuje tak malé mnozstvi navstévniku, ze Sance, Ze na nich své
predméty skute¢né prodate, je opravdu velmi nizka. Vyjimkou mohou
byt specializované bazary zabyvajici se konkrétnim typem produktu,
napfiklad vybavenim pro rybafe a podobné. Tam nizka navstévnost
nepredstavuje takovy problém, protoze prakticky vSichni navstévnici
téchto bazar( jsou lidé se stejnym zajmem, tedy potencialni zakaznici.

ZALOZENi BANKOVNIHO UCTU

K bezproblémovému obchodovani na internetu budete potfebovat
i vlastni bankovni ucet. Bankovni pfevody jsou totiz nejjednodussi,
dané pfedméty od nakupujicich pfimo k vam. Vétsina lidi v dnesni
dobé uz sice svuUj bankovni u€et samozifejmé ma, najdou se ale vy-
jimky, vétSinou mladsi nebo vyrazné starsi ro¢niky, pro které je urCena
pravé tato mala kapitola. Nékdo mlze sice namitnout, Ze Ucet neni
v zasadé potfeba, protozZe Ize stale vyuzivat napfiklad zasilani na do-
birku nebo prevod penéz pomoci postovnich poukazek typu C. To je
samoziejmé pravda, ale konkrétné postovni poukazky jsou jiz velmi
zastaraly a predevsSim velmi pomaly zpUsob platby, ktery vétSina
dnesnich kupujicich uz nechce vyuzivat. Hlavnim ddvodem je, ze vét-
Sinou ani nevédi jakou poukazku pouzit a jak ji spravné vyplnit, ne-
mluvé o tom, Ze musi dojit na poStu, vyckat ve fronté atd. Samotna
sluzba je navic zpoplatnéna, coz prodej jesté zbytecné prodrazi. Vét-
Sina zajemcu si pak radgji nakup u vas rozmysli a nakoupi u nékoho
jiného, kdo jim da moznost zaplatit jednodus$im zpisobem. Co se
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ty€e dobirky, tak ta je mezi lidmi stéle velmi oblibena, dokonce se
o nas fika, Ze jsme ,narod dobirkar(“. Pfevod penéz na bankovni ucet
ma ale oproti dobirce nékolik velkych kladu, o kterych se dozvite vice
v kapitole o zplsobech pfedani nebo zasilani prodanych véci. Dobirka
je totiz velmi kontroverzni téma, na kterou prodejci a nakupuijici pohli-
Zeji naprosto rozdilné, a proto si zaslouZzi vice prostoru.

ZalozZeni nového bankovniho U¢tu nebylo nikdy jednoduss$i nez dnes.
Postaci pouze zajit na pobo¢ku nékteré z bank, mit s sebou obfansky
prikaz, vyplnit nékolik formulafd a do pul hodiny je vSe hotové. Né-
které banky dokonce nabizi moznost zfidit si uet pfes internet, ne-
musite tedy chodit ani na poboCku a v8e se da vyfesit z pohodli do-
mova. K tomu je ale potfeba kromé ob¢anského priikazu i jiny doklad,
napfiklad cestovni pas, Fidi¢sky priikaz, zbrojni prikaz atp. Smlouva
vam pak bude zaslana postou, pfipadné ji pfiveze kuryr. Dnes uz tedy
nemusite ani opustit svUj byt, abyste si zfidili bankovni uc¢et. DalSi vy-
hodou je, Zze nékteré z bank dnes nabizi zfizeni a vedeni bankovniho
Uctu bez jakychkoliv poplatkd, tedy naprosto zdarma. Jedinym poza-
davkem mUze byt zakladni vklad, vétSinou okolo 100 korun.

Prfi obchodovani na internetu jsem se setkal i s tim, Ze néktefi lidé sice
Jiz bankovni ucet maji, ale boji se ho vyuZivat pro tcely prodeje na
internetu. Obavaji se napriklad toho, Zze kdyz budou neznamym lidem
zasilat ¢islo svého uctu, mize se na né nasledné zamérit néjaky hac-
ker (pocitacovy specialista) se zlymi umysly, ktery jim jejich penize
Z UCtu ukradne. | kdyZ jsou Sance, Ze se néco takového skuteéné
stane, opravdu velmi malé, da se tento strach alespori ¢aste¢né po-
chopit (diky nékolika medializovanym pfipaddm). V takovém pripadé
Je zfizeni nového bankovniho uctu idealnim feSenim. Na takovém tctu
pak mizete mit vZdy jen takové mnoZzstvi penéz, aby vam jejich pfi-
padna ztrata nezplsobila zadné vétsi problémy. Pokud se tedy budete
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